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日程

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/090977

右記のQRコードを読み取りいただきWebページのお申込み
フォームよりお申込みくださいませ。
セミナー情報をWEBページからもご覧いただけます！

WEBからお申込みいただけます！

Goto・県
民割りが

無くても
Web集客

で

稼働率95%
！

メディア
やWeb広

告・

インスタ
活用で

予約数150
%UP!

大好評につきアンコール開催！集客に課題がある旅館・ホテル運営の経営者の皆様へ

2022年10月20日・26日・11月22日  11月9日

全部見せます！
驚愕の成功30事例公開
1400社を超える

旅館・ホテルのご支援の中から

成功事例を
大公開します！

全て
木 水 水火

10：00～12：00
（ログイン開始  9：30より）

13：00～15：00
（受付開始12：30より）

13：00～15：00
（ログイン開始12：30より）

10：00～12：00
（ログイン開始  9：30より）開催時間

成功事例と実践ノウハウを

鹿児島県 埼玉県

SNS×北海道事例
1

驚
愕

Instagramで競合
施設へのア

プローチ！わずか1
週間でフォロ

ワー200人増加の
運用を実現

優良な潜在顧客にア
プローチ！

単価×東北事例
2

驚
愕

船井流理論に基づいた価格の
見直しを実行。その結果自社
予約比率がx30％アップ

市場マーケティング×船井流価格理論

SNS×東北事例
3

驚
愕

顧客分析によって
自社のペル

ソナ像を策定。ター
ゲットを意

識したSNS運用で
反響率5倍

集客につながる7つのポ
イントを実践

0TA×北陸事例
4

驚
愕

OTA戦略の見直し
によって自

社HPへの誘導に成
功し、自社

予約比率70%超え
を達成

自社限定特典の打ち出しを強
化し、誘導に成功

プラン×四国
事例
8

驚
愕

規則性を意識したプランタイトルに変更、ユーザーの興味関心を惹くことに成功して反響率5倍泊まりたい！と思わせる文章や写真

クチコミ事例
10

驚
愕

クチコミよりお客さんの声を分
析！自社で評価されている商品
を活用した写真や文章を使った
HP設計で滞在時間が1分増加

自社の強みを活かしたマーケティング

タイトルと説明文
事例
12

驚
愕

HPのタイトルと説明文をマーケティング戦略に基づいて変更！検索順位と流入数がともに増加検索キーワードを意識したSEO対策

広告×九州事例
9

驚
愕

Google広告を月に10万円で運
用。船井独自の運用方法により
広告経由の予約数が100件を超
え、600円で1組の集客に成功

OTA手数料換算10%以下のコストで予約数がUP

タッチポイント事例
11

驚
愕

リピーター増加に
向けて優良

な顧客体験を創
出！お客さん

との接点ごとにマ
ーケティング

を実施し、リピート
率が2倍に

優良な顧客体験を創出するマ
ーケティング戦略

デジタル×関東事例
5

驚
愕

楽天ゴールドアワード受賞し、
メディア露出増加！Webマー
ケティングでも認知拡大で昨
対比1.5倍の予約を実現

メディア×Webマーケティング活用

ま
だ
ま
だ
あ
り
ま
す
！

続
き
は
セ
ミ
ナ
ー
で
！

HP×関西事例
7

驚
愕

スマホユーザーを意
識したデザイ

ンにHPを変更。閲覧
時間や離脱率

の数値が昨対よりも2
倍近く向上

スマホで使いやすいH
P設計を実現

Web×中部
事例
6

驚
愕

6施設のWeb集客専任者を抜粋！現状を正しく分析できるようにHPの設計見直しに成功。5%以下の広告手数料で集客！時流に合わせた組織変更に着手

たった2時間で明日から成果の出る集客施策がわかる！
本当に知るべき成功事例だけがノミネート

セ
ミ
ナ
ー

（中国30部屋施設）ADR12万円を15万円に上げても、稼働率が６０％から８０％へ
→昨年から準備した自社サイトの予約が好調！稼働・ADRをコントロールできる自社サイトつくり

（九州20部屋施設）広告経由で100件以上予約獲得。3月稼働率95%越え
→昨年12月から運用方法を変えたGoogle広告が大当たり！費用対効果の良い配信方法とは

（中部40部屋施設）Instagramフォロワー数1.5倍。閲覧数3倍以上！
→大事なのはフォロワーだけではない！？予約につながる集客できるInstagram運用

（中部30部屋施設）Google広告を活用して予約の送客手数料を５％未満に！
→宿泊施設の10％も活用していない、Google広告をフル活用すれば送客手数料5％未満がスタンダードに！

（東北10部屋施設）HPをプチリニューアル。自社予約比率が前年比2倍以上
→ペルソナ＆使いやすさを意識した自社HPに変更！予約率を上げるためのポイント解説

【明日からすぐ使える事例満載！】

コロナ禍でも95%の稼働率！

<WEB開催> <東京開催>

※過去取引先累計

催

主

Webからお申し込みいただけます。（船井総研ホームページ［www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に『お問い合わせNo.』を入力ください。）→ 090977

S090977お問い合わせNo.

株式会社船井総合研究所　 〒541-0041大阪市中央区北浜4-4-10　 船井総研大阪本社ビル　※お問い合わせの際は［セミナータイトル・お問い合わせNo.・お客様氏名］を明記の上、ご連絡ください。

船井総研セミナー事務局 E-mail : seminar271@funaisoken.co.jp
宿泊業 Web集客成功事例大公開セミナー

※ゲスト講座は
　録画になります。

新型コロナウイルス感染症に羅患された皆様、および関係者様の皆様に心よりお見舞い申し上げます。
新型コロナウイルスの感染拡大の状況によっては、録画等によるWeb開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解をいただきますようによろしくお願いいたします。
また、来場にてご参加される際は、ご案内時に注意点がございますので必ずご確認ください。





【厳選事例❶】高稼働施設のＷｅｂ集客シナリオを公開！誰でも「知る」だけで成果が出る！
【厳選事例❷】自社HPが今後はカギを握る！自社予約比率８０％の設計とは！？
【厳選事例❸】GOTO、地域割がなくとも自社の集客戦略で稼働率を上げる１０万円以下で
できる新手法！

ゲスト企業のWeb集客モデルを数値解説！
宿泊業が、ゲスト企業から学ぶべき３つの視点と５つの具体策！もっとも重要な
投資は、ほったらかしにしない〇〇づくり！

宿泊業経営者が業績を上げるために知らないと損するたった１つ
のこと

株式会社船井総合研究所 レジャー＆スポーツ支援部 三浦 雅裕

株式会社船井総合研究所 レジャー＆スポーツ支援部 三浦 雅裕

株式会社船井総合研究所 レジャー＆スポーツ支援部 成田 優紀



開始 13:00

日時・会場

受講料

お申込み
方法

お問合せ

税抜10,000円（税込11,000円）/一名様
一般
価格

税抜8,000円（税込8,800円）/一名様
会員
価格

株式会社船井総合研究所

TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

●申込みに関するお問合せ：櫻田 ●内容に関するお問合せ：三浦

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はWeb上でご確認いただけます。

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.090977を入力、検索ください。

開 催 要 項

お申込みはこちらからお願いいたします

宿泊業 Ｗｅｂ集客成功事例大公開セミナー

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内(メール)をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送り
する案内(メール)をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメー
ルがお手元に届かない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。尚、ご入金が確認できない場合は、お申し込みを取消
させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願いいたします。それ以降は下記船井総研セミ
ナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50%を、当日の欠席は100%をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン(旧:FUNAIメンバーズPlus)へご入会のお客様のお申込に適用とな
ります。

東京会場にてご参加 ※ゲスト講座は録画になります。

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください
オンラインミーティングツール「Zooｍ」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 Web参加」で検索

オン
ライン

お問い合わせNo S090977

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

※全日程とも内容は同じです。ご都合のよい日程をお選びください。

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

船井総研セミナー事務局

＜E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp＞

（受付 12:30より）終了 15:00

2022年10月 20日(木）

2022年10月 26日(水）

お申込み期限:11月 5日(土)

お申込み期限:10月16日(日)

お申込み期限:10月22日(土)

2022年11月 9日(水）

開始 10:00 （ログイン開始 9:30より）終了 12:00

開始 13:00 （ログイン開始12:30より）終了 15:00

オンラインにてご参加

東京会場

開始 10:00 （ログイン開始 9:30より）終了 12:00お申込み期限:11月18日(金)2022年11月 22日(火）

（株）船井総合研究所東京本社〒100-0005 東京都千代田区丸の内1丁目6番6号日本生命丸の内ビル21階
JR東京駅丸の内北口より徒歩1分

お申込み期限:11月 5日(土)2022年11月 9日(水）

2022年10月 20日(木）

2022年10月 26日(水）

お申込み期限:10月16日(日)

お申込み期限:10月22日(土)

お申込み期限:11月18日(金)2022年11月 22日(火）

※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
※また最小催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払い戻し手数料等のお支払いは致しかねますので、ご了承ください。
※新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、感染状況が収束するまでの期間は、録画等によるWeb開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解をいただきますよう
よろしくお願い申し上げます。


