


交通事故売上UPのノウハウを大公開!

～交通事故の集患力・対応力を上げ１ランク上の整骨院経営へ～

オンラインから
交通事故患者様が
来院されない

交通事故患者様の
電話取りこぼしを
時々起こしてしまう

患者様の症状がある
状態で保険会社から
打ち切られてしまう

他の整骨院では
どんな取り組みを
しているか知りたい

Seminar
TOPIC① オンライン集患講座

Seminar
TOPIC③

情報交換会
Seminar
TOPIC② 交通事故ケーススタディ

オンライン集患の流れを理解し

“今より”も＋３名の集患を実現！

【講師】
株式会社船井総合研究所
第二経営支援本部
治療院･トレーニングジムグループ
治療院チーム

石野智輝

【講師】
弁護士法人心
東京法律事務所所属
弁護士（東京弁護士会）

宮城昌弘氏

400件/年以上の交通事故案件に

携わる弁護士が登壇！

同業者と“リアル”で情報交換！

会員数114社の情報がここに集結！

◆例題① 難易度★☆☆

実際には首と腰の痛みがあるにもかかわらず、
整形外科の初診の傷病名は頚椎捻挫しか付いて
いない追突事故の患者様が来院されました。
どのように対応すべきでしょうか？

◆例題② 難易度★★☆

交通事故後、整形外科に行った際に「整骨院に
は行ってはいけない」と言われた患者様の対応
方法はどのようにしたらよいでしょうか？

適切な対応できますか？

患者様フェーズに合わせた
オンライン対策

交通事故売上を伸ばしたい経営者
同士で明日以降の取り組み決定！

・現場への落とし込み
・PDCAを回す仕組み
・交通事故啓蒙のポイント
・スタッフのマインドセット法
など同業者にしか聞けない内容を質問

成果を出す事業戦略の糸口へ交通事故集患数足りてますか？

解答例は裏面へ

200種以上の超豪華

入会特典が
当日閲覧可能！

交通事故患者様の
院内紹介が増える！
啓蒙ポスター多数

院内認知度UP！
パンフレットや
月別チラシも充実

交通事故地域一番店に
なるための講座多数
動画・テキストで学習

※2022年8月時点


