


障害年金マーケットの現状

障害年金業務のロードマップ

セミナー参加者限定！3つの特典セミナー参加者限定！3つの特典
対象者

約723万人
取り組んでいる事務所

約16%
平均単価

22万円

□ 他の事業は運営しているが、より社会性の高い事業を進めていきたい方
□ 景気や情勢に影響を受けない事業を構築したいとお考えの方
□ 障害年金業務に、より力を入れたい方
□ 職員と分担し、生産性を向上させたい方
□ 新しく事務所の収益の柱を構築したいとお考えの方

実務経験なしから！ 顧問業務と両立して障害年金業務に取り組む上でのポイント

障害を有する方の人数は年々増加
しています。想定で約723万人が
障害年金未受給者とされており、
ニーズの高い事業と言えます。

社労士会のサイトに掲載されてい
る社労士の、約16%しか障害年
金業務に取り組んでいません。
競合が少ないため、参入障壁が低
いと考えられます。

申請1件あたりの平均報酬は22
万円と収益性が高い事業です。
（2020.2021年障害年金経営
研究会会員データ）

1年目

障害年金サイト作成・完成

広告運用開始

マーケティング

マネジメント

収益

所長1名で業務の
ノウハウ取得 パート採用 障害年金業務を１から全て

任せられる正社員の採用・育成

サイトで定期的な情報発信を続ける

最適な広告運用

紹介ルート開拓

紙媒体マーケティング

受任目標 年間15件 年間60件 年間130件

入金発生売上発生
（受任） 収支成立

2年目 3年目

※地域や事務所の状況によってロードマップの内容は変動します。詳しくはコンサルタントにご相談ください

①当日限定！障害年金スタートアップツール大公開！

②障害年金業務専門のコンサルタントによる無料経営相談！

これがあればすぐにでも障害年金業務を始められる！障害年金業務で使用するツールを大公開！
実際にゲスト講師が使用しているツールに加え、障害年金経営研究会の会員様のツールも公開します！

船井総合研究所のコンサルタントによる無料経営相談がセットになっています。
『障害年金を始めるにはどうしたらいい？』『うちの地域ではどれくらいのマーケットがあるの？』

『他事務所の取り組みを知りたい！』などなど、事務所の状況をお伺いし、今後の方針をご提案いたします。

社会保険労務士法人ポラリス・コンサルティング様
が使用しているツール

障害年金経営研究会で
提供しているツール

③ゲスト講師も所属している障害年金に特化した勉強会に特別にご招待！（無料）
実際の研究会の様子 詳細はこちら

2022年開催日程

開催日 会場
10月1日（土）
11月２５日（金）

オンライン開催
船井総合研究所東京本社

▲面談受付票 ▲委任状▲電話対応票書

▲契約書▲重要事項説明書

ゲスト講師
の

障害年金ツ
ールは

テキストに
掲載！

集客 集客

集客 電話面談

申請 更新

ポスティングチラシ

電話受付表病院向け提案資料

病院向け提案資料

ヒアリングシート

医師への診断書作成依頼 更新ツール

セミナーで

ツール集を

当日限定で
公開‼

※閲覧限定になります

500ページ
超

500ページ
超

障害年金経営研究会とは船井総合研究所が主催する障害年
金業務の業績アップに特化した勉強会です。
北海道から九州まで約70事務所が参加されています。
セミナーの参加者特典として1事務所1回のみ無料でお試し
参加が可能です。
ご入会後はセミナー当日限定で公開していた障害年金のツール
集や過去の講座のテキスト・動画も閲覧が可能です。



副代表
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副代表
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遠藤 隆氏
代表社員
遠藤 隆氏

I N T E R V I E W
社会保険労務士法人ポラリス・コンサルティング

神奈川県横浜市の社会保険労務士事務所。
会計事務所母体の社労士事務所から独立し2016年に開業。総職員数10名。
障害年金業務ののべ相談件数は2022年2月現在で約5,000件を超える。

2021年は年間約1,200件の障害年金の相談を受け200件の受任を獲得した。
障害年金業務の売り上げは約5,000万円。

障害年金業務だけでなく顧問業務にも取り組んでおり、
主に医療・福祉分野の顧問先を50社抱えている。

障害年金業務を始めた理由
顧問先拡大がうまくいかず
障害年金業務を開始した

社労士だからこそできる社会性が
高く収益性も高い障害年金業務

勤務社労士時代は顧問先数を増やすために
FAXDMを毎日100件送っていました。助成金・採
用系のDMですね。営業はしていたのですが、すぐに
は売上アップに繋がりませんでした。

事務所の柱となる新しい事業を探してたところ、たま
たま船井総合研究所から障害年金セミナーのDMが
届き参加を決めました。

驚かれるかもしれませんが、2014年の8月にセミ
ナーに参加し9月には障害年金業務を始めることを
決定しました。

遠藤氏
私は人に喜ばれる仕事なので純粋に面白そう・やり
がいがあると思いました。

また、社会性だけでなく収益性も兼ね揃えていると
思いました。
病気や障害をお持ちの方が相手の事業ですが、障害
年金が振り込まれた後に報酬をいただくので持ち出
しにはなりません。
ビジネスモデルに可能性を感じました。

坂野氏

不安があったマーケティング・実務
も船井総合研究所と乗り越えた

まずは集客と実務のスキルアップが必要でした。

集客は船井総合研究所にサイト作成や広告運用と
いったサポートをしていました。

実務は障害年金経営
研究会の会員に相談
したり、他の先生が過
去申請した事例がま
とまっている障害年
金経営研究会のデー
タベースを活用して、
スキルを磨いていき
ました。

遠藤氏

差別化を図るために
いち早く取り組んだ

初めは勿論不安もありました。
障害年金の申請はしたことなかったので、経験なしか
ら参入できるのか・本当にＷebだけで問い合わせがあ
るのかという点はとても不安でした…

ですが、セミナーに参加をして、「他事務所と違うこと
をしたい」という気持ちが強くなりました。
当時障害年金業務に取り組んでいる事務所は
ほとんどいませんでした。

後、発事務所だったので、「顧問業務では難しくても
障害年金業務であれば新横浜ナンバー1になること
も可能なのではないか」と期待をしていました。

遠藤氏



知識を仕入れると同時
に先進事例所の先生と
情報交換ができたのが
心強かったですね。

Point 4 実務の師と友づくり
船井総合研究所が運営している障害年金経営研究
会(勉強会)に毎回参加していました。

実務経験なしから地域ナンバー1事務所へ

ポラリス式障害年金業務立ち上げのポイント

独立し事務所を開業！

障害年金業務が軌道に乗ってきて1年ほど経過した
2016年に、勤務していた事務所の所長と話し合い
独立をすることになりました。

職員4名を連れての独立という形でしたが、1期目
(2016年8月～2017年4月)から障害年金の売り
上げが事務所売り上げの62％ありました。

障害年金業務が柱となり事務所を支えてくれました。
（※表紙の表参照）

数か月かけて専門サイトを船井総合研究所と作成
し、広告をかけたところ、問い合わせは月30件程度
きました。Web経由の問い合わせが9割です。

地域ナンバー1事務所へ

現在は職員8名で年間問い合わせ1,200件・受任
200件を獲得しています。顧問業務だけだとここま
でできたと思わないので、障害年金を始めて良かっ
たです。

また、日々やりがいも感じています。受給決定後家族
が事務所にお礼を言いに来てくれたりお手紙をいた
だくこともあります。

これからも地域の障がいをお持ちの方に貢献してい
きたいです。

Point 1 専門サイト作成
広告運用 障害年金業務は書類作成

が複雑かつ病気ごとに異な
るためフォーマット化をす
ることが大切です。
（右ページ参照）

Point 3 障害年金ツール活用

障害年金業務の1人当たり生産性は約1,200万円で
す。資格者・無資格者と
共に役割分担をしてい
ます。

Point 2 職員との協力体制

障害年金業務を始めようとしている方へ
まず早く一歩を踏み出してみてください。
最近は障害年金の専門家が増えたとはいえ

まだ少ないと思いますので、まずは実施してみてください。
早く実践することが成功の近道と思います。



数多くの障害年金事務所が活用！
そのまま使えるツールを公開いたします！

症
状
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ツ
ー
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▲電話受付表 ▲ヒアリングシート

▲契約書 ▲トラブル防止
チェックシート ▲病院提出用委任状 ▲病院向け診断書依頼資料

ニュースレター

障がい者施設向け
勉強会案内チラシ

特別支援学校向け
勉強会テキスト

病院向け
勉強会テキスト

勉強会
アンケート

▲病院向け
連携提案チラシ

▲顧問先向け
障害年金案内



日時・会場

受講料

お申込方法

お問合せ

一般価格 税抜 20,000円（税込22,000円）／一名様

会員価格 税抜 16,000円（税込17,600円）／一名様

●銀行振込の方は、開催4日前までにご入金をお願いいたします。なお、ご入金の際は税込金額でのお振込みをお願いいたします。

万が一、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込に適用となります。

株式会社船井総合研究所

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

本当に感謝される！はじめての障害年金申請業務参入セミナー
お問い合わせNo. S090133

▼お申込みはこちら

・お申込みに関してのよくあるご質問は、
「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

・Zoomご参加方法に関してのよくあるご質問は
「船井総研Web参加」と検索しご確認ください

▼よくあるご質問

１.Webお申込み ２.お支払い ３.メールが届く ４.セミナー受講

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

お申込み時に
クレジットカード・銀行振込
のご選択が可能

お申込みされた会場にて
セミナーへご参加ください

申込期限

各開催日の4日前まで
●銀行振込み：開催日6日前まで ●クレジットカード：開催日4日前まで

2022年10月29日（土） 13：00 16：30
開始 終了

2022年10月14日（金） 13：00 16：30
開始 終了

オンライン開催

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。

東京会場

（受付12：30より）

（ログイン開始12：30より）

※全日程同じ内容となります。ご都合のよい日程をご選択ください。

※お支払い方法によって異なりますのでご注意ください ※祝日や連休により変動する場合もございます
※満席などで期限前にお申込みを締め切る場合もございます

受講料のお支払い確認後

お申込み手続き完了のお知らせを
メールで案内、マイページにも
ご案内が表示されます

下記QRコードを読み込み
もしくは

船井総研HPの右上検索窓に

090133 🔍

2022年10月15日（土） 13：00 16：30
開始 終了

（ログイン開始12：30より）

2022年11月12日（土） 13：00 16：30
開始 終了

㈱船井総合研究所 東京本社
〒100-0005 東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21階 JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いは致しかねますので、ご了承ください。

新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、感染状況が収束するまでの期間は、録画等によるウェブ開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解を
いただきますようよろしくお願い申し上げます。

（受付12：30より）

2022年10月21日（金） 13：00 16：30
開始 終了

（ログイン開始12：30より）

2022年10月22日（土） 13：00 16：30
開始 終了

（ログイン開始12：30より）


