


奈良県大和郡山市

株式会社橋本工務店

代表取締役 橋本扇一氏

私たち橋本工務店は、2022年現在、創業16年を迎えております。
お客様のことを第一に考え、こだわり抜いた外壁塗装・屋根塗
装により奈良県で施工実績2年連続No.1をいただいております
(アステックからの表彰)。
リフォーム工事を通じてお客様とご家族の笑顔が溢れることに
全力を尽くし、その笑顔がひとつでも増えることで社会貢献す
ることが私たち橋本工務店の使命です。

ゲスト
講師

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！

弊社は奈良県大和郡山市に拠点を置く会社です。
2021年6月から本格的に塗装工事業に参入し、同年9月に既存の事務
所を改装し、塗装専門ショールームをOPENしました。
塗装事業に本格的に参入する前は、塗装事業の売上高はどんどん低下し、
2020年の段階では7,000万円ほどまで落ち込んでおりました。
しかし、ショールームをOPENし、自社販促を継続的に行ったことで

初年度の売上高は1.5億円を達成
することができました。
ここまでの業績アップの伸び幅が達成できた理由は

低投資でショールームをつくり、
自社販促に投資し続けたこと

にあると思っております。現在、塗装業界は競争が激しくなってきていると
日々感じております。おそらく、今このレポートをお読みいただいている方も感
じられているのではないのでしょうか？
この競争を生き抜き、地域一番の塗装店になるために必要なことを私の実
体験をもとにお伝えさせていただきます。



■結論。「できるか・できないか」ではなく、
「やるか・やらないか」で9割が決まる。

■元請けを決意したものの、
何から始めていいのかがわかりませんでした・・・。

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！

ここからは、実際の私の体験談をお伝えします。
先ほども述べた通り、塗装業界は競争が激しくなっています。
例にもれず、弊社もコロナ禍の中でどんどん売上高が減少していき、
2020年時点では1億ほどあった塗装売上高が7,000万円ほどにまで
減少しました。
このままではダメだ、、、そのような思いから塗装事業の自社集客
を強化して、元請け案件を増やしていこうと決意しました。
決意はしたものの大きな壁が立ちはだかりました。

何をしたらいいのかわからないのです。

それもそのはずで、近年、塗装のショールームをオープンしている
会社が増えていることは知っていましたが、「塗装ショールームを
オープンすることで上手くいくのか」「そもそも集客はどうすれば
いいのか」など、わからないことだらけでした。

まず、貴重なお時間を割いて、このレポートを読んでいただいてい
ると思いますので、結論からお伝えいたします。
前ページに上げたように、塗装事業本格参入初年度で1.5億円を達
成できた一番の要因は、、、

全国の塗装店の成功事例の情報を集めて、
そのまま自社に取り入れてやり切る

ということです。
え！？それだけ？と思われたかもしれませんがこれだけです。
誤解を恐れずに言うと、私は各塗装店で大きな差はないように感じ
ています。
そのような中、成功する塗装店とそうでない塗装店ができるのは、
「成功しやすい施策」を知っているか、そして「それをやり切れて
いるかどうか」に差があるからだと思っています。



■既存事務所を改装することで初期投資を抑えつつ
ショールームをOPEN!!!

■ショールームOPEN後には自社集客の仕組みづくり

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！

ロードマップ 1カ月目 2カ月目 3カ月目 4カ月目

初期投資
既存事務所に
看板取付工事

既存事務所の
内装改修

Web HP制作期間 Web販促開始

チラシ
写真素材撮影

期間
チラシ販促
開始

チラシ販促 チラシ販促

事務所を改修することによってショールームをOPENしたた
め、必要な投資は①ショールーム看板の設置②内装改修ほど
でした。そのため、ショールームOPENまでにかかった期間
はおおよそ3カ月ほどです。そこからは自社集客の仕組みづ
くりに時間をかけていきました。

塗装ショールームのOPENは前向きに考えていましたが、大
きな不安がありました。それは、新たに店舗を探すとなると

初期投資が非常に大きな額になる
ことです。
「ショールームよりも、チラシやHPなどで集客することの
方が大事なのではないか」「どこに投資することが正解なの
か」など、とてもオープンへと決心することができませんで
した。そのような中、既存の資源(リソース)を活用して、何
とか費用をかけ過ぎずにショールームをOPENさせることを
考えました。そこで考えたことが、

既存事務所をショールーム化する
ことです。
事務所を改装し塗装専門ショールームにすることで、初期投
資額を大幅に抑えることができました。準備期間も短くて済
むので、余った時間を競合調査や競合対策、HPやチラシデ
ザインを検討する時間に充てることができました。



■成功の秘訣は、チラシ集客とWeb集客を主軸とした、
「自社集客の仕組みづくり」です。

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！

ショールームOPEN前

ショールームOPEN!!!

閑散期

塗装ショールームをオープンすることが成功のきっかけだっ
たことは間違いありません。しかし、それだけでは今の売上
を作ることはできなかったと思います。
1年で前期の2倍以上である1.5億円を達成できたのは、

自社集客の仕組みをつくり、投資し続けた
ことです。
ショールームをオープンしてからは、とにかく集客に投資を
行いました。具体的には、チラシ集客とWeb集客です。
まずは目標の売上目標から必要な集客数を計算し、そのため
に必要なチラシの配布部数を算出しました。
折込チラシの反響が悪いエリアに関してはポスティングチラ
シに切り替えるなど、投資をし続けつつ、より費用対効果の
高い自社集客の組み合わせを探し続けました。
販促投資を惜しむと成功しないとはわかっていたので、販促
費用は惜しまず、集客できる戦略を考えました。



■ショールームは多方面で良い影響を与えています。

競合他社との差別化として、ショールームは非常に良い影響
を与えています。影響は、総じて「安心感」に繋がっていま
すが、それは集客・営業ともに私たちの強い武器になってい
ます。ショールームをオープンして最も変わったなと感じる
ことは「認知度」です。最近では、地域のお客様に「前から
ショールームを気になっていたよ」とお声をいただくことも
増えてきました。
それだけでなく、認知が広がることでショールームに直接来
店される方やお電話もいただけるようになりました。
お問合せをいただいた方とショールームで商談させていただ
くことで、会社紹介や塗装知識などもより具体的にお伝えす
ることができ、営業面にも非常に役に立っています。

■私たちは塗装事業で3億円を目指します！

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！

弊社はもともと塗装専門ではありませんでしたが、今後は

塗装事業で2024年までに3億円
を目指しています。
現状、1店舗のショールームを2店舗に拡大する予定です。
また、内装事業も成長させていき会社全体では

2024年までに4.5億円
を目指しています。
紙面上ではありますが、私の実際の体験談を簡単にお伝えさ
せていただきました。

今回のセミナーではより具体的な
取り組み内容もお伝えいたします。

皆様とお会いできることを
楽しみにしています！



セミナー内容

下記の項目に１つでも当てはまる方にオススメのセミナーです。

【当日スケジュール】
13：00～13：50 「事務所ショールーム×補助金の

低投資塗装ビジネスモデル大公開」

14：00～15：00   ゲスト講座
「事務所改装で売上が2倍以上に増加！
売上高7,000万円から1.5億円に成長した秘訣とは！？」

15：10～16：00 「ショールーム×チラシ×Web-自社集客が激増ノウハウ大公開！」

16：10～16：30 「まとめ講座」
お申込みは最終ページ➡



塗装業 3分間紙上コンサルティング

3分間紙上コンサルティング

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部

外装ビジネスグループ
外装ビジネスチーム

本多 雄

ここまで株式会社橋本工務店 代表取締役 橋本 扇一 氏の取り

組み、成功企業レポートをお読みいただきましたがいかがでしょうか。申

し遅れましたが、私、株式会社船井総合研究所 リフォーム支援部の

本多 雄（ほんだ ゆう）と申します。現在、全国で塗装業を行なって

いる会社の皆様へ「住宅塗装」を通じて業績アップのお手伝いを

させていただいております。

なぜ株式会社橋本工務店がここまで急激な業績アップを実現できたの

か、そのポイントをお話させていただきます。

たった

そもそもなぜ塗装で元請け化を行なったのか！

・内装工事もできるため、塗装事業に注力したいが、なにから始めた

らいいのかわからない

・利益が残らない仕事を受けてしまっている

・業績が伸びる未来が想像できない

住宅塗装で元請け化する前の主なお悩み

株式会社橋本工務店は水廻りリフォームなどの内装リフォーム事業を

中心に営まれていました。しかし近年、「住宅塗装の元請け化」に注

力して取り組み、業績を急激に上げられています。

たった100万円の超低投資で
初年度売上1.5億円！



塗装業 3分間紙上コンサルティング

元請け化する不安を抱えながら大きな決断！

株式会社橋本工務店は、現在では順調に業績を伸ばしておられます。

しかし取り組む際には、下記のような不安がありました。

低投資にも関わらず「脱儲からない」を実現するために橋本社長は決

断され、元請け化を行いました。そこで私から元請け化のポイントとお

金が残る経営のポイントを、株式会社橋本工務店の事例をベースに

お伝えさせていただきます。

を楽に行う。反響型に変革する事で、安定

した工事量を確保することができるモデル。

・元請け化のための初期投資は回収できるのか。

・元請け化してお客様から問い合わせがくるのか。

・営業経験がほとんどないが、お客様から依頼をいただけるのか。

・住宅塗装事業で利益は本当に増えるのか。

元請け化を行なった際の不安

地域で一番目立つ看板を

設置して、事務所をショー

ルーム化して来店型にする

作るだけではない、スマホ対

応のHPを開設することで、見

る人を増やします。HPと看板

店舗で集客して、受注まで

元請け化のポイント：集客が一番重要！

スマホ集客店舗



塗装会社が元請け化する際によくやる失敗は、なんとなく見よう見まねでチラシ

を少し配ってみたりするケースが多いと思います。

しかし、押さえるべきポイントをしっかりと理解して

取り組めば、今までチラシを配布したりWebサイトを立ち上げたことが無い塗装

会社でも、見積件数を増加させることができます。

まずは株式会社橋本工務店が実践している

正しい方法を習得して、元請け化することが重要

です。ここでは紙面レポートを通じて元請け化す

るメリットをお伝えしていきます。

塗装業 3分間紙上コンサルティング

１．元請け化を行う際のよくある失敗を回避！

２．集客にお金をかけても儲かるビジネスモデル

元請け化のビジネスモデルの特質上、「集客」にお金をかけていかなければいけ

ません。しかしほとんどの会社は集客にお金をかけ、見積依頼が来なかったら

という不安が多く、利益が増えないイメージを抱かれております。

これはしっかりと数値計画を立てていないことと、戦略を基に集客を行なってい

ないことが問題であり、きちんと戦略を練れば見積依頼が増加し、利益が増加

します。こちらが実際に取り組まれたビジネスモデルの数値です。次のページをご

覧ください。

実はこれが大きな間違いです。

手づくりのチラシや、どこかの真似事のチラシ

を少し配布するだけでは全く集客効果が無

く、投資額だけが無駄に増えていきます。



塗装業 3分間紙上コンサルティング
金額の単位：万円★１店舗あたり損益計算書（例）

1年目 2年目 設定条件

売上高 10,000 20,000 営業1名あたり5000万円

粗利高 4,000 8,000 粗利率40%

営業人件費 1,000 2,000 営業1名あたり500万円

事務人件費 120 240 事務1名あたり120万円（パート）

広告宣伝費 800 1600 目安：粗利高対比15％～20%

地代家賃 240 240 月20万円

初期投資償却 50 50 100万円を2年償却
（事務所改装による超低投資）

その他経費 930 1320

経費計 3,140 5,450

営業利益 1,160 2,550 ⇐こちらの数値が【もうけ】です。

（営業利益率） （11.6%） （12.7%）

「元請け化」は、集客の数を大幅に上げることで、短期間で売上を

上げるモデルです。

ショールームやWebサイトなど集客のための初期投資は一時的に増えますが、

施主様から直接受注する件数が増え、受注単価も増加します。また、粗利

率も40%を超え、最終的な利益である営業利益額が増える構造と

なっています。

取り組み前は営業利益はほぼゼロだった株式会社橋本工務店は、取り組

み後は受注粗利率を38%叩き出すほどに変化させることができました。

これにより企業に体力がつき、さらに投資することができます。

また、株式会社橋本工務店は、初期投資額を抑えることに成功されているた

め、初動スピードも早く、集客戦略や販促投資に割ける時間やお金を捻出す

ることができました。

内装から外装までトータル提案できる強みをチラシ、Web、看板、ショールー

ム、営業で発信することで、安定した工事につなげることができるのです。

全国の成功事例をご紹介！



元請け化で売上大幅UP！
急成長企業が全国各地で続出中！

船井総合研究所では、2014年から開催して

いる「反響型住宅塗装」参入セミナーを行

なっており、300名近くの経営者の皆様に

ご参加していただいております。その多く

がセミナーの内容を吸収、実践しています。

続々と全国各地で業績を急成長させている

企業を紹介させていただきます。

愛知県一宮市

株式会社達美装

代表取締役
髙見澤 達也氏

社長が営業せずに、たった5名で
年商6億円に急成長できました！

東海
地域

私は連棟倉庫から出発をし、塗装親方と

して、徐々に事業を伸ばしました。

大きく伸びたのは、やはり住宅塗装を始

めてからです。

現在は2店舗で

売上6億円まで

伸ばせました。

埼玉県草加市

株式会社アークス

代表取締役
下田 昌孝氏

関東
地域

私たちは草加市・三郷市を中心にリフォーム総

合会社ではなく、塗装の専門店として、

ぶれずに一本、地域に貢献しながら

日々邁進してきました。

今後も、より多くのお客様に

「感動」する塗装の体験を

していただくべく、

活動できる地域を拡大していくことが目標です。

下請けから元請け参入で5億企業に！
2人でやっていた会社も今では15人に！



滋賀県野洲市

株式会社片山

代表取締役
片山 銀次郎氏

わずか10万人商圏でも3.3億円を
達成！ショールーム展開で圧倒的一番

関西
地域

私は公共事業を行っており、人口が少な

いことを危惧してこの事業を始めました。

最初は不安でしたが、ショールームの

オープンでは

2日間で50組

100名以上の方が

来場しました。

岡山県岡山市
株式会社ミナン

代表取締役
中村 英行氏

女性社員を活用して、売上3倍へ
人材難でも売上を上げることができました

中国
地域

私は職人からスタートして、取り組み前

は1名で営業を行っていました。しかしこ

れ以上の伸びはないと思い、この事業を

取り組みました。

現在では女性も活躍

できるようになり、

活気ある会社になり

ました。

福岡県福岡市
株式会社ユーペイント

店長
山口 博城氏

九州
地域

2006年に創業した株式会社悠興業より塗

装事業をスピンオフさせ、2019年7月に

株式会社ユーペイントを設立。2021年5

月段階で営業2名、パート社員のみで、

今期3.0億円の

受注見込みを上げている。

「塗装業界の常識を覆す、

超高生産性企業」を目指しています。

足場会社から塗装業界への参入で
2年目売上3億円の達成！



塗装ビジネスモデル導入成功事例
（一部ご紹介）

高知県

脱・公共事業で元請け参入！

10億円会社売上全体で

株式会社郡山塗装 加藤塗装株式会社

株式会社片山 株式会社楽塗

株式会社トラスト 株式会社北村塗装店

地域トップクラス



毎月15件以上の塗装案件を
生み出す塗装専門スマホサイト

閑散月でも20組集める塗装イベント

1件あたり2万円以下で集客！
超効率的にお客様を集める仕組みを大公開

自社採用サイトを活用することで
オールシーズン採用可能

応募者数を増加させる
採用Web広告運用ノウハウ

自社で応募から採用まで一括管理
だから、採用コストが10万円以下

シリコン以上は当たり前！
フッ素・無機塗料が売れる商品設計

足場・塗料・職人のコストをコントロール
粗利率40%以上の原価表大公開
ライバルと戦っても勝てる商品ラインナップ
高単価商品の売り方、見積書大公開



講座 セミナー内容

右記のQRコードを読み取って
いただきWebページよりお申し
込みくださいませ。

受講料

税抜 10,000円 (税込11,000円)/1名様

税抜 8,000円 (税込 8,800円)/1名様
●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内
（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届
かない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。尚、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございま
す。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願いいたします。それ以降は下記事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金
の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長Onlineプレミアムプラン(旧：FUNAIメンバーズPlus)へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

Webで申し込み

船井総研 090129

船井総研セミナー事務局
＜E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp＞
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

●申込に関するお問い合わせ：横田
●内容に関するお問い合わせ：守山

お問い合わせ先

お申込み方法
下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はWebでご確認いただけます。
または船井総研ホームページ(www.funaisoken.co.jp)、右上検索窓にお問合せNo.090129を入力、検索ください。
お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください。

※ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

事務所ショールーム×補助金 低投資塗装セミナー【問合せNo.S090129】

※全日程とも内容は同じです。ご都合の良い日程をお選びください。

事務所ショールーム×補助金の低投資塗装ビジネスモデル大公開

13：00

13：50

～

第1講座
「ショールームの初期費用が高い・・・」そんな方におすすめの
事務所ショールーム×補助金活用による低投資塗装ビジネス
モデルをご紹介します。

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部 外装ビジネスグループ
外装ビジネスチーム

本多 雄

事務所改装で売上が2倍以上に増加！
売上高7000万円から1.5億円に成長した秘訣とは！？

14：00

15：00

～

第2講座

事務所をショールームに改装し、売上高7000万円から1.5億
円に成長！1年で売上が2倍以上に成長した秘訣を紹介して
いただきます。

ショールーム×チラシ×Web-自社集客が激増ノウハウ大公開！

ショールーム出店以降、自社集客を伸ばすノウハウをすべてお
伝えいたします。

15：10

16：00

～

第3講座

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部 外装ビジネスグループ
塗装ビジネスチーム

守山 陸渡

まとめ講座

低投資でも成功できるポイントと塗装会社が今取り組むべき
ことをお伝えいたします。

16：10

16：30

～

第4講座

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部 外装ビジネスグループ
マネージャー

田坂 嘉之

株式会社橋本工務店
代表取締役

橋本 扇一 氏

開催要項

日時・会場

東京会場
オンライン
開催

2022年10月21日(金)

2022年10月21日、11月1日はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研Web参加」で検索

2022年10月26日(水)

2022年 11月1日 (火)
お申込み期限
10月28日(金)

お申込み期限
10月22日(土)

お申込み期限
10月17日(月)

13:00 16:30
開始 終了

オンライン

オンライン

株式会社船井総合研究所

東京本社
東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21階 [JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分]

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
また最小催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払はいたしかねますので、ご了承ください。
新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、感染状況が収束するまでの期間は、録画等によるWeb開催へ移行させていただく可能性がありますので、何卒ご理解をいただけますようよろしくお願い申し上げます。

※ログイン開始12:30より

13:00 16:30
開始 終了

13:00 16:30
開始 終了

※ログイン開始12:30より

※受付12:30より

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

https://www.funaisoken.co.jp/

