


屋根工事事業を営む経営者の皆様へ 

 

初めまして。株式会社船井総合研究所の中嶋翔一（ナカシマショウイチ）と申します。 

突然ですが、ご紹介したいセミナーがあり、DM を送付させていただきました。 

 

それは、「屋根リフォーム元請け化業績アップセミナー」です。成功企業である 

株式会社金子ルーフ工業のノウハウや、「屋根リフォームの元請け集客手法」についてお話いた

します。 

 

このセミナーは、今回のみの限定開催となっております。 

今回は弊社が厳選させていただいた、当 DM をお送りしている企業の経営者・経営幹部の皆様

を限定でご案内しております。【屋根業界における動向と今後についての対策】も大公開させて

いただきますので、お忙しいとは思いますが、ぜひご参加いただければ幸甚です。 

文章で伝えることが難しいですが、実際の写真等は同封の DM でも公開しておりますので、ぜ

ひご覧になっていただければと思います。 

 

【日時①】2022 年 8 月 26 日（金）13:00～16:30 

【日時②】2022 年 9 月  5 日（木）13:00～16:30 

【日時③】2022 年 9 月 13 日（土）13:00～16:30 

 

【開催】オンライン開催 

※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoom ご参加方法の詳細は「船

井総研 Web 参加」で検索 

【料金】一般価格：税抜 10,000 円（税込 11,000 円） 

会員価格：税抜  8,000 円（税込  8,800 円） 

 

＊お座席がなくなり次第受付終了となります。ご了承ください。 

【お申込み方法】同封の申込用紙記載の QR コードよりお気軽にお申込みください！ 

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp 

※お問合わせの際は「セミナータイトル・お問い合わせ NO・お客様氏名」を明記の上、ご連絡

ください。 

mailto:seminar271@funaisoken.co.jp


表紙



売れている営業のプロセス・ポイントをチェック

初年度から元請けで1億円受注に成功している企業

本レポートを手に取ってくださり、有難うございます。
突然ではございますが、下記のような悩みをお持ちの方はいらっしゃい
ますでしょうか。

☑ウッドショックによる新築着工棟数の減少により、年々下請け工事が
減少している…
☑屋根材の原価高騰により粗利率が下がり続けている…
☑元請けに参入したいが、やり方がわからない…
☑屋根の補修工事案件は発生しているが、カバーや葺き替えなどの高単
価商材がなかなか売れない…

実は、船井総合研究所で相談を受けている全国の屋根工事会社でも、同
様のお悩みをいただくことが本当に多いんです。

そのような先行きが不安な中で！

屋根の元請けで粗利率48％まで増加した企業

屋根リフォームの集客イベントで84組の集客した企業

続々と取り組む屋根会社が増えている
元請け屋根リフォームのビジネスモデルを

あなたは知っていますか？

元請け屋根リフォームに取り組む屋根会社は、
“毎日”これらの成功した事例を使って圧倒的な
業績アップをし続けています。
元請けの成功事例を知ることで、あなたもきっ
と同じように企業を永続させるために元請けで
お客様を集めることができるでしょう。（しか
も、ごく短時間の間に）
これにあなたが大企業の経営者だろうが、自営
業だろうが、全く関係はありません。なぜなら、
これらは実際にうまくいっている事例をルール
化した原理原則だからです。
もし、これを読んでいただいているあなたが
「元請け」に興味があるのであれば、このペー
ジの続きを読んでください。きっと後悔はしな
いはずです。

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部
外装ビジネスグループ
チーフコンサルタント
伊藤遥己

事例

事例

事例



高単価受注を実現！1人で売上2.3億円達成！！
成功ポイント・プロセスをご紹介

東日本大震災の復興工事を中心に屋根工事を手掛けておりまし
たが、年々受注高が減っていることに危機感を感じ、屋根の元
請け事業を開始しました。2020年8月のオープンイベントでは
77組のお客様に来場いただき、初年度9ヶ月間で9,000万円を超
えるほどの工事の依頼をいただいております。

岩手県北上市 株式会社金子ルーフ工業

代表取締役
金子正勝氏

会社概要

代表コメント

社名：株式会社金子ルーフ工業
本社所在地：岩手県大船渡市大船渡町字新田46-14
ショールーム所在地：岩手県北上市鬼柳19地割42-4
設立：平成26年12月
従業員数：14名（令和元年5月時点）
事業内容：各種屋根・雨樋工事、各種外装工事、エクステリア
工事、太陽光にかかわる工事



～ご挨拶～

DMをご覧の皆様、初めまして。

株式会社金子ルーフ工業 代表取締役の金子正勝と申します。

弊社は創業して17年、元請け屋根ビジネスに参入して2年を
迎えました。

・ウッドショックによる新築着工数の減少

・仕入原価高騰による、利益率の低下・価格競争

これらを払拭できるのが、皆様が得意とする屋根工事の技
術を活かした「元請け化」です。

弊社はもともと、震災後の復興工事をメインに活動してい
ました。元請け屋根ビジネスに参入して2年を迎え、今では
本当に勇気を出して良かったと思っています。

現在は岩手県北上市に屋根専門ショールームを構えていま
すが、今後は2店舗目の出店を見据えております。

昨年は元請けで2.5億円を達成し、次なる目標として、2店舗
で売上6億円を目指します。

末筆ながら皆様と共に屋根業界のさらなる発展を楽しみに
しています。

株式会社金子ルーフ工業

代表取締役 金子正勝

先行き不透明な中で、屋根専門店
として売上6億円を目指す。



特別ゲスト紹介

岩手県北上市 株式会社金子ルーフ工業

代表取締役 金子正勝氏

特別
ゲスト

『下請け復興工事が中心の屋根工事の
受注高が減少していたが…』

たった １人で
売上2.3億円
超高生産性の反響型営業に転換！

下請け屋根工事業から元請け屋根工事業に参入し、

たった1人で2.3億円売れた事例

3つのポイント
ポイント①

営業担当に求められることは、商品やサービスの事を説明することでは
なく、その商品を使ってお客様の不便不満をいかに解決へ導くかが重要。

プラン内容・価格を細部までご説明

ポイント②

エンドユーザ―は、屋根を直接目にする
機会が少ない。そういった状況に対し、
ショールーム内の模型や商材を用いて
基本的な屋根の構造・商材ごとの特徴を
説明する。

契約率・平均単価を高める来店商談

ポイント③

現場調査時は、お客様の前で屋根に登って細部まで診断。また、見積書
を提出する際は劣化診断書で説明、屋根材だけではなく、付帯部まで含
めた工事単価を記載した詳細な見積書を提出。

細かな現場調査と見積書



プラン内容・価格を細部までご説明

顧客の信頼を勝ち取ることで客単価向上！

屋根リフォームといってもひとえに、屋根カバー工法や屋根葺き
替え工事とさまざまです。顧客に最適なプランのご提案により、
信頼を勝ち取るプロセスをご紹介いたします。

すが漏りが多く、補修工事の依頼が多い商圏でも
客単価90万円を獲得！

株式会社金子ルーフ工業の商圏である岩手県は積雪地域であり、
雪解け時期（3月～4月）にすが漏りが多数発生します。すが漏れ
を喫変えとする反響は雨漏りの補修工事と同様、単価が低くなり
がちです。そのような中でも客単価90万円を維持されている秘訣
は、プラン・価格を細部まで説明すること。
当日の講座では実際に使用されているツールを用いながら、客単
価を維持するためのポイントをご紹介いたします。



契約率・客単価を高める来店商談

屋根専門ショールームの仕掛け

屋根専門ショールームにちりばめられた仕掛けを一挙公
開！顧客の購買意欲を高めるレイアウトを学んでいただ
けます。

未経験者でも60%の契約率を獲得できる秘訣は
ショールームにあり！

ショールームを持つ目的は大きく、集客力アップと営業力アップ
にあります。地域に根差した信頼できる屋根リフォーム専門店と
しての地位を確立するために考えられた出店ノウハウや、相見積
もりに負けず屋根リフォームを受注していくための購買意欲を高
める仕掛けを公開します。

株式会社金子ルーフ工業のゲスト講座では、
集客力を高めるための出店立地ノウハウや、
顧客との商談で契約率をアップさせる仕掛
けを学んでいただけます。
未経験者でも60%以上と高い契約率で屋根
リフォームを受注することができる屋根模
型や、一般顧客には親しみのない屋根に関
する知識を知ってもらえる展示POPを講座
内では紹介いたします。



見積書作成のポイントとは
他社との差別化を図る！

株式会社金子ルーフ工業が作成する見積書のポイントを
大公開いたします。他社との差別化で即決受注できる見
積書の作成で、明日から契約率UP!!

適切な現場調査に基づく
細部までの単価明示が他社との差別化ポイント！

ポイント① 現場調査時の計測寸法・図面の記載

ポイント② 記載項目の粒度の細かさ

ポイント③ 最低3プランのご提案

記載項目の粒度を細かくすることにより、どの部位の工
事に費用が掛かっているのか明瞭です。

最低3プランをご提案することにより、相見積に入った際
にも提案の幅で他社との差別化が可能です。

現場調査時に計測した、寸法だけでなく図面を記載して
います。調査の適切性・施工費の可視化を訴求できます。



～さあ、取り組むなら今だ！～

皆さま、ここまでお読みいただき誠に

ありがとうございます。先ほどまでの

金子ルーフ工業の取り組みはいかがで

したでしょうか？高い契約率および高

い個人売上を継続的に挙げられている

営業担当者の特徴は、上手くいってい

る会社の取り組みをベンチマークして

いるという共通点があります。そして、

スピード感を持ってすぐに取り組んで

います。

下記は、自社の屋根という商品をどの

ようなお客様に届けるか？を示したものです。リフォーム店や塗装店が

「ついでに」屋根を扱っても、上手くいかせることは難しいことがわか

ります。そして、前述の企業がどのような取り組みをおこなって成果を

出しているのか？をより詳細にお伝えさせていただきます。

皆様とお会いできますことを楽しみにしております。

誰に 何を どのように

売り先
□顧客層
□範囲(商圏エリア)
□販路

売り物
□商品構成
□価格予算帯
□商品訴求ポイント

売り方
□店舗づくり
□販促手法
□商談フロー
□スタッフのレベル

× ×
売れるんだったら
誰でもいい

売れるんだったら
何でもいい

売れるんだったら
手法は問わない

ある一定範囲の、①平均単価を狙って、②商品構成（＝予算帯別売上構成）を考える。

商圏が
変わる

客層が
変わる

店づくりが
変わる

接客が
変わる

売り方
(営業手法)が
変わる

販促手法が
変わる態業

種業

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部
DXコンストラクショングループ
マネージャー

中嶋翔一



岐阜市に屋根リフォーム専門ショールームをOPEN
しました。オープン初年度から、まさか1.6億円も
受注できるとは思いませんでした。業界的にも「屋
根リフォーム専門店」は無く
本当に来るのか？不安ではあり
ましたが、取り組んで良かった
と本当に思っています。

屋根工事業×元請けで

成功企業が全国各地で続出中！

屋根リフォーム専門店
オープンで初年度1.6億円受注

屋根工事専門ショールームの

OPENでイベント集客数82組！

代表取締役
笠原亨氏

元板金職人の社長が
4年で年商8億円を達成！

代表取締役
千葉猛氏

本格的に元請け屋根工事業に参入し、早いもので4

年が経ちました。現状は3店舗で年商8億円まで業
績をのばすことができま
した。屋根は競合が少な
く、相見積もりの多い宇
都宮でも、有効な差別化
になると考えております。

代表取締役社長

野々村 将任氏

屋根の施工店として18年前に創業。もともと会社の売上は
BtoBの下請け工事が100％でした。しかし、工事の量や粗利
率がどんどん下がっており、このままではマズいと思い
BtoCに参入しました。オープンイベントでは82組ものお客
様にお集まりいただき、いいスター

トとなりました。今後も経営理念で

ある「暮らしに役立つ家づくり業」

をお客様に提案し続けます。

成功事例



元“瓦職人”の強みを活かし、
広島市内に4店舗展開

代表取締役
二村隆信氏

弊社は、広島県広島市内に屋根リフォーム専門店を4店舗構
えており、地域密着で経営を行っております。
もともと瓦職人であった経歴と
強みを活かし、他社と差別化を
図ることで粗利率40％を達成で
きるビジネスにしております。
今後も、年商30億円に向けて、
日々経営に励んでまいります。

屋根元請けで年商1.5億円
粗利率は驚異の48％

代表取締役
小河光司氏

高校を卒業して１８歳の時に地元の瓦店に就職した
事をきっかけに職人の世界へ。資格取得をきっかけ
に、勤めていた会社を辞め独立。独立後10年目とな
る平成26年に法人を設立。こだわりのホームページ
によるWeb集客を強みに、7期目となる前期は年商約
1.5億円で着地。
粗利率は
45％~48％と
なっている。

修正

修正 修正

修正

修正
修正修正

修正 修正成功している屋根工事会社の
ショールームを見て、質問で
きることはとても参考になり
ます。

実際に元請けで営業している姿を
見ることができ貴重な機会でした。
資料も実践的で明日から使える内
容でした。

ホームページ集客も
分かりやすく解説が
あり良かったです。

頑張っている屋根屋
さんの事例を聞けて
良かったです。

職人不足に対する
様々な経営者の考え
を知ることが出来た。

屋根ビジネス研究会の成功事例成功事例



講座 セミナー内容
3年で年商2.7億円を達成する

元請け屋根リフォームビジネスモデル

ポイント

特別ゲスト講座 元請け2年で2億円達成！
地域ブランディング戦略

1拠点40件/月を集客する最新事例・ノウハウ大公開

ポイント

まとめ講座

開催要項

日時・会場

オンライン
開催

受講料

税抜 10,000円 (税込11,000円)/1名様

税抜 8,000円 (税込 8,800円)/1名様
●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内
（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届か
ない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。尚、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。●
ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願いいたします。それ以降は下記事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、
当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長Onlineプレミアムプラン(旧：FUNAIメンバーズPlus)へご入会中のお客様のお申込に適用となります。

2022年 8月26日（金）

※本講座はオンライン受講となっております。 諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 Web参加」で検索
※全日程とも内容は同じです。ご都合の良い日程をお選びください。

2022年 9月 5日（月）

2022年 9月13日（火）
お申込み期限
9月9日(金)

お申込み期限
9月1日(木)

お申込み期限
8月22日(月) 13:00 16:30

開始 終了

13:00 16:30
開始 終了

13:00 16:30
開始 終了

ログイン開始
12:30より

ログイン開始
12:30より

ログイン開始
12:30より

※ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

ポイント①

ポイント② 株式会社金子ルーフ工業
代表取締役
金子正勝氏

元請け屋根リフォームの新規参入・活性化において、マー
ケティング・セールスの観点からどのようにビジネスモデ
ルを深耕していくかを、最新時流と共に解説いたします。

株式会社金子ルーフ工業の成長の軌跡をお話しいただきます。

たった一人で2.3億円を売り上げたポイントとは

事業の柱となる集客をどのように確立していくか、成果
を出していくかを最新のデジタルマーケティングを中心
にお話しいたします。

セミナー講座の内容をどう自社に落とし込んでいくか・活
用していくかのポイントをお伝えいたしします。

屋根リフォーム元請け化業績アップセミナー当日のプログラム

第1講座
13:00
～
13:50

第2講座
14:00
～
15:00

第3講座
15:10
～
16:00

第4講座
16:00
～
16:30

第1日程

第2日程

第3日程

一般
価格

会員
価格

右記のQRコードを読み取っ
ていただきWebページより
お申し込みくださいませ。

Webで申し込み

船井総研 088761

船井総研セミナー事務局

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL：0120-964-000(平日09:30~17:30)
■申込みに関するお問い合わせ：横田 ■内容に関するお問い合わせ：中嶋

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索し
ご確認下さい。

お問い合わせ先

ポイント

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部
外装ビジネスグループ
チーフコンサルタント
伊藤遥己

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部
外装ビジネスグループ
川口慶

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部
DXコンストラクショングループ
マネージャー
中嶋翔一

mailto:seminar271@funaisoken.co.jp

