


答えは「人材派遣と親和性の高い新規事業」の立ち上げです。

本業の人材派遣の周辺に関連する事業を並べて、上手にポートフォリオを組んでいる会社が
業績を伸ばしているのです。
私のクライアントでもこの数年で業績を数倍に伸ばしている企業様は、もれなく新規事業の
立ち上げに成功しています。
人材派遣会社にとっての新規事業というと「請負化」「人材紹介業」をイメージされる方が
ほとんどです。
実際にこれらの事業にチャレンジされる人材派遣会社は多くいらっしゃいます。
ただ、その大半が苦戦しているか撤退を余儀なくされているようです。
もしかすると、この手紙をお読みのあなたも同じような経験をされていらっしゃるかもしれません。

ではなぜこれらの新規事業はうまくいかないのでしょうか？
その理由はシンプルで「派遣会社は新規営業が苦手」だからです。
安定したストック型のビジネスモデル且つ、超人手不足のニーズを背景に他の業種と比べても
新規営業の必要性が高くないのが人材派遣業の強みでした。

ただ、新規事業となると話は別です。
当然、0から1を作る「新規開拓の営業」が必要ですし、それを継続しなければなりません。
そのリソースをお持ちの人材派遣会社が極端に少ないのです。
そこで、我々は営業が得意でない、もしくは優秀な営業マンがいない会社様でもチャレンジで
きて且つ事業を立ち上げることで、本業の人材派遣も同時に伸ばせるビジネスモデルを開発
しました。
それが本セミナーでご紹介する「専門卒向け求人メディア」です。
私のクライアントも続 と々本事業に参入されていらっしゃいます。

「この先派遣一本で戦っていくのは不安だ、、、」
「コロナはなんとか乗り切れそうだが、この先の戦略が全く見えてない」
「これまで何度も新規事業を検討したけど、ことごとく上手くいかなかった」

今回の我々のご提案できっとあなたの不安は解消されることでしょう。
アフターコロナはすでに始まっています。
この手紙があなたの会社を発展させる一助となり、一緒に会社の明るい未来への第一歩を
踏み出せることを願っています。
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【お詫び】
ビジネスモデルの性質上、新規参入は「1エリア1社限定」とさせていただいております。

少しでも興味をお持ちの方は必ずこの機会にセミナーへご参加ください。

セミナープログラム

濱﨑 亮輔

『立ち上げ180日で売上2,000万円を実現する
　　　　　　　　　　　　　　　　新規事業の立ち上げ方』

第3講座 
『経営者に今考えてほしいこと』
株式会社船井総合研究所　
第三経営支援本部　人材ビジネス支援部　マネージャー

▶今、経営者に考えてほしい経営戦略、新規事業の立ち上げについてお伝えします。

保泉 泰宏株式会社船井総合研究所　
第三経営支援本部　人材ビジネス支援部　リーダー

▶営業マン１名で１８０日で売上２，０００万円以上、営業利益４0％越えの求人メディア事業の
　立ち上げ方についてお伝えします。

第2講座 

濱﨑 亮輔第1講座  
『コロナ下で新規事業を成功させる方法』
株式会社船井総合研究所　
第三経営支援本部　人材ビジネス支援部　マネージャー

▶コロナ下での高収益の新規事業の立ち上げの成功方法についてお伝えします。

2022年　4月22日(金)  4月25日(月)  4月26日(火)  4月27日(水)　
WEB開催

お問い合わせ

13:00～15:00
（ログイン開始12:30より）

お問合せNo.S085602営業利益率40%！専門学生求人メディア立ち上げセミナー
船井総研セミナー事務局  E-mail ： seminar271@funaisoken.co.jp
※お問合せの際は「セミナータイトル・お問い合わせNO・お客様氏名」を明記のうえ、ご連絡ください

※サンプルのため架空の企業情報を
　記載しています

カタログ
サンプル

【参考】
実際に学生に配布する
カタログのサンプル

新型コロナウィルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。 



営業利益率40%！専門学生求人メディア立ち上げセミナー

本講座はオンライン受講となっております。 諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。　
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索

2022年 4月22日（金） お申込期限：4月18日(月)

お問合せNo. S085602

4月22日(金)オンライン受講
申込締切日4月18日(月)

4月25日(月)オンライン受講
申込締切日4月21日(木)

4月26日(火)オンライン受講
申込締切日4月22日(金)

4月27日(水)オンライン受講
申込締切日4月23日(土)

（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 4月25日（月） お申込期限：4月21日(木)（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 4月26日（火） お申込期限：4月22日(金)（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 4月27日（水） お申込期限：4月23日(土)（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール）をもってセミナー受付
とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みできない
場合は、事前にご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルを
お願い致します。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。●会員
価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込に適用となります。 

一般価格 税抜 10,000円 （税込11,000円）／一名様

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。 受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.085602を入力、検索ください。

会員価格 税抜    8,000円 （税込  8,800円）／一名様

お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください
●申込に関するお問い合わせ：時田　●内容に関するお問い合わせ：保泉

船井総研セミナー事務局 

0120-964-000（平日9:30～17:30） 
seminar271@funaisoken.co.jp

TEL

E-mail

開催概要

オンラインにて開催

対象 人材派遣会社の経営者・経営幹部の皆様

開催日程によって申込期限が異なりますので、ご注意ください。

※各回同じ内容です。ご都合のよい日程をお選びください。


