


中古＋リフォームビジネス研究会説明会！営業育成No.1全国決定戦

忙しい先輩社員が不在でも勝手に育つ仕組み！

トップ営業社員の営業フローと営業ツールを整備！新卒や業界未経験の

若手営業でも入社3ヵ月で契約獲得ができる育成プログラム

何度も教えなくてもOK！手本動画を丸暗記！

今の若手はYouTube世代！学習も紙のマニュアルはもう古い！動画視

聴なら、時間も場所も選ばず、理解度も高く、非常に効率的！スマホで

いつでも、社内のトップ営業社員の営業術を一人で自主学習！定期的に

理解度を測るチェックテストで、より定着率がUPします！
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現場で話せるよう徹底的な学習＆ロープレ！

一番難しいのは、学習＆ロープレの継続実行です。営業DXツールを導

入することで、全若手社員の動画視聴や隔週状況はもちろん、成長度を

完全見える化！課題に応じた個別育成フォローも可能になります！

営業DXツールを導入して最速で営業育成！

新卒
社員

★導入後の3ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 591万円

中途
社員

中途
社員

★導入後の5ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 504万円

中途
社員

★導入後の4ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 431万円

★導入後の10ヵ月粗利実績★
導入前 ⇒ 導入後
0万円 ⇒ 3,500万円

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験

不動産
未経験
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事業拡大のため、2023年には札幌への出店を計画していました
。 その中での課題が、未経験者の育成でした。 営業マンの属人
性が高く、社内でのノウハウ共有・営業の仕組み化ができていない
のが現状でした。そこで話題の営業DX
ツールを導入し、社内TOP営業マンの
営業フローと営業トーク、ツールを整
理しました。するとロープレが習慣化し、
新人が入社1年目で粗利3,500万
円（10か月間）を達成しました。

全国で成功事例が“続々“登場！
育成の自動化！私たちも導入しました！

代表取締役社長
川村 健太氏

2021年の新卒メンバー2年目！
今季半期の粗利実績1,500万円を達
成！

北海道
地域

代表取締役
伊藤 晴康氏

業界未経験の若手営業マンが、
入社3ケ月で月間粗利200万円を達成!!

東海
地域

静岡県浜松市

北海道 旭川市

不動産未経験の中途社員採用！
導入後10ヵ月粗利3,500万円を達成！

北海道 函館市

代表取締役
山下 史昭氏

2020年不動産事業の新規立ち上げに伴い業界未経験者の
採用をスタートしました。 地域No.1の不動産店舗になるため、
2021年には新卒メンバーを不動産事業部に配属。 配属後3
か月で初回接客デビューしました。
未経験新人育成を自動化で攻略し、
旭川の不動産シェア拡大に向けて
事業を展開を目指していきます！

事業拡大に向け、新人採用を試みるも、長年悩む育成で再度

つまずきました。そこで営業育成ツール導入することを決心しま

した。社内のTOP営業マンのトーク

内容をそのまま仕組化することで、

就社から3ケ月で営業として独り立

ちできるようになりました。動画

マニュアルの凄さを実現しました！

北海道
地域
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売上7,000万円から5億円を達成した成功の軌跡

ポイント

1
営業DXツール（リフレクトル）を導入することで
毎朝の質の高いロープレ習慣の定着

中古＋リフォームビジネス研究会説明会！営業育成No.1全国決定戦

営業名

ポイント

2

営業DXツール（リフレクトル）を導入することで
ロープレ動画の社内共有（2倍速での閲覧可能）

従来の“やった・
やっていない”で
終わったロープレ
実施の確認も、
動画となり残るた
め毎日質の高い
ロープレを実施す
る習慣付けする
ことが可能になり
ます。

スマホのアプリ上
で動画視聴・
フィードバックを行
うことができます。
幹部陣もチェック
を行うことができる
ため、日々のロー
プレの中身を可
視化することが可
能になります。
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売上7,000万円から5億円を達成した成功の軌跡

ポイント

3

営業DXツール（リフレクトル）を導入することで
お手本となるトップ営業社員のロープレ動画の社内ストック
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ポイント

4
営業DXツール（リフレクトル）を導入することで
ロープレ動画の合否共有！合格まで何度でもチャレンジ！

社内のお手本動画は事前に撮影
を実施。（お手本が無ければ船
井総研の事例企業の動画をお手
本にします）メンバーはお手本動
画を基にロープレを行うため、早期
での営業育成が可能になった。

初回は不合格だった
ロープレも再度ポイント
を見直してチャレンジす
ることで、2回目で合格
になった。営業メンバー
のどの部分がどう悪いの
か（逆にいい点も）指
導側もメンバー側も把
握した上でロープレに
臨むことができた。

社内トップ営業マンの

動画を先にUPしておき

社内の見本にした。
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3分間紙上コンサルティング

新築工務店・リフォーム会社様が不動産業界未経験から不動産事業に新

規参入し、営業社員育成に成功されている企業の新卒・未経験の不動産

営業最速育成の取組みレポートをお読み頂きましたがいかがでしょうか。

申し遅れましたが、私、船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グルー

プ マネージャー廣瀬 浩一と申します。現在、全国の新築工務店・リ

フォーム会社様向けに、中古住宅×リノベーション・空き家再生(中古

買取再販)を始めとした不動産事業の業績アップのお手伝いをさせてい

ただいております。本日は沢山ある弊社の不動産業績アップ事例の中か

ら、人財育成に成功した企業様の実際の取組みを解説させて頂きます。

人は誰でも良くなる！人財育成成功のカギは営業DX導入！

株式会社 船井総合研究所
不動産支援部 中古流通グループ

マネージャー
廣瀬 浩一

人口減少、新築着工減少、原価高騰、コロナ禍・・・市場不安定の中、

次の事業の柱を模索され、不動産事業に新規参入したい！新規参入した

が事業がうまく行っていない。というお悩みの声を沢山頂いています。

新規事業成功の鍵は人財育成にあります。不動産業界の場合、一般的に、

新卒社員や業界未経験社員の育成は1年以上かかる、そう言われていま

す。事実として不動産業界に限らず中小企業様にとって、人財採用と育

成は永遠の課題と言えます！社員成長が鈍化しているのは、“本人の能

力”ではなく“会社の仕組の問題”です。育成の仕組を整え、育成キャリ

アパスを明確にすれば、新卒・未経験若手社員でも入社3ヵ月で初契

約！そして3年目には店長候補として活躍する社員育成が可能です。

1拠点空き家再生40棟

新築工務店・リフォーム会社が
不動産未経験から不動産新規参入！
営業社員を3ヵ月で育成する！

中古＋リフォームビジネス研究会説明会！営業育成No.1全国決定戦
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講座 説明会内容

【お申込み方法】 ＼WEBサイトからのお申込みをお願いします／

右記のQRコードを読み取っていただきWEBページよりお申込みくださいませ。
セミナー情報はWEBからもご確認いただけます。ＷＥＢページにはもっと詳しい内容と特典が付いておりますので、
ぜひご覧ください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/085352
【TEL】0120-964-000（平日9:30～17:30）

検索船井総研 085354

日時：2022年9月28日(水) お申込み期限：2022年9月24日(土)

お時間：13:00~16:00(ログイン開始12:30~)
会場：Zoomにてオンライン開催【お手元のパソコンで簡単に参加できます】
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

オンライン
説明会

第一
講座

第三
講座

中古＋リフォームビジネス説明会

第二
講座

ゲスト
講師

情報交換会

中古マンション×リノベーション専門店を立ち上げ5年で10億円を達成できた奇跡

ポイント①

ポイント②

ポイント①

ポイント②

ポイント③

ポイント④

中古＋リフォームの成功のポイントを解説

全国の中古＋リフォームビジネスの成功事例をご紹介

早期育成と多店舗展開を実現する4つの取り組み

早期の組織拡大を可能にする計画採用について

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グループ 中古リノベチーム リーダー
山添 俊介

ALLAGI 株式会社 執行役員 山野 慎吾 氏

2016年10月の中古リノベーション事業への新規参入から、わずか19ヵ月で売上5億円を達成！

業界未経験の20代若手が約1,000万円のリノベーションを入社３か月以内で受注できるようになり、

若手が入社後、即戦力化できる事業に成長しました。前期は7店舗、中古リノベーション事業で9.3億円を

達成しました。

店長と若手早期育成の取り組みについて

成果を出すための会議体について

神戸大学工学部機械工学科を卒業後、新卒で株式会社船井総合研究所へ入社。
主に事業計画・出店立地選定、ＯＰＥＮ準備・商品・集客・営業に関わる業績アップ全般のコンサルティ
ングを実施。即時集客アップのWebマーケティングを最も得意とし、年間Web反響ゼロからを月200件
反響を実現させた驚異の実績を持つ。

お問い合わせNoS085354/K100624
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ポイント③ 1,000万円を超えるリフォーム請負契約を受注する営業手法

不動産新規参入にて、最短で1店舗売上3億円を達成した成功事例を
お伝えします。弊社コンサルタントを交え、疑問点などを解消頂けます。

■ご参加条件
・本説明会は経営者・事業責任者向けの会となります。お申込みいただいた企業様には、詳細を確認させていただきご参加の可否につ
きまして弊社より改めてご連絡申し上げます。
・本研究会を有効活用していただく目的で、受講前に弊社コンサルタントによる事前ガイダンスを実施しております。事前ガイダンス
をお受けいただけない場合、説明会へのご参加をお受けしかねる場合がございますのでご了承ください。

●お申込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、開催4営業日前までにご連絡ください。
●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。
それ以降は事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。

研究会説明会は受講料無料でご参加頂けます。
※1社2名まで1回限りのご参加が可能です。

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グループ 中古リノベチーム リーダー
山添 俊介

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/085352

