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中古＋リフォームビジネス研究会説明会 不動産集客No.1決定戦

ALLAGI株式会社
2016年10月の中古リノベーション事業への新規参入から、

わずか19ヵ月で売上5億円を達成！業界未経験の20代若手が約

1,000万円のリノベーションを入社３か月以内で受注できるよう

になり、若手が入社後、即戦力化できる事業に成長しました。前

期は7店舗、中古リノベーション事業で9.3億円を達成しました。

執行役員 山野 真吾 氏

自社不動産サイトで500件/月

成功
企業

新築工務店から未経験の不動産に新規参入。自社での仕入れ

物件がゼロの中、不動産の集客に特化した専門サイトを構築

しました。はじめは競合の多い大阪商圏で集客できるか不安

でしたが、毎月の会員登録数も順調に増え、今では月間500

件もの新規名簿を獲得することができました。

不動産未経験の新築工務店が

不動産を立ち上げる際に集客が不安になるかと思いますが、まずは名簿が集

まる仕組みを構築することで、立ち上げがスムーズになるかと思います。

株式会社わが家
2020年2月に、不動産未経験から中古住宅市場に新規参入して、

オープン月では不動産購入検討客の新規来店70組を達成、OPEN

半年で月間店舗粗利平均1,000万円を達成しました。初年度に中

古住宅仲介時に、600万円以上のリフォームを年間40件以上

契約しています。

代表取締役社長 志賀 晶文氏

自社不動産サイトで60件/月

成功
企業

本業が総合リフォーム・塗装業で不動産を新規参入する際に、

集客が一番心配でした。本業のリフォームでもチラシ集客は

行っていますが、月によって当たりはずれも大きく、安定し

て集客できる仕組みはないかと探していました。

OPENしてから毎月60件ほどの反響があり、追客を徹底

不動産未経験のリフォーム会社が

することで、毎月の商談獲得も安定して確保することが出来ました。

不動産見込みの高い顧客を集客でき、営業社員も熱心に取り組んでいます。
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株式会社カワムラ
旭川市で新築工務店を103年不動産事業で地域１番店を目指し、

不動産事業強化のために始めました。OPENして半年、店舗粗利

平均1,000万円を超えることができ、立上初年度で売上2.5億円を

達成しました。2022年3月に札幌へ無事出店をしています。

代表取締役社長 川村 健太 氏

自社不動産サイトで100件/月

成功
企業

弊社は新築・リフォームで長年業界に携わっていましたが、

不動産の立ち上げに関しては素人でした。

集客も当初は物件を仕入れないと集客は難しいのではと考え

ていましたが、いざサイトを立ち上げるとたちまち反響が鳴

り、集客することができました。

不動産未経験の新築工務店が

事業が軌道に乗り、２店舗目の札幌へ進出することができました。旭川だけ

でなく札幌でも同様の集客ができ、多店舗展開も見えてきています！

株式会社アクティブエナジー

新規立ち上げ3年で2店舗売上6.7億円達成。不動産営業未経験ながら

も自身もトップ営業として売上を作りながら、入社2年で店長に就任。現在

は、不動産事業部・部長として、2店舗の統括も行いながら、独自の営業ノ

ウハウと育成術で、次の店長育成も行っています。

不動産事業部部長
澤田 将門 氏

自社不動産サイトで150件/月

成功
企業

弊社の今の不動産店舗では集客数の確保が第一の課題でした。

今では2店舗で70組の不動産購入検討客が店舗に来店いただ

いていますが、そうなったのも不動産サイトを構築して、集

客できる仕組みを整えたからです。

弊社は得意のリフォームを活かして、不動産客にリフォーム

不動産未経験のリフォーム会社が

の提案をしていきたいと考えていますが、反響客の多くは不動産の探し始め

の方なので、こちらの提案も通りやすく接客もスムーズになりました。
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売上7,000万円から5億円を達成した成功の軌跡
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業界未経験からの不動産新規参入！
媒介ゼロでも月50件反響獲得できる自社サイト

自社物件だけを掲載するは間違い！商圏内
全物件を掲載する包み込みの法則とは！？

事務社員の業務量を半分以下にする
不動産情報自動取り込みシステム大公開

媒介ゼロの不動産会社が月25組以上
集客するマーケティングフロー大公開！

ポータルサイトに依存する集客手法から
脱却！自社サイト×Web広告戦略！

中古×リノベ受注率がUP！！
購入検討初期客＆中古住宅のみ購入検討客の集客手法

反響⇒面談アポ率25％を達成！！
Web反響来店誘導トークマニュアル大公開！

Web反響面談アポ率TOP企業の
追客行動量KPIを大公開！

自社サイト×テレアポ外注で集客一括
丸投げ！テレアポ外注の仕組大公開 4
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3分間紙上コンサルティング

新築工務店・リフォーム会社様が未経験から不動産事業に新規参入し、

不動産集客に成功されている企業の集客成功レポートをお読み頂きまし

たがいかがでしょうか。申し遅れましたが私、株式会社船井総合研究所

不動産支援部 中古流通グループのマネージャー廣瀬 浩一と申します。

現在、全国の新築工務店・リフォーム会社様向けに、中古住宅×リノ

ベーション・空き家再生(中古買取再販)を始めとした不動産事業の業績

アップのお手伝いをさせていただいております。本日は沢山ある弊社の

不動産業績アップ事例の中から、業界未経験からの不動産新規参入の成

功企業様の実際の取組みを解説させて頂きます。

不動産未経験・媒介ゼロでも不動産集客はできる！！

株式会社 船井総合研究所
不動産支援部 中古流通グループ

マネージャー
廣瀬 浩一

年々、人口減少、新築着工減少、空き家問題、コロナ禍・・・市場不安

定の中、新築工務店やリフォーム会社の経営者様より、次の事業の柱を

模索され、不動産事業に新規参入したい！新規参入したが事業がうまく

行っていない。というお悩みの声を沢山頂いています。不動産に限らず、

新規事業の成功の鍵は集客にあります。不動産業界の場合、一般的に、

専任媒介等の媒介物件がないと、集客ができない。そう言われています。

事実として、専任媒介等の物件情報を自社で持つことが成功の近道です

が、そう簡単ではないのが現実です。しかし、集客手法やビジネスモデ

ル全体のマーケティングを工夫することで、専任媒介ゼロでも不動産店

舗OPEN初月から月間25組の集客が可能です。

1拠点空き家再生40棟
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新築工務店・リフォーム会社が
不動産新規参入で売上2.5億円
粗利1.2億円を達成するための
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地方都市の売買仲介の中心は“中古物件”です。しかし、築古化により

販売価格の下落に伴い、仲介手数料単価も低く、片手仲介30万円前後

です。両手仲介が狙えれば良いですが、新規参入の場合、両手仲介を

狙うのは難しいです。そこで重要なのが、

中古×リノベーション特化！中古住宅専門店で高収益不動産！

業界未経験から中古住宅専門店（中古リノベ）で不動産事業を立ち

上げ、初年度は、売上2.5憶円、粗利1.2憶円を目指します。新規参

入後3年目の目標として、売上5億円、粗利2億円を達成させます。

最終的には、不動産で地域１番店を

左：従来型の不動産仲介モデル、

右：中古リノベーションビジネスモデル

中古×リノベーションを受注することに特

化（中古住宅専門店）することで高い主益

性の不動産事業にすることができます。 ※中古住宅専門店の一例

新築工務店やリフォーム会社の

既存事業の建築リフォームの強

みを活かし、中古仲介時にリノ

ベーションを受注することで、

通常の片手仲介売買取引の3倍

以上の最終粗利を獲得すること

が可能です！

新規参入3年で売上5億円・粗利2億円の不動産事業モデル

初年度売上2.5憶円、粗利1.2憶円の事業計画

達成する為に、空き家再生(買取再

販)や、土地分譲、専任媒介取得の

強化を図り1拠点の売上を最大化し、

その後多店舗展開を推進します。

中古＋リフォームビジネス研究会説明会 不動産集客No.1決定戦

6



全国で数多くの成功事例を輩出している中古住宅リノベーションビジネスの

成功要因は、ズバリ！成功事例のエッセンスの詰まった業績アップノウハウを

素直に実行することです。中古住宅リノベーション

ビジネスで成功するポイントは４つ。

①専門店の店舗出店

②中古＋リノベーションを売るための商品づくり

➂中古住宅購入検討客の集客手法（自社サイト）

④営業の標準化

これらのポイントを押えつつ、全国55社以上の

ビジネスモデル実践者のノウハウが詰まったマニュアルを実行することで、高

い成功確率での業態立ち上げが可能になります。

全国各地で成功事例続出！
パッケージ化された導入手法で貴社もすぐにスタートできる

※中古住宅リノベーションビジネス・即時業績UPノウハウとツール一式 7

未経験社員ばかり
でもできた！
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※2022年6月末時点

※



【お申込み方法】 ＼WEBサイトからのお申込みをお願いします／

右記のQRコードを読み取っていただきWEBページよりお申込みくださいませ。
説明会情報はWEBからもご確認いただけます。ＷＥＢページにはもっと詳しい内容と特典が付いておりますので、ぜひご覧ください。

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/084667
【TEL】03-6212-2931（平日9:30～17:30）

日時：2022年8月9日(火)  お申込み期限：8月5日(金)

お時間：13:00~16:00(ログイン開始12:30より)
会場：Zoomオンライン開催【お手元のパソコンで簡単に参加できます】
※本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索。
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

オンライン
説明会

無料受講料：
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お問合せNo.S084667/K100624

●お申込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合は、開催4営業日前までにご連絡ください。
●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願いいたします。それ以降は事務局宛に
メールまたはお電話にてご連絡ください。

講座 講座内容

WEB開催
講座内容＆
日時 2022年8月9日 (火)13:00～16:00

第2講座

第3講座

第1講座

ログイン開始 12:30より

本講座はオンラインでの受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。

中古+リフォームビジネス説明会

新築工務店・リフォーム会社が不動産に新規参入し、
中古リフォームビジネスを始めるまでの道のり!?

リフォーム請負額1,000万円を達成すること
ができた社員育成方法とは?

高額リフォーム受注でも粗利率35%達成
できた営業手法とは!?

不動産新規参入にて、最短で1店舗売上3億円を達成した成功
事例をお伝えいたします。弊社コンサルタントを交え、
疑問点などを解消いただけます。

立ち上げ7年で5店舗展開！売上16億円を達成！

情報交換会

ポイント①

ポイント②

ポイント③

中古+リフォームの成功のポイントを解説

全国の中古+リフォームビジネスの成功事例をご紹介

1,000万円を超えるリフォーム請負契約を受注する営業手法

中古＋リフォームビジネス研究会説明会 不動産集客No.1決定戦

日時

■ご参加条件
・本説明会は経営者・事業責任者向けの会となります。お申込みいただいた企業
様には、詳細を確認させていただきご参加の可否につきまして弊社より改めてご
連絡申し上げます。
・本研究会を有効活用していただく目的で、受講前に弊社コンサルタントによる
事前ガイダンスを実施しております。事前ガイダンスをお受けいただかない場合、
説明会へのご参加をお受けしかねる場合がございますのでご了承ください。
■検索方法
船井総研HP（https://www.funaisoken.co.jp/）にて、
右上検索窓にお問い合わせNo.084667を入力の上、検索ください。

※1社1名様まで1回限りのご参加が可能です。

未経験社員でも3カ月で即戦略化できた
営業資料の内容と営業研修方法とは!?

ポイント①

ポイント②

ポイント③

ポイント④

ポイント①

【ゲスト講師】
ALLAGI株式会社
執行役員
山野 真吾氏

株式会社わが家
代表取締役社長
志賀 晶文氏

株式会社カワムラ
代表取締役社長
川村 健太 氏

株式会社
アクティブエナジー
不動産事業部部長
澤田 将門 氏

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グループ 中古リノベチーム リーダー山添俊介

株式会社船井総合研究所 不動産支援部 中古流通グループ 中古リノベチーム リーダー山添俊介

https://www.funaisoken.co.jp/）にて、右上検索窓にお問い合わせNo.084667

