




日時・会場

受講料

お申込方法

お問合せ

一般価格 税抜 18,000円（税込19,800円）／一名様
会員価格 税抜 14,400円（税込15,840円）／一名様

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案

内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手

元に届かない場合や、セミナー開催４日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場

合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにて

ご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込に適用となります。

株式会社船井総合研究所

船井総研セミナー事務局 E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30） ●申込みに関するお問合せ：中田 ●内容に関するお問合せ：關川

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

賃貸管理会社向け 収益売買在庫仕入れ最大化セミナー お問い合わせNo. S084537

（オンラインセミナー申込用紙）

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo084537を入力、検索ください。

開催要項

2022年4月26日（火）

13：00 16：30
（ログイン開始12：30より）

開始 終了

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研web参加」で検索

お申込期限：4月22日（金）

オンラインにてご参加

お申込みはこちらからお願いいたします

←

ここは、Ｓは取る！数字

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

2022年4月28日（木） お申込期限：4月24日（日）

2022年5月17日（火） お申込期限：5月13日（金）

2022年5月20日（金） お申込期限：5月16日（月）

2022年4月26日（火）

お申込期限：4月22日（金）

2022年4月28日（木）

お申込期限：4月24日（日）
2022年5月17日（火）

お申込期限：5月13日（金）

2022年5月20日（金）

お申込期限：5月16日（月）

※全日程とも内容は同じです。ご都合のよい日程をお選びください



賃貸管理会社向け
収益売買在庫仕入れ最大化セミナー

日程 講座内容（予定）

１２：３０～ ログイン開始

第１講座
賃貸管理の視点から見る収益売買市場のポイント

講師：株式会社 船井総合研究所

賃貸支援部 賃貸管理グループ マネージャー 一之瀬圭太

・日本の収益売買市場における売却率は3.38％。30万人の人口商圏では
年間で200件を超える取引があるといわれています。しかし、地域の管理会社

でこの市場を抑え、収益化、管理拡大につなげられているケースは多く
はありません。日本の収益売買市場のポイントと市場性をお伝えします。

第２講座 管理戸数2000戸で年間収益売買40棟。
在庫仕入れ最大化実践事例大公開

ゲスト講師： 株式会社アパートナー
仙台西支店 支店長 高橋英司 氏

・仙台市内で管理戸数2,000戸の管理会社、アパートナー様。管理営業担当

3名で、管理オーナー中心に年間で収益物件の売却40棟超を実現し続ける
成長企業。売却在庫を増やせば自然に売れる、という考え方のもと、当社
が取り組む収益物件の売却在庫最大化手法をお伝えします。

第３講座 収益物件仕入れを最速・最短で最大化
するための実践手法大公開

講師：株式会社 船井総合研究所
賃貸支援部 賃貸DXグループ 關川裕一朗

・自社管理オーナーを中心に、年間10%以上の売却を出し、オーナー
満足、収益売買最大化を実現するための具体的手法を、船井総研のコ
ンサルティング事例を交え、経営者目線でお伝えします。

第４講座 まとめ：収益売買を最大化する経営のポイント
講師：株式会社 船井総合研究所

賃貸支援部 賃貸管理グループ マネージャー 一之瀬圭太

・セミナー内容を包括し、経営者に実践していただきたい、うまくいくポイ
ント・うまくいかないポイントを時流を踏まえ整理してお伝えします。

ゲスト講師
特別講座

当日の講座内容を一部ご紹介します。


