




既に新築市場は成長鈍化！
新たなマーケットへの参入が必要でした。

私
た
ち
は
、
静
岡
県
静
岡
市
駿
河
区
に
て
新
築
事
業

を
営
ん
で
き
ま
し
た
。
母
体
の
百
年
住
宅
は
、
２
０
０

４
年
に
創
業
後
、
累
計
２
万
戸
の
実
績
を
積
み
重
ね
て

き
ま
し
た
。
現
在
も
新
築
着
工
件
数
は
年
間
３
０
０
棟

と
、
事
業
と
し
て
好
調
を
維
持
し
て
お
り
ま
す
。

一
方
で
、
日
本
の
人
口
は
減
少
、
新
築
マ
ー
ケ
ッ
ト
は

年
々
縮
小
し
て
い
く
中
で
、
今
以
上
の
シ
ェ
ア
を
拡
大

す
る
に
は
限
界
を
迎
え
て
い
ま
し
た
。
自
社
が
成
長
す

る
た
め
に
は
、
次
の
一
手
を
打
つ
こ
と
が
待
っ
た
な
し

の
状
態
で
す
。
そ
の
よ
う
な
状
況
に
お
い
て
、
既
存
の

新
築
事
業
以
外
の
ビ
ジ
ネ
ス
を
始
め
る
必
要
が
あ
り
ま

し
た
。

色
々
と
模
索
を
す
る
中
で
、
新
築
事
業
と
シ
ナ
ジ
ー

の
で
る
不
動
産
事
業
が
良
い
だ
ろ
う
と
考
え
、
未
経
験

な
が
ら
不
動
産
事
業
に
参
入
し
ま
し
た
。

不
動
産
事
業
へ
参
入
す
る
に
あ
た
り
、
手
始
め
に
フ

ラ
ン
チ
ャ
イ
ズ
へ
の
加
盟
を
し
ま
し
た
。
お
陰
様
で
、

不
動
産
事
業
が
立
ち
上
が
り
ま
し
た
が
、
新
し
く
事
業

を
ス
タ
ー
ト
す
る
に
あ
た
り
、
問
題
も
色
々
と
発
生
し

ま
し
た
。

ま
ず
は
仲
介
手
数
料
単
価
で
す
。
自
社
用
の
土
地
を

仕
入
れ
る
に
は
良
い
で
す
が
、
不
動
産
事
業
単
体
で
収

益
を
上
げ
よ
う
と
し
た
際
に
、
市
場
は
築
２
０
年
以
降

の
い
わ
ゆ
る
築
古
物
件
が
多
く
占
め
て
い
ま
し
た
。
戸
建
住

宅
は
、
築
２
０
年
以
降
に
な
る
と
資
産
価
値
が
下
げ
止
ま
り

に
な
り
ま
す
が
、
同
時
に
仲
介
時
の
手
数
料
も
下
が
り
ま
す

の
で
、
仲
介
手
数
料
だ
け
だ
と
、
自
社
の
商
圏
で
は
年
々
厳

し
く
な
っ
て
き
ま
す
。

そ
の
中
で
、
自
社
の
こ
れ
ま
で
の
新
築
工
事
の
経
験
を
活

か
し
、
仲
介
単
価
の
安
い
中
古
物
件
に
リ
フ
ォ
ー
ム
を
搭
載

す
る
必
要
が
あ
る
と
強
く
感
じ
ま
し
た
。
ま
た
、
人
の
問
題

も
あ
り
ま
し
た
。
不
動
産
営
業
マ
ン
７
名
で
当
初
ス
タ
ー
ト

し
た
も
の
の
、
定
着
が
思
う
よ
う
に
い
か
ず
、
離
職
者
も
発

生
し
ま
し
た
。

U2JAPAN本社ビル
新築マーケットが今後頭打ちの中で、既存
事業とシナジーの効く不動産業界への新規

参入を果たした。

経験の不動産事業
訣を聞く

U2JAPAN 株式会社 様



成長戦略のために新たな仕組みを導入！

新築300棟の住宅会社が、未
で新規立ち上げに成功した秘

そ
の
よ
う
な
経
験
を
経
て
、
今
後
、
新
築
事
業
の
よ

う
に
不
動
産
事
業
を
成
長
さ
せ
る
に
は
、
①
収
益
性
の

高
い
仕
組
み
②
人
が
定
着
す
る
仕
組
み
の
２
つ
が
必
要

だ
と
感
じ
ま
し
た
。

最
初
の
①
収
益
性
の
高
い
仕
組
み
に
つ
い
て
は
、
物

件
を
そ
の
ま
ま
仲
介
す
る
だ
け
で
な
く
、
リ
フ
ォ
ー
ム

を
搭
載
し
て
、
１
顧
客
当
た
り
の
取
引
単
価
を
上
げ
る

こ
と
に
注
力
し
ま
し
た
。
一
人
当
た
り
の
営
業
生
産
性

を
向
上
さ
せ
る
こ
と
で
、
社
員
に
も
仕
事
に
対
す
る

ゆ
と
り
が
生
ま
れ
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。

も
う
一
つ
は
、
②
人
が
定
着
す
る
仕
組
み
。
所
謂
マ
ニ
ュ

ア
ル
や
ツ
ー
ル
の
存
在
で
す
。
社
員
が
離
職
す
る
際
に
、
先

ほ
ど
の
営
業
生
産
性
の
話
も
あ
り
ま
し
た
が
、
も
う
一
つ
は

ス
キ
ル
の
問
題
で
し
た
。
人
を
育
成
す
る
仕
組
み
が
な
い

と
、
新
た
に
採
用
す
る
社
員
も
即
戦
力
と
し
て
経
験
者
が
必

要
に
な
っ
て
き
ま
す
。
経
験
者
採
用
の
場
合
は
、
思
う
よ
う

な
採
用
ス
ピ
ー
ド
で
採
用
が
で
き
な
い
こ
と
や
、
定
着
率
も

そ
こ
ま
で
高
く
な
い
こ
と
も
あ
り
、
う
ま
く
い
か
な
い
場
合

の
方
が
多
か
っ
た
ん
で
す
ね
。
そ
の
よ
う
な
経
緯
も
あ
り
、

未
経
験
社
員
で
も
育
て
る
こ
と
で
、
一
人
前
に
な
れ
る
よ
う

な
仕
組
み
が
必
要
で
し
た
。
こ
の
あ
た
り
の
仕
組
み
の
構
築

は
、
船
井
総
研
さ
ん
の
担
当
の
コ
ン
サ
ル
タ
ン
ト
に
も
お
手

伝
い
い
た
だ
い
て
、
進
め
て
い
き
ま
し
た
。
何
よ
り
人
が
育

て
ば
業
績
が
安
定
す
る
の
で
と
て
も
助
か
っ
て
い
ま
す
。

中古＋リフォームビジネスモデル
収益性の高い中古＋リフォームビジネスに参入。
リノベーション請負金額の獲得・住宅ローンの一本
化により、通常の売買仲介（左側）の約５倍の粗利

（右側）が生まれるビジネスモデル。

ご 来 場 ア ン ケ ー ト 資金計画

TEL

携帯電話

携帯ﾒｰﾙ

パスワード

メール

　ご来場の目的は

　ご検討の理由は

　現在のお住まいは

希望条件
希望の物件所在地

・現在のお家賃は　（毎月　　　　　　　　　　円） ・現居を借りた理由は

・居住年数は　　　（　　 　　　年　　　　　ヶ月）

・駐車場代は　　　（毎月　　　　　　　　　　円）

・住宅手当は　　　（毎月　　　　　　　　　　円）

最寄駅からの希望距離

 希望の学区域

 希望の広さは

　通勤方法は

 希望の間取りは

 その他のご希望は

　自己資金のご予定は

次回のご案内物件

　前年度のご年収は

　家族構成は

次回日時　→　　　　　　　月　　　　　日（　　　　曜日）　ＡＭ／ＰＭ　　　　　　：　　　　　　　　予定人数　　　　　　人

ご協力ありがとうございました。

　ご出身地は

　来社　　　電話 担当

ホームページ・チラシ

  紹介（　　　　　　　　様より）　　その他　（　　　　　　　　）

平成　　　年　　　月　　　日

フリガナ

ご年齢

歳

ご家族数

人
ご氏名

ご住所

〒 （　　　　　　 　）

（　　　　　　 　）

@

　□１ＬＤＫ以下　　　□１ＬＤＫ　　　□２ＤＫ　　　□２ＬＤＫ　　　□３ＤＫ

　□３ＬＤＫ　　　　　□４ＤＫ　　　　□４ＬＤＫ以上

　□自宅所有　　　□社宅　　　□アパート　　　□借家　　　□賃貸マンション　　　□親と同居

ご勤務地
社名 所在地

　□徒歩　　　　　　　　分

　□バス便可　　　バス　　　　　　　　分　　　徒歩　　　　　　　　分

　□希望なし

@

□ホームページ　 □ポスティング　　　□新聞折込　　　□地域新聞　　　□その他　 （ ホームページ ・ ご紹介 ・ 他　）

　□車　　　□電車　　　□バス　　　□徒歩

　□その他（　　　　　　　　　　　　）　　　通勤時間は（約　　　　　　　　　　分）

　ご購入時の

　お支払限度額は 　月々（　　　　　　　　　　円）　　　　ボーナス時（　　　　　　　　　　円）

　□吹田市　　　　　□茨木市　　　　□豊中市　　　　□大阪市（　　　　　　　　　）区

㎡

　現在のお住まいの

　広さは
　□40㎡～　　　□50㎡～　　　□60㎡～　　　□70㎡～　　　□80㎡～

  □90㎡～　　　□100㎡～　 　□その他（　　　　㎡）

・現在のお支払い額は〈持ち家の方のみ〉（毎月　　　　　　 円） （ﾎﾞｰﾅｽ時　　　　　　 円）（残債　　  　　　　 円）

・現居はどうされますか　　　□売却予定　　　□賃貸予定　　　□そのまま

　現在のお住まいの

　間取りは
　□２ＤＫ以下　　　□２ＬＤＫ　　　□３ＤＫ　　　□３ＬＤＫ

　□４ＤＫ　　　　　□４ＬＤＫ以上

　□中古マンション+リフォーム　　　　　□中古戸建+リフォーム　　　□中古マンションのみ

　□中古戸建のみ　　　　　　　　　　　 □リフォームのみ　　　　　 □その他(                )

小学校〔　　　　　　　　　　　　　　　〕　　中学校〔　　　　　　　　　　　　　　　　〕

　□40㎡～　　　□50㎡～　　　　□60㎡～

　□70㎡～　　　□80㎡～　　　　□100㎡～

　□家賃がムダ　　□狭い　　 □古い　 　  □子どものため　  　□通勤、通学に不便

　□結婚予定　　　□世帯を分けるため　　　□同居するため　　　□その他

  □～99万円　 □100万円～　　 □200万円～　　□300万円～　　□500万円～　　□800万円～

　□900万円～　□1,000万円～ 　□1,500万円～  □2,000万円以上　      ※確定（　　　　　万円）

備考

万円 ㎡ ＤＫ

間取り物件名 価格 面積

　配偶者（　□有　・　□無　）　　お子様（　　　　　　　　人）　　　　　歳　　　　　歳

　ご両親（　　　　　　　　人）　　　　　　歳　　　　　　歳

万円 ㎡ ＤＫ

ＤＫ

万円 ㎡ ＤＫ

　□～299万円　　□300万円～　　□400万円～　　□500万円～　　□600万円～　　□700万円～

　□800万円～　  □900万円～　  □1,200万円～　□1,500万円～　□2,000万円以上

　※確定（　　　　　　　万円）

　※その他のご年収　□奥様　□子ども　□父　□母　（　　　　　　　　万円）

　※勤続年数（　　　年）

万円

　本人（ご主人・奥様・ご家族全員）

　代理人（ご両親・ご兄弟・その他）

　　・現在、借入、又は借入枠のついたカードはありますか？（有・無）

　　・過去に延滞、事故がありますか？（有・無）

　　・現在もしくは過去に保証人になったことがありますか？（有・無）

　ご主人様（　　　　　　　　　　　　　　）　　　奥様（　　　　　　　　　　　　　　　）
*ご記入いただいた個人情報については、お客様の同意をいただいたものとし、電話やメールによる

  イベント等のお知らせや、物件のご案内等に利用させていただきます。*取得した個人情報は適切に

  管理し、あらかじめお客様の同意を得ることなく第三者に提供、開示することはありません。

  個人情報の取り扱いに関する詳細は裏面にて記載しております。

住宅ローンご利用の方
　　・車のローン 月々　　　円／年間　　万円／残高　　　万円 ・過去に住宅ローン事前審査を受けましたか

　　・他のローン 月々　　　円／年間　　万円／残高　　　万円 □受けた　□受けたことがない

ご来場者

□ □

毎月返済可能額
金利と借入期間

万円

％

年

借入金額

万円

資金総合計

万円

現金／預貯金

万円

親や親族からの援助

万円

自己資金

万円＋ ＝

諸経費 ※資金総合計の10％

万円

マイホーム購入資金 ※残り

万円

ご購入希望の

お住まいは・・・

マイホーム

購入資金 万円 万円

リフォーム費用 物件資金

 今購入する場合  将来購入する場合

現在のご年齢は？ 32 歳 何年後に購入？ 3 年後

ご購入物件の価格は？ 3100 万円 その間の毎月積み立て金 3 万円／月

現在の自己資金は？ 0 万円 購入までの家賃／共益費 7 万円／月

ローンの返済期間は？ 35 年 将来購入時の返済期間は？ 35 年

ローン金利は？ 1.00 % 将来購入時のローン金利は？ 1.00 %

物件価格の上昇率は？ 0 %

試算結果

 今購入する場合 3年後に購入する場合

購入時自己資金 0 万円 108 万円

（うち積立金額） ー 108 万円

ローン返済額 3,675 万円 3,547 万円

家賃支払い額 ー 252 万円

住居費総額 3,675 万円 3,907 万円

65 歳時のローン残債額 105 万円 405 万円

生活住居総額は、 今購入する 方が、 万円安くなります。

1日あたりに換算すると 2,118 円安くなります。

232

今購入する場合, 3675

万円
3年後に購入する場合, 

3547万円

今購入する場合, 0万円

3年後に購入する場合, 

0万円

3年後に購入する場合, 

108万円

3年後に購入する場合, 

252万円

3300

3400

3500

3600

3700

3800

3900

4000

今購入する場合 3年後に購入する場合

ローン返済額 現在の自己資金 積立金 家賃

現在の家計の把握 返済限度額の把握 ご希望の月返済額

家賃支払額 7 万円／月 昨年度のご年収は？ 450 万円 毎月無理なく返済できる額 12 万円／月

共益費などの負担 2 万円／月 その他ご家族の収入額は？ 0 万円 ボーナスでの返済額 0 万円／年

駐車場料金など 1.5 万円／月 年収に対する返済負担率は？ 35 % 共通項目

合計 10.5 万円／月 既存の借入（年間返済額） 0 万円 借入金利 1.00 %

審査金利 1.00 % ローン返済期間 35 年

10.5　万円 13 万円 12　万円

3720万円

4650万円
4251万円

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

4,500

5,000

現在の家賃基準で借りられる額 ご希望の月額返済額で借りられる額年収基準で借りられる額

営業ツールの一部



中
古
住
宅×

リ
フ
ォ
ー
ム
ビ
ジ
ネ
ス
の

立
ち
上
げ
で
不
安
だ
っ
た
こ
と
は
あ
り

ま
す
か
？

中古＋リフォームビジネスの立ち上げ

最
初
は
集
客
が
不
安
で
し
た
。
「
本
当
に
人
が
店
舗

に
集
ま
る
の
か
？
」
と
。

不
動
産
の
集
客
は
物
件
力
で
引
っ
張
る
も
の
だ
と

思
っ
て
い
た
の
で
す
が
、
従
来
と
異
な
る
ア
プ
ロ
ー
チ

で
し
た
。
集
客
用
の
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
を
作
成
し
、
オ
ー

プ
ン
に
あ
た
り
チ
ラ
シ
を
配
布
し
ま
し
た
。
「
こ
れ
で

来
な
か
っ
た
ら
ど
う
し
よ
う
か
」
と
不
安
に
な
り
ま
し

た
が
、
オ
ー
プ
ン
を
迎
え
、
最
初
の
イ
ベ
ン
ト
月
で

５
０
組
以
上
の
来
店
が
あ
り
、
「
間
違
っ
て
い
な
か
っ

た
！
」
と
ホ
ッ
と
し
ま
し
た
。

そ
の
後
、
店
長
に
も
確
認
を
し
た
と
こ
ろ
、
お
客
様
の
属

性
も
従
来
と
少
し
異
な
る
よ
う
で
し
た
。

こ
れ
ま
で
ポ
ー
タ
ル
サ
イ
ト
中
心
で
集
客
を
行
っ
て
い
ま
し

た
が
、
こ
れ
は
物
件
力
に
依
存
し
て
い
ま
し
た
。
ま
た
、
予

算
に
合
わ
せ
て
ご
自
身
で
物
件
を
決
め
て
く
る
方
が
多
く
、

リ
フ
ォ
ー
ム
搭
載
が
難
し
い
ケ
ー
ス
が
大
半
で
し
た
。

一
方
で
、
今
回
の
集
客
か
ら
、
「
探
し
は
じ
め
」
の
方
が

非
常
に
多
く
来
店
さ
れ
、
ツ
ー
ル
を
用
い
な
が
ら
、
家
の
買

い
方
・
資
金
の
考
え
方
を
一
緒
に
進
め
て
い
く
営
業
フ
ロ
ー

に
変
わ
り
ま
し
た
。
リ
フ
ォ
ー
ム
の
提
案
も
受
け
入
れ
て
い

た
だ
き
や
す
い
方
も
多
く
、
購
入
後
に
満
足
い
た
だ
け
る
方

も
増
え
ま
し
た
。

現
在
の
ポ
ー
タ
ル
サ
イ
ト
は
活
用
し
て
い
ま
す
が
、
集
客

の
比
率
は
変
わ
っ
て
き
て
い
ま
す
ね
。

店内モデルルーム（上）
来店顧客層の違い（下）

粗利9,400万円を達成した秘訣とは？

OPENチラシを配布して
50組以上の来店集客ができた！



三橋代表に聞く
初年度売上2億7､000万円、

立ち上げ後も、不動産事業部は順調に業績を拡大

弊
社
の
場
合
は
、
採
用
と
育
成
が
ス
ム
ー
ズ
に
い
っ

た
こ
と
が
大
き
い
で
す
。
未
経
験
社
員
の
採
用
に
切
り

替
え
て
、
育
成
は
船
井
総
研
さ
ん
に
行
っ
て
い
た
だ
き

ま
し
た
。
船
井
総
研
さ
ん
は
集
客
の
イ
メ
ー
ジ
が
強

か
っ
た
で
す
か
ら
、
こ
こ
ま
で
や
っ
て
い
た
だ
け
た
の

は
、
弊
社
と
し
て
は
助
か
り
ま
し
た
。

ツ
ー
ル
を
整
え
た
こ
と
も
大
き
い
で
す
ね
。
独
り
善

が
り
な
営
業
は
排
除
し
ま
し
た
。
社
内
で
も
ツ
ー
ル
を

用
い
な
が
ら
日
々
ロ
ー
プ
レ
を
実
践
す
る
こ
と
で
、
営

業
力
の
向
上
と
品
質
の
統
一
化
し
て
い
き
ま
し
た
。

元
々
構
想
に
も
あ
り
ま
し
た
が
、
不
動
産
事
業
部
が
形
に

な
っ
て
き
た
ら
、
分
譲
事
業
も
始
め
て
い
き
た
い
で
す
。
分
譲

事
業
は
土
地
の
仕
入
れ
が
肝
と
な
り
ま
す
の
で
、
手
始
め
に
不

動
産
事
業
を
立
ち
上
げ
て
収
益
化
で
き
た
の
は
大
き
い
で
す
。

未
経
験
か
ら
不
動
産
を
始
め
た
の
で
、
こ
こ
数
年
で
あ
る
程
度

知
ら
な
い
こ
と
も
わ
か
る
よ
う
に
な
っ
て
き
ま
し
た
。

い
き
な
り
わ
か
ら
な
い
ま
ま
分
譲
事
業
に
参
入
す
る
よ
り
は
、

ま
ず
最
初
に
始
め
や
す
い
中
古
＋
リ
フ
ォ
ー
ム
か
ら
初
め
て
、

組
織
を
大
き
く
し
て
か
ら
次
の
展
開
に
進
む
の
も
一
つ
で
は
な

い
で
し
ょ
う
か
？

も
ち
ろ
ん
、
今
の
不
動
産
事
業
も
も
っ
と

大
き
く
さ
せ
て
い
き
た
い
で
す
ね
。

オ
ー
プ
ン
後
、
事
業
を
軌
道
に
乗
せ
ら

れ
た
要
因
は
何
で
し
ょ
う
か
？

不動産事業初年度粗利9,400万円を達成

U2JAPAN株式会社
代表取締役 三橋雄紀氏

今
後
、
更
な
る
展
開
に
向
け
て
考
え
ら
れ
て

い
る
こ
と
は
あ
り
ま
す
か
？



こ
こ
ま
で
Ｕ
２
Ｊ
Ａ
Ｐ
Ａ
Ｎ
株
式
会
社

代
表

取
締
役

三
橋
雄
紀
氏
の
取
り
組
み
、
成
功
企
業

イ
ン
タ
ビ
ュ
ー
を
お
読
み
い
た
だ
き
ま
し
た
が
い

か
が
で
し
ょ
う
か
。

申
し
遅
れ
ま
し
た
が
、
わ
た
く
し
、
船
井
総
合
研

究
所
不
動
産
支
援
部

中
古
流
通
グ
ル
ー
プ
マ

ネ
ー
ジ
ャ
ー
の
廣
瀬
浩
一
と
申
し
ま
す
。
現
在
、

全
国
の
住
宅
会
社
・
リ
フ
ォ
ー
ム
会
社
様
向
け
に
、

中
古
住
宅
リ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
を
始
め
と
し
た
不
動

産
事
業
の
業
績
ア
ッ
プ
の
お
手
伝
い
を
さ
せ
て
い

た
だ
い
て
お
り
ま
す
。

Ｕ
２
Ｊ
Ａ
Ｐ
Ａ
Ｎ
株
式
会
社
様
の
新
規
立
ち
上

げ
で
実
践
さ
れ
た
業
ア
ッ
プ
に
つ
い
て
、
解
説
さ

せ
て
い
た
だ
き
ま
す
。

年
々
、
人
口
減
少
、
日
本
の
新
築
着
工
は
減
少
、

空
き
家
問
題
、
コ
ロ
ナ
禍
に
よ
る
市
場
不
安
定
の

中
、
経
営
の
次
の
柱
を
模
索
さ
れ
て
い
る
と
い
っ

た
お
声
を
数
多
く
い
た
だ
き
ま
す
。
そ
の
中
で
も

中
古
住
宅
市
場
と
い
う
の
は
年
々
伸
び
続
け
て
お

り
、
そ
の
活
用
が
次
の
日
本
の
不
動
産
市
場
に
影

響
し
て
い
き
ま
す
。
実
は
不
動
産
業
界
は
、
コ
ロ

ナ
禍
で
も
あ
ま
り
影
響
を
受
け
ず
、
一
部
バ
ブ
ル

と
い
っ
た
報
道
も
出
て
い
ま
す
。

住
宅
会
社
様
の
業
績
ア
ッ
プ
で
取
り
組
む

べ
き
内
容
は
コ
レ
！

中古住宅×リフォームビジネスの立ち上げ

不
動
産
未
経
験
の
住
宅
会
社
様
が
不
動
産
事
業
に

参
入
さ
れ
る
場
合
、
ま
ず
は
自
社
の
強
み
で
あ
る

建
築
機
能
を
生
か
し
な
が
ら
事
業
を
始
め
る
の
が

成
功
へ
の
最
短
ル
ー
ト
で
す
。

中
古
住
宅
リ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
ビ
ジ
ネ
ス
参
入
後

３
年
目
の
目
標
と
し
て
、
売
上
５
億
円
、
粗
利
２

億
円
を
達
成
さ
せ
ま
す
。
最
終
的
に
は
、
不
動
産

で
地
域
１
番
店
を
達
成
す
る
た
め
に

不
動
産
総
合
店
舗
や
、
多
店
舗
展
開
を
行
っ
て

い
き
ま
す
。

中
古
住
宅
リ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
を
成
功
さ
せ
る
た
め

に
は
、
専
門
店
化
・
営
業
の
標
準
化
が
ポ
イ
ン
ト

に
な
り
ま
す
。

3年で5億円を創る
事業計画

全国で続々新規出店中の中古住宅専門店！

参
入
初
年
度
で
売
上
２
億
円
！

３
年
で
売
上
５
億
円
を
目
指
す
モ
デ
ル



メ
イ
ン
の
集
客
媒
体
は
チ
ラ
シ
・
自
社
専
門

ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
と
な
り
、
来
店
型
店
舗
を
構
え

な
が
ら
、
月
２
５
組
以
上
の
新
規
面
談
数
を
獲

得
す
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。
中
古
住
宅
特
化
、

か
つ
、
探
し
始
め
の
住
宅
一
次
取
得
者
層
を

タ
ー
ゲ
ッ
ト
に
販
促
を
行
い
ま
す
の
で
、
営
業

の
標
準
化
・
新
人
営
業
担
当
者
の
早
期
育
成
を

実
現
し
ま
す
。
実
際
に
、
未
経
験
や
新
卒
営
業

担
当
者
が
年
間
粗
利
３
千
万
円
以
上
を
達
成
す

る
な
ど
、
全
国
で
成
功
事
例
が
続
々
誕
生
し
て

い
ま
す
。

こ
れ
ら
の
ポ
イ
ン
ト
を
押
え
つ
つ
、
全
国
70

社
以
上
の
ビ
ジ
ネ
ス
モ
デ
ル
実
践
者
の
ノ
ウ
ハ

ウ
が
詰
ま
っ
た
マ
ニ
ュ
ア
ル
を
実
行
す
る
こ
と

で
、
高
い
成
功
確
率
で
の
業
態
立
ち
上
げ
が
可

能
に
な
り
ま
す
。

立ち上げ後も、
不動産事業部は順調に業績を拡大

住宅会社が不動産に新規参入するための 3分間紙上コンサルティング

株式会社 船井総合研究所
不動産支援部 中古流通グループ

マネージャー 廣瀬 浩一

1拠点空き家再生40棟
立ち上げ初年度から売上2.5億円・
粗利1.2億円を達成するための成功ストーリー

200ページ超に及ぶマニュアル一式

全
国
各
地
で
成
功
事
例
続
出
！

仕
組
化
さ
れ
た
手
法
で
貴
社
も
す
ぐ
に

ス
タ
ー
ト
で
き
る
！

全
国
で
数
多
く
の
成
功
事
例
を
輩
出
し
て
い

る
中
古
住
宅
リ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
ビ
ジ
ネ
ス
の

成
功
要
因
は
、
ズ
バ
リ
！
成
功
事
例
の
エ
ッ
セ

ン
ス
の
詰
ま
っ
た
業
績
ア
ッ
プ
ノ
ウ
ハ
ウ
を

素
直
に
実
行
す
る
こ
と
で
す
。
中
古
住
宅
リ
ノ

ベ
ー
シ
ョ
ン
ビ
ジ
ネ
ス
で
成
功
す
る
ポ
イ
ン
ト

は
４
つ
。

①
専
門
店
の
店
舗
出
店

②
中
古
リ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
を
売
る
た
め
の
商
品

➂
中
古
住
宅
の
購
入
検
討
客
へ
の
集
客
手
法

④
営
業
の
標
準
化

レポートをお読みいただいた
経営者さまへの

”特別なご案内”
もっと詳しく聞きたいと思われた会社

様を対象にした特別なセミナーをご用

意しました。今回のセミナーでは、紙

面で紹介したU2JAPAN 株式会社

三橋雄紀氏をお招きし、未経験から初

年度で粗利1億円達成させた実践内容

を包み隠さずご披露していただきます。

☜ 詳細は裏面へ



講座 講座内容

【お申込み方法】 ＼WEBサイトからのお申込みをお願いします／

ゲスト
講師

講座内容＆
スケジュール

2022年3月18日(金),25日(金),30日(水)

建築・リフォーム会社が不動産新規参入して地域一番店になる方法

第２講座

第３講座

第１講座

創業3年で1.5億円を達成できた職人親方のヒストリー

全国80会員から見た中古リノベの成功事例を徹底解説

新築年間棟数300棟ビルダーが不動産事業で初年度粗利1億円を達成した秘訣

ポイント①

ポイント②

ポイント③

ポイント①

ポイント②

ポイント③

ポイント①

ポイント②

ポイント③

2022年新築300棟ビルダーの不動産攻略セミナー

市場規模縮小の時代！地方の建築・リフォーム会社が取り組むべきこととは!? 

中古住宅攻略が成功のカギ!単価1,000万円を受注するポイントは「特化」すること!? 

未経験が売れる！リフォーム営業マン生産性の2.5倍!中古リノベビジネスモデルとは!?

中古+リフォームビジネス新規参入で初年度粗利1億円達成の軌跡

未経験営業が早期育成され、活躍できるようになる仕組みとは？

月間80件以上獲得できている中古住宅専門サイト集客方法とは？

1店舗売上3億円を最短最速で達成する中古リノベ事業戦略とは!?

安定して不動産購入客を月間50件集客するマーケティング戦略とは!?

入社6ヶ月で単月粗利300万円達成!新人営業社員の育成マニュアルとは?

右記のQRコードを読み取っていただきＷＥＢページを
拝見してお申し込みくださいませ。
ＷＥＢページにはもっと詳しい内容と特典が付いて
おりますので、ぜひご覧ください。

検索

代表取締役 三橋雄紀氏U2JAPAN 株式会社
母体は建設業で、不動産業を立ち上げるために U2JAPAN 株式会社を設立。2020年4月に、総合展示場のそばに「ハウス
ドゥ！静岡駿河西店」をオープン。業界未経験の営業社員を採用し、誰でもできるような仕組みを作ることで、初年度で粗利1億円
を達成した。店舗内にリフォーム用のショールームを2ブース設け、土地購入検討客に資金計画を行い、提携企業への誘致によって、
不動産仲介手数料だけではなく、新築紹介やリフォームなどで売上を上げる仕組みを構築した。

船井総研 中古

ログイン開始12:30～

※本講座はオンラインでの受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
※全日程とも内容は同じです。ご都合の良い日程をお選びください。
※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomの参加方法の詳細は、「船井総研 web参加」で検索

日時：2022年3月18日(金), 25日(金), 30日(水)  13:00～16:00 （ZOOMへのログイン12：30より）

山添 俊介
株式会社 船井総合研究所 不動産支援部 リーダー
新卒で船井総合研究所に入社。住宅購入相談所のコンサルティングピジネスに関わり数多くの新規事業立上
げを経験後に、中古仲介＋リノベーションビジネスコンサルティングに従事。数多くの中古リフォームビジネス新規
事業立ち上げを見届け、業績アップを実現してきた。業績アップの中でも特に即時集客アップのWebマーケティン
グを最も得意とし、年間Web反響ゼロからを月200件反響を実現させた驚異の実績を持つ。

各13:00～16:00

WEB開催

※お申し込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

会場：ZOOMにてオンライン開催 【お手元のパソコンで簡単に参加できます】
受講料：一般価格 税抜15,000円（税込16,500円）/1名様 会員価格 税抜12,000円（税込13,200円）/1名様

第4講座 2022年建築・リフォーム会社の経営者がこれから力を入れるべきこと

ポイント①

ポイント②

市場規模縮小の時代に事業成長のセオリーとは!?

コロナ禍で新規立ち上げを行うポイントとは!?

申込期限：3月14日（月） 申込期限：3月21日（月） 申込期限：3月26日（土）

https://www.funaisoken.co.jp/seminar/083253

山添 俊介株式会社 船井総合研究所 不動産支援部 リーダー

山添 俊介株式会社 船井総合研究所 不動産支援部 リーダー

TEL：0120-964-000（平日9:30～17:30）


