
開業初年度から年商1億円を実現！交通誘導請負ビジネス新規参入 S082386

082386

船井総研セミナー事務局   E-mail：seminar271@funaisoken.co. jp
※お問い合せの際は「セミナータイトル・お問い合せNO・お客様氏名」を明記のうえ、ご連絡ください

2022年　　2/28【月】　　3/2【水】　　3/8【火】　　3/14【月】   13:00～15:00
（ログイン開始 12:30～）

第1弾アフターコロナ事業シリーズアフターコロナ事業シリーズ

超低労力  必要人員超低労力  必要人員

超低投資  初期投資超低投資  初期投資

超低リスク  投資回収超低リスク  投資回収

超高収益  粗利率超高収益  粗利率

超短期間超短期間

超カンタン超カンタン

立ち上げ
期間

スキル
経験

人材派遣会社のための

人材派遣会社が人材派遣会社が

を始めてを始めて

を実現する方法を教えます。を実現する方法を教えます。

開業初年度から年商1億円を実現！交通誘導請負ビジネス新規参入セミナー

※オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。 Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索

オンライン
開催 申込締切日 2月24日【木】 申込締切日 2月26日【土】 申込締切日 3月4日【金】 申込締切日 3月10日【木】

2022年　　2/28【月】　　　3/2【水】　　　3/8【火】　　　3/14【月】

新型コロナウイルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに
心よりお見舞い申し上げますとともに、1日も早い収束を心よりお祈り申し上げます。

［平日9:45～17:30］担当：森個別経営相談承ります まずは、
お問合せ下さい日程がどうしても合わない企業様へ。

分で全てわかる！交通誘導警備完全攻略！120

TEL.0120-958-270

082386

※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください。TEL:0120-964-000   （平日9:30～17:30）

株式会社 船井総合研究所
第三経営支援本部　人材ビジネス支援部　交通警備チーム 森 海人
主に・警備・ビルメンテナンス業界における中途採用コンサルティングを提供している。
特にWEBマーケティングを活用した中途採用コンサルティングを得意としている。更に、中途採用だけでなく、新卒採用にも精通している。
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第1講座

第3講座

第2講座

山根 康平株式会社 船井総合研究所
第三経営支援本部　マネージング ・ディレクター

山根 康平株式会社 船井総合研究所
第三経営支援本部　マネージング ・ディレクター
中小企業向けデジタルマーケティングの専門家。国内最先端のマーケティングノウハウと船井流経営法を駆使し、数多くの企業の業績アップを
実現してきた。机上の空論を嫌い、実現可能性の高い提案のみで構成されたコンサルティングは多くの経営者から支持されている。同社史上
最年少の28歳で部長に昇格し、現在は約50名の専門コンサルタントが所属する部門の責任者を務める。

人材派遣会社だから成功できる相性抜群の新規事業‼

13:00　15:00
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リーマンやコロナ等の経済危機の
度に業績が落ち込んでしまう
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人材派遣の
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リスク分散のために周辺の
人材ビジネス(人材紹介、求人広告等)の
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したものの上手くいかない

今後の緊急事態に
備えて収益の柱を
複数作って

リスクを分散したいリスクを分散したい

給与を1円も上げていないのに応募が殺到‼ デジタルマーケティングで20代～30代のスタッフを業界平均の3倍集める方法
直接フォローをせずとも離職率が一気に改善 評価制度でスタッフのモチベーションをあげ、人が辞めない組織にする方法

一切営業をしなくても警備の依頼がとまらない 時代はオンライン営業！ 営業マンなしで自動でＨＰで反響を獲得する方法
成功企業は必要最低限のKPIだけ抑えている 成功企業が実際に使っている！ 3つの管理帳票を特別公開

警備業未経験でも採用率25％オーバー

まだまだあります！ 続きはセミナーで！

警備業立ち上げ請負人‼警備業立ち上げ請負人‼
株式会社 船井総合研究所　第三経営支援本部
人材ビジネス支援部　交通警備チーム 森 海人
主に・警備・ビルメンテナンス業界における中途採用コンサル
ティングを提供している。特にWEBマーケティングを活用した
中途採用コンサルティングを得意としている。
更に、中途採用だけでなく、新卒採用にも精通している。

粗利率
売上/人
採用コスト/人
企業数（競合数）

営業難易度

交通誘導警備 人材派遣
30～40% 20～30%
30～35万 20～30万
5～10万 10～20万
約7,600社 約40,000社
低い 高い

100件～テレアポをしても
1件も取れないことも・・・

営業せずとも相手から
依頼が来る

警備会社

取引先(建設会社等) 現場スタッフ

給与の
支払い

警備
依頼

警備業務の
提供

労働の
提供

デジタルマーケティングで20代～30代のスタッフを業界平均の3倍集める方法
評価制度でスタッフのモチベーションをあげ、人が辞めない組織にする方法

時代はオンライン営業！ 営業マンなしで自動でＨＰで反響を獲得する方法
成功企業が実際に使っている！ 3つの管理帳票を特別公開

業界知識0の採用担当者でも求職者の心を鷲掴みにするトークスクリプト

国内でも数少ない警備業専門のコンサルタントが、年商10億を実現するためのノウハウを大公開

コロナ禍で奮闘中の人材派遣会社の経営者の皆様、次のようなお悩みはありませんか？コロナ禍で奮闘中の人材派遣会社の経営者の皆様、次のようなお悩みはありませんか？

不景気の度に業績が落ち込む人材派遣と比べて常に
安定した売上を維持できるのが交通誘導警備の魅力
そして少子高齢化のトレンドで、人材派遣と同様に
この先も市場が拡大し続けるのはほぼ確実

所謂請負ビジネスなので人材派遣で
培った人材募集やスタッフ管理のノウハウを

そのまま活かせる
利益率や生産性が高いだけでなく、競合性が
低いので営業で苦戦することはありえない

不景気でもビクともしない
安定市場

派遣と似たビジネスモデル
なので参入が容易

人材派遣より
難易度が低く高収益

業界知識0の採用担当者でも求職者の心を鷲掴みにするトークスクリプト
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[ 資料出所 ] 警察庁生活安全局生活安全企画課　[資料出所 ] 厚生労働省 労働者派遣事業報告書集計結果

警備業と派遣業の売上推移比較
【派遣】

リーマン
ショック リーマン

ショック

新型コロナ
ウィルス 新型コロナ

ウィルス

【警備】



開業初年度から年商1億円を実現！交通誘導請負ビジネス新規参入 お問合せNo. S082386

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。 受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.082386を入力、検索ください。

2月28日（月）オンライン受講
申込締切日2月24日（木）
3月2日（水）オンライン受講
申込締切日2月26日（土）
3月8日（火）オンライン受講
申込締切日3月4日（金）
3月14日（月）オンライン受講
申込締切日3月10日（木）

2022年 2月28日（月） お申込期限：2月24日（木）
（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 3月2日（水） お申込期限：2月26日（土）
（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 3月8日（火） お申込期限：3月4日（金）
（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

2022年 3月14日（月） お申込期限：3月10日（木）
（ログイン開始12：30より）

開始

13：00
終了

15：00

一般価格 税抜 10,000円 （税込  11,000円）／一名様 会員価格 税抜 8,000円 （税込  8,800円）／一名様

本講座はオンライン受講となっております。 諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。　
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索

お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研  FAQ」と検索しご確認ください

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール）をもってセミナー受付
とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込をお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催4日前までにお振込みできな
い場合は、事前にご連絡ください。なお、ご入金は確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合はございます。●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミア
ムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込に適用となります。●ご参加を取り消される場合は、開催3日前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下
記 船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料の50%を、当日の欠席は100%をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●申込に関するお問い合わせ：時田　●内容に関するお問い合わせ：森

船井総研セミナー事務局 

0120-964-000（平日9:30～17:30） 
seminar271@funaisoken.co.jp

TEL
E-mail

※全日程とも内容は同じです。ご都合のよい日時をお選びください。


