
株式会社 SENSTYLE

代表取締役 国中優治氏

新規参入初月から単月黒字を達成！

１

２

３

高品質プログラムのマニュアル教育！

マニュアル徹底で平均年齢25歳のスタッフが大活躍

「メディア」×「Web」で集客激増！

ローカルテレビやホームページからリハビリ難民が殺到

空白市場へ早期参入、市場を独占！

競合不在の自費ビジネスへ早期参入し収益の柱を確立

注目企業の成功秘話

Special guest

万/月 ％

客単価 単月黒字 営業利益率

15万/月

必要スペース

30％
スタッフ初期投資

万 1 名～ 10坪～ 6 ヵ月以内

新型コロナウイルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。

船井総研セミナー事務局

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp

080912

自費リハビリ新規立ち上げセミナー

※お問合せの際は
「セミナータイトル・お問い合わせNO・お客様氏名」を
明記のうえ、ご連絡ください。

お問い合わせNo. S080912

自費リハビリ新規立ち上げセミナー
セミナー内容講師

自費リハビリの現状とニーズ

＜特別ゲスト講座＞
自費リハビリ事業成功の軌跡

90日で立ち上げる、
自費リハビリ事業の立ち上げ手法

本日のまとめ

第１
講座

開催概要

【日程】
２０２２年３月１日（火）

お申込期限：２０２２年２月２５日（金）

お問合せ

右記QRコードよりお申込みください。
クレジット決済が可能です。 受講票は
ＷＥＢ上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）
右上検索窓にお問い合わせNo. 080912を入力、検索ください。

株式会社 船井総合研究所
船井総研セミナー事務局

E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp
TEL：0120-964-000（平日9:30～17:30）
●申込に関するお問い合わせ：中田 ●内容に関するお問い合わせ：久積
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内
（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届
かない場合や、セミナー開催４営業日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がご
ざいます。●ご参加を取り消される場合は、開催3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛に
メールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込に適用となります。

一般価格 会員価格

株式会社 ＳＥＮＳＴYＬＥ
代表取締役 国中 優治 氏

日時・会場

お申込方法

【時間】
１３：００～１６：0０

（ログイン開始１２：３０～）

税抜 30,000円（税込33,000円）／１名様 税抜 24,000円（税込26,400円）／１名様

WEB会場にて
ご参加

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

お問い合わせNO：S080912

【日程】
２０２２年３月３日（木）

お申込期限：２０２２年２月２７日（日）

【時間】
１３：００～１６：0０

（ログイン開始１２：３０～）

【日程】
２０２２年３月４日（金）

お申込期限：２０２２年２月２８日（月）

【時間】
１３：００～１６：0０

（ログイン開始１２：３０～）

【日程】
２０２２年３月７日（月）

お申込期限：２０２２年３月３日（木）

【時間】
１３：００～１６：0０

（ログイン開始１２：３０～）

↓お申込みはこちらからお願いいたします

受講料

第２
講座

第３
講座

まとめ

講座

株式会社 船井総合研究所
地域包括ケア支援部

マネージャー 沓澤 翔太

【年末年始休業のお知らせ】
2021年12月28日（火）正午～2022年1月5日（水）まで
※休業期間中は電話がつながらなくなっております。
※Webからのお問い合わせには1月6日以降順次ご回答させていただきます。
※なお、受講申込はWebより24時間受け付けております。
ご不便をお掛け致しますが、何卒ご了承くださいますようお願い申し上げます。

株式会社 船井総合研究所
地域包括ケア支援部
シニアライフチーム

チーフコンサルタント 久積 史弥

株式会社 船井総合研究所
地域包括ケア支援部
シニアライフチーム

チーフコンサルタント 久積 史弥

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索



なぜ今

自費リハビリ事業 なのか？

経営者様から
よく聞くお悩み

理由

１
高収益ビジネスであり、一人当たり

生産性がめちゃくちゃ高い
生産性

150万

理由

2
リハビリ難民、事業者、社会の三方良し！

市場が伸び続ける自費市場！

理由

3
サービスを利用される方に対して、

既存事業と相乗効果が得られる！

保険サービスより長時間のリハビリを“通所型”で、かつ単価の高
いサービスを提供することによって、スタッフ１人当たりの月売上
が150万円を超えるビジネスモデルです。

保険事業のみで

今後もやって
いけるか不安

本業の収益増加
が見込める事業を
探している

初期投資が低く
利益率が高い
事業を探している

市場が大きくなる
自費ビジネス
業界に参入したい

今業績は良いが、
２０２２年以降も

今このままやって
いけるか不安

株式会社 晃秀の和
代表取締役 長坂 和樹 氏

株式会社 在宅支援総合ケアーサービス
代表取締役 依田和孝 氏

人口たった15万人商圏で新規参入して

６か月で月商200万円！

訪問看護STの理学療法士を
コンバート、わずか１年で

売上2,000万円！

株式会社 松柏苑
代表取締役 熊谷 圭太 氏

社員1名から新規参入して

３年で売上5,000万円！
３年で営業利益30％！

リハビリが受けられない

リハビリ難民

報酬改定の
影響を受ける

事業者

増え続ける
社会保障

社会

三方良し

“絶対に立ち上げる“べき３つの理由

“リハビリが受けられないリハビリ難民“、“報酬改定の影響を受け
る事業者“、”増加し続ける社会保障費を支える社会”この３方に
とってメリットのある事業が「自費リハビリ事業」であり、収益性・社
会性が両立した事業です。

リハビリ施設を探すリハビリ難民、及びご家族からサービス利用後
の相談を受けるため、それに伴った多くの付随したサービスの利用
を提案することができます。
これによって、ゆくゆくは上の表にもあるように既存事業や新規事
業全体の収益化が可能になります。


