
ラベル

WEBからお申込みいただけます。（船井総研ホームページ[www.funaisoken.co.jp]右上検索窓に「お問い合わせNo.」を入力ください。）→

デジタル集客

０８０８１１

稼働率８０％越え！コロナ禍でも高稼働を実現させて
いる話題の宿泊施設。責任者が実績をもとに初解説！

❶７月～１０月でも稼働率９５％実現デジタル集客成功ストーリー
❷Ｉｎｓｔａｇｒａｍを活用した０円集客の仕組みつくり
❸デジタル集客による新規顧客の獲得＆脱ＯＴＡの実現へ

有限会社コロン マネージャー 鳥居 崇史氏

第２講座

ゲスト
講演

・船井総研がお手伝いできること
・今すぐ経営者に行動してほしいこと

第３講座

まとめ講座

・ゲスト企業のモデルを数値解説！
・宿泊業がゲスト企業から学ぶ３つの視点と５つの具体策
・もっとも重要な投資は“ほったらかし”にしない○○づくり

株式会社 船井総合研究所 三浦 雅裕

株式会社 船井総合研究所 リーダー 西川 佳孝

株式会社 船井総合研究所 三浦 雅裕

※講座内容は、変更になる場合があります。あらかじめご了承ください。

講座内容&スケジュール

講座 セミナー内容

１０：００～１２：００（ログイン開始９：３０～）

お申込み方法

Ｗｅｂからお申込みいただけます!
右記ＱＲコードを読み取りいただきＷｅｂページの
お申込みフォームよりお申し込みくださいませ。
セミナー情報をWEBページからもご覧いただけます!
URL：https://www.funaisoken.co.jp/seminar/080811

コロナ禍でも

稼働率８０％越え！

集客に不安な

旅館・ホテル
グランピングの

経営者様

本当に効果の出る内容をお話しますので、コンサルティング会社・広告代理店のご参加はお断りいたします。

新型コロナウイルス感染症に羅患された皆さま、および関係者様の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。

年間

業界素人でありながら、少数精鋭で施設運営を行っている。
コロナ禍の７～１０月でも稼働率９５％と高稼働率を実現したデジタル集客の成功
ストーリーはアフターコロナ・アフターGOTOの施策として宿泊施設のモデルとなる。

コロナ禍においても年間稼働率８０％越えを実現！

有限会社コロン マネージャー 鳥居 崇史氏

特別講演

・業界激変？！コロナで激変した宿泊業のあり方とやり方
・コロナと共存していくこれからの宿泊業界の時流予測！
・今後取るべき経営方針・商品戦略・Ｗｅｂ集客戦略第１講座

株式会社 船井総合研究所 三浦 雅裕

船井総研セミナー事務局
＜E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp＞
※お問い合わせの際は「セミナータイトル・お問い合わせNO・お客様氏名」を明記のうえ、ご連絡ください

株式会社 船井総合研究所 〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10
船井総研大阪本社ビル

Ｗｅｂ開催
２０２２年 １月１３日（木）・２６日（水）

２月 ７日（月）・２２日（火）

宿泊業向け Ｗｅｂ集客トレンドセミナー お問合せNO.Ｓ０８０８１１

新型コロナウイルス感染症に羅患された皆さま、および関係者様の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。



３ヵ月でフォロワー１,０００人達成。ＳＮＳ経由の予約数を２倍に！

申込３倍プラン実現。顧客データによる商品開発×Ｗｅｂマーケティング

キーワードは施設名だけじゃない！ペルソナに合わせた広告運用

自社予約が３割以下は赤信号！Ｇｏｏｇｌｅアナリティクスで全て明らかに

月間１０,０００アクセスはあたり前。そのために必要な３つのこと

成功
事例❷
ゲスト企業成功の裏側

成功
事例❶
ゲスト企業成功の裏側

成功
事例❸
ゲスト企業成功の裏側

下記にあてはまる はご参加ください。

デジタル集客において
■ＯＴＡのおかげで何とか集客ができている
■重要性に気が付いていながら“ほったらかし”状態
■分析レポートをもらってできているつもり
■広告代理店に広告費用１０万円以上払っている
■デジタル集客は経営者には関係ないと思い込んでいる

常に進化し続ける商品力！
地域連携も考えながらペルソナに合った
商品をどんどん開発中！

プレスリリース＆ＳＮＳ戦略でフォロワー数
５,０００人越えを実現！
集客につながるＳＮＳマーケティングを実現

月間２０,０００人以上のユーザーがＨＰを
閲覧！自社ＨＰの分析をすることで、集客
最大化に成功中！

Ｗｅｂ広告・ＳＮＳ・ＯＴＡどれが正解？高稼働を実現している施設が行っている集客手法を解説！

参加
特典

貴社の事業の今後を考えるための
個別経営相談（６０分）付帯！
御社の現状を踏まえ、具体的に何から始めると一番成果がでるか？を
弊社コンサルタントからご提案させていただきます。

無 料

知識ゼロ・素人でもできる好調施設の を公開

①自社ＨＰの予約比率を７割以上へ
自社ＨＰの予約比率を高めるための「Ｇｏｏｇｌｅアナリティクス」や「キーワードプランナー」
「ＣＶ設定」の設定を行い現状分析を行える環境を構築。設定・分析のやり方から自社ＨＰへ
ダイレクトに予約が入るノウハウを公開！

②ＳＮＳ運用により費用０円で３０万円の売上実現！
ＳＮＳを（×）運用している。（〇）分析して正しく運用する。
集客につながらない投稿は人件費の無駄使い。
無料でできるＳＮＳツールを最大活用して集客することが成功への近道です。

③Ｇｏｔｏが無くても１０月の昨対売上１２０％ＵＰ
人手不足でデジタル集客・ＳＮＳに着手できないは真っ赤なウソ！？
支配人１人でもできるデジタル集客施策とは！？



日時・会場

受講料

お申込み
方法

税抜10,000円（税込11,000円）/一名様
一般
価格

税抜８,000円（税込8,800円）/一名様
会員
価格

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はWEB上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.080811を入力、検索ください。

開 催 要 項

お申込みはこちらからお願いいたします

宿泊業向け Ｗｅｂ集客トレンドセミナー

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内(メール)をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振
込の場合はご入金確認後、お送りする案内(メール)をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金
額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催4営業
日前までにお申し込みできない場合は、事前にご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申し込みを取消させて
いただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセ
ルをお願い致します。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛にメールにてご連絡ください。尚、ご参加料金の50%を、当
日の欠席は100%をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン(旧:FUNAIメンバーズPlus)へご
入会のお客様のお申込に適応となります。

オンラインにてご参加 ※全日程とも内容は同じです。ご都合の良い日程をお選びください

1０:00~1２:０0（ログイン開始９:30より）2022年 1月13日（木）

2022年 1月26日（水）

お申込み期限: 1月22日(土)

お申込み期限: 1月9日(日)開始

開始

終了

終了

オンライン受講

QRコード

2月 7日（月）

1月13日（木）

お申込み期限 2月3日(木)まで

お申込み期限 1月9日(日)まで

お問い合わせNo.S080811

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

1０:00~1２:０0（ログイン開始９:30より）

お問合せ

株式会社 船井総合研究所

船井総研セミナー事務局

＜E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp＞
TEL：0120-964-000（平日9:30～17:30）●申込に関するお問い合わせ：天野 ●内容に関するお問い合わせ：三浦
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研 FAQ」と検索しご確認ください

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索

2022年 2月 7日（月）

お申込み期限: 2月3日(木)開始 終了

1０:00~1２:０0（ログイン開始９:30より）

2022年 2月22日（火）

お申込み期限: 2月18日(金)開始 終了

1０:00~1２:０0（ログイン開始９:30より）

2月22日(火）

1月26日（水）

お申込み期限 2月18日(金)まで

お申込み期限 1月22日(土)まで

【年末年始休業のお知らせ】
2021年12月28(火)正午～2022年1月5日(水)まで
※休業期間中は電話がつながらなくなっております。
※Webからのお問い合わせには1月6日以降順次回答させていただきます。
※なお、受講申込はWebより24時間受け付けております。
ご不便おかけいたしますが、何卒ご了承くださいますようお願い申し上げます。


