
西村 徹 氏
株式会社 いせえび荘
代表取締役

私は
Cafeでガッチリ！

2021年10月5日（火）
お申込期限：10月1日（金）23時59分まで

2021年11月10日（水）
お申込期限：11月6日（土）23時59分まで

2021年10月12日（火）
お申込期限：10月8日（金）23時59分まで

2021年11月17日（水）
お申込期限：11月13日（土）23時59分まで

本講座はオンライン受講となっております。諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索。

<ログイン開始> 12:30～

13:00開
始

15:00終
了

Cafe
開発付加de

宿泊予約を

1.5倍にするノウハウ
公開セミナー

たった2坪！素
人で出来る！

本当はやらないといけない泊食分離…
実はCafeはとっても簡単に開発出来ます。
まずグラウンドフロアー戦術でCafe利用が始まる

宿泊予約1.5倍する方法が、
このセミナーにあります！　

投資150万～500万以下で可能！

客室３０部屋以下の
旅館向け

株式会社 船井総合研究所　 〒541-0041大阪市中央区北浜4丁目4-10  船井総研大阪本社ビル 

2坪からできる！
宿泊予約を1.5倍にする
カフェ開発モデル公開

S076385お問い合わせNo.

Email: seminar271@funaisoken.co.jp
※お問合せの際は「セミナータイトル・お問い合わせNO・お客様氏名」
を明記のうえ、ご連絡ください

【船井総研セミナー事務局】

主催株式会社 船井総合研究所　 〒541-0041大阪市中央区北浜4丁目4-10  船井総研大阪本社ビル
●お申込みに関するお問合せ：天野（アマノ）　●内容に関するお問合せ：甘利 元（アマリ ハジメ）
※お申込みに関してのよくあるご質問は「船井総研　FAQ」と検索しご確認ください

【船井総研セミナー事務局】
E-mail：seminar271@funaisoken.co.jp

TEL:0120-964-000（平日9:30～17:30）

2坪からできる！宿泊予約を1.5倍にするカフェ開発モデル公開

新型コロナウィルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。
ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

S076385

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）
右上の検索窓にお問合せNo「076385」を入力、検索ください。

右記QRコードよりお申込ください。クレジット決済が可能です

日時・会場

お問合せ

お申込
方法

受講料

●ご参加を取り消される場合は、開催日より3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下記船井総研セミナー事務局宛に
メールにてご連絡ください。尚、セミナー開催日から３営業日（土・日・祝除く）前の１７時～開催前日までのキャンセルはご参加料金の50％、当日キャンセルの場合は100
％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●お支払いが、クレジットの場合はお申込手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール
）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらず、メールがお手元に届かない場
合や、セミナー開催4営業日前までにお振込みできない場合は、事前にご連絡ください。

一般価格 税抜 10,000円 （税込11,000円）／一名様
会員価格 税抜    8,000円 （税込 8,800円）／一名様



コロナにおける変革期でも

こんな事で困っていませんか？？

いせえび荘さまは、
宿泊客が1.5倍になりました！

しかも、Ｃａｆｅ利用で旅館の良さを気づいてもらいやすいので
クチコミも広がるので効果が高い！

1.

10部屋未満の宿でのカフェ開発
成功ノウハウ
① いせえび荘のグラウンドフロアー改革
② あきない Cafeメニュー開発
③ SNS活用による広告でファン化

講演テー
マ

10月5日（火）、10月12日（火）
11月10日（水）、11月17日（水）

2021年

12:30 ～13:00 ログイン開始（zoomに入れます）

株式会社船井総合研究所
旅館チーム　上席コンサルタント 甘利 元

13:00 ～13:50
旅館にカフェを併設することで
宿泊客が1.5倍になるカフェ開発

中小・中堅企業を対象に、日本最大級の専門コンサルタントを擁する経営コ
ンサルティング会社。業種・テーマ別に「月次支援」「経営研究会」を両輪で
実施する独自の支援スタイルをとり、「成長実行支援」「人材開発支援」「企業
価値向上支援」「ＤＸ（デジタルトランスフォーメーション）支援」を通じて、
社会的価値の高い「グレートカンパニー」を多く創造することをミッションと
する。その現場に密着し、経営者に寄り添った実践的コンサルティング活動は
様々な業種・業界経営者から高い評価を得ている。

成熟業界における本質的な課題は「経営者の時
流適応」。ビジョン、中期経営計画の策定、社
員大会プロデュース業や運営支援まで経営者の
想いを具体化することが得意。企業の業績アッ
プを営業・人財開発の両面から成果を出すこと
ができるコンサルタント。近年は、成熟企業の
第二創業へのスイッチとして新規事業事業、特
にグランピング事業の開発プロジェクトに参画
している。

旅館の子として生まれ、文武両道のまじめな優等生
キャラで子供時代を過ごすが、腰痛で柔道での高校
推薦をあきらめ、勉強のできる文科系キャラで演劇
の才能に目覚める。脚本家と役者を目指し、大学へ
上京するも、女子にモテそうだったのでダンサーへ
すぐ鞍替え。大学で経営・人事を学び無難に就職す
るが、実家の旅館経営が厳しくなり、30 歳を前に
U ターンして若旦那修行、NPO で地域おこしをし
ながら、旅館経営に邁進中。

年間 100 館訪れ1000 年続く旅館の研究者。
大手テーマパーク、ホテルなどの経験を活かし、
信者化マーケティングとスタッフモチベーショ
ンマネジメントで旅館を復活させる熱血な旅館
専門のコンサルタント。

株式会社 船井総合研究所　講師プロフィール

セミナーを主催する

株式会社
船井総合研究所は
こんな会社です！

船井総研オフィシャルサイト https://www.funaisoken.co.jp
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第1講座

株式会社船井総合研究所
ライフイベント＆エンターテインメント支援部
旅館チーム　リーダー 西川 佳孝

14:40 ～15:00
まとめ講座
第3講座

株式会社いせえび荘
代表取締役 西村 徹氏

株式会社いせえび荘
代表取締役

西村 徹氏

13:50 ～14:40
10 部屋未満の宿での
カフェ開発成功ノウハウ

第2講座

コロナから立ち直れず集客に困っている
価格を下げてしまいなかなか高単価にできない
リピーター率が低くて顧客が少ない
泊食分離が出来ずどんぶり勘定
アイディアが浮かばす新しいことにチャレンジできない

旅館は変化しなくては
生き残ることが出来ない！
有事にどれだけ動けるかで決まる

Cafe開発で

新規客GET
!

Ｃａｆｅ開発で宿泊客が
1.5 倍になる理由

この
サイク
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旅館業界における
アイディア集客社長 H
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SCHEDULE

13:00 ～ 15:00（ログイン開始／12:30 ～）

オンライン開催 （zoomを使用しての開催）

客数 売り上げ

今こそ
変革の

時

！Cafe付加で新規客集客が出来る

Ｃａｆｅは気軽にマイクロツーリズム商圏のお客様が使いやく、
旅行中のお客様が魅力的なＣａｆｅがあると利用しやすい。

2. Ｃａｆｅに魅力があるとその施設に興味がわき、食事だけでも出来るなら行きたくなる。

3. 実は旅館だと知りパンフレットを取ったり覗いてみたくなり、スタッフからのおもてなしや会話からさらに興味が深くなる。

4. 次回の旅の宿泊候補に入り、ＳＮＳチェックや自社ＨＰを見る。

5. 予約が入る


