


コーポレートサイトではなく、
特定の商材・関心に絞って発信する

コンテンツサイト。

これはほんの一部！ これ以外にも超実践的手法がまだまだあります！ 詳しくはセミナーで

マーケティングオートメーション

現状把握を可能にする機能

日々の営業活動を効率化する機能
●ToDoリスト・通知機能
●データ分析レポート

MA＋SFA CRM

リードジェネレーション
（顧客の集客）

潜在顧客
リードナーチャリング
（顧客の育成）

見込顧客
リード

クオリフィケーション
（顧客の選別）

営業活動 受注 リピート化

ホットリード

マーケティング部門領域 営業部門領域

リードナーチャリング
（顧客の育成）

リード
クオリフィケーション
（顧客の選別）

リードジェネレーション
（顧客の集客）

SNS

検索エンジン

メディアサイト

DM
【ダイレクトメール】

顧客リスト獲得
● 資料請求
● 特典コンテンツ
● 無料見積もり　etc

商談

確度が高い顕在ニーズ層をキャッチ！
モチベーションに左右されず、文句も言い訳もしない
最強の営業マン、「ソリューションサイト」。

ビデオ商談の成否を分かつのは、顧客の温度感。
その温度感を高め、さらには手で触れたように
営業先の気持ちがわかる優れもの。

ビデオ商談の成否を分かつのは、顧客の温度感。
その温度感を高め、さらには手で触れたように
営業先の気持ちがわかる優れもの。

前時代的な管理のままでは、永遠に「遅い」「非効率」
から卒業できません。

「あのお客さんどうなってるの？」をなくそう。
前時代的な管理のままでは、永遠に「遅い」「非効率」
から卒業できません。

見込み客
管理

顧客情報
管理

タスク
管理

営業チーム
管理

案件
管理

営業
日報

●広告／宣伝
●SEO
●SNS
●展示会
●セミナー
●テレアポ　 etc

ソリューション
サイト

Solution site

●メルマガ
●行動トラッキング
●リード管理
●分析・効果測定 
　　　　　　  etc

●見込み度把握
●アツイ見込みの抽出
　　　　　　　 etc
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事例

新規商談の創出
【ソリューションサイト】

潜在優良顧客の育成＆発見
【マーケティングオートメーション】

顧客の常時共有＆一元管理
【SFA】

営業活動の自動化のカギを握る
DX戦略の鍵は営業の自動化！

●顧客管理
  どんな顧客に対して

●スケジュール管理
  営業活動の具体的な日程を管理・いつ受注となりそうか、etc

●行動管理
  どんなアクションを取っているか

『人材募集人材採用ドットコム』月間100件以上の
顧客名簿獲得！

ソリューション
サイト

営業業務を自動化したり、
案件の進捗や顧客を一元管理できる

システム。

SFA　　　   ：
営業支援システム

獲得した見込み客（リード）を、
メールなどの様々なチャネルを通した
コミュニケーションで育成し商談に

引き上げるための仕組み。
検討度合いの高い見込み客を選別し、
営業部門に引き渡すことができる。

マーケティング
オートメーション

Sales Force 
Automation
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オンライン開催

コロナ禍でも業績を伸ばし続けるために必要な営業改革

不況下でも売り上げをあげる！
警備会社が“今”とるべきDX戦略を徹底解説！

船井総研の派遣会社向けDX導入支援について

講　座 セミナー内容

セミナープログラム

アフターコロナで業績を伸ばすために経営者に考えてほしいこと

100を超える業種に対応する専門のコンサルタントが在籍。「集客テック」「セールステック」をコアテクノロジーとして、
各種Saas・SFA・CRM・リモート商談 他、膨大な種類のデジタルツールの中からお客様に最適なソリューションを、

マルチベンダーの立場で提供可能なプロフェッショナル集団です。

第1講座

第2講座

第3講座

株式会社 船井総合研究所　
人材・ものづくり支援部 佐藤 隆明
船井総研に新卒で入社。入社後は、様々な業種・業界の業績アップ/新規事業立ち上げ/マーケティング
戦略の策定プロジェクトを経験。現在は、マーケティングオートメーション及びセールステック、人材
紹介業の新規立ち上げ・収益化を強みにしている。特に、ITエンジニアを対象とした人材紹介の立上げ
および・システム会社の自社採用においては数多くの成功事例を持つ。

株式会社 船井総合研究所
人材・ものづくり支援部 森 海人
主に・警備・ビルメンテナンス業界における中途採用コンサルティングを提供している。
特にWEBマーケティングを活用した中途採用コンサルティングを得意としている。更に、中途採用だけ
でなく、新卒採用にも精通している。

株式会社 船井総合研究所
人材・ものづくり支援部　リーダー 濱﨑 亮輔
新卒で船井総研に入社後、一貫して人材ビジネスのコンサルティングに従事。
現在は、人材業界に特化したマーケティング調査の設計、戦略策定を担当している。医療・介護職・
製造業を始め、様々な業種の人材紹介・派遣事業のクライアントを中心に全国で実績を上げている。



5月31日（月）オンライン受講
申込締切日5月27日（木）

6月17日（木）オンライン受講
申込締切日6月13日（日）

2021年 5月31日（月） お申込期限：5月27日（木）
（ログイン開始00：00より）

開始

13：00
終了

15：00

2021年 6月17日（木） お申込期限：6月13日（日）
（ログイン開始00：00より）

開始

13：00
終了

15：00

本講座はオンライン受講となっております。 諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。　
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索

警備業向け　はじめてのオンライン営業導入セミナー お問合せNo. S072417

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。 受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.072417を入力、検索ください。

一般価格

会員価格

税抜 10,000円 （税込11,000円）／一名様
税抜    8,000円 （税込  8,800円）／一名様

●申込みに関するお問合せ：時田　●内容に関するお問合せ：森


