


□「コロナ」「少子化」「景気減速」「共働き世帯増」の中での成長戦略
□大学入試改革に対応した英語新モデルとは？
□共働き世帯にも対応した英語モデル
□１教室で生徒数約３００名！ 人気英語教室の経営の秘密について
□年商７０００万円 利益率２０％を実現しているモデル企業の実態
□４技能に対応した月謝２．５万円のコース内容とは？
□デジタルシフト・DXにより教育効果、経営効率が上がった事例
□ネイティブ講師に依存しない高品質な英語モデル実現の方法
□既存生徒の約７０％を高単価な英語塾コースに移動させた方法

セミナーでお伝えする内容（一部）

以下のような経営者様にオススメのセミナーです
□コロナ・少子化・所得減など外部環境が激変する時代の成長戦略を知りたい方
□少子化時代でも”成長が期待できる”英語教育改革対応モデルを知りたい経営者様
□ネイティブ講師に依存しない高品質な英語モデルを実現したい学習塾企業様
□小学３・４年生で退会する生徒が多い英会話スクール様
□労力をかけることなく、見込み客を集めたい学習塾企業様
□月謝０．７～１万円で利益が残らない英会話スクール様
□この１０年間生徒数・売上を伸ばしたが、近年伸びが鈍化している方

新英語教育モデル

新モデル（Ivy様） 一般的な英会話スクール
ターゲット 幼児～高校生 幼児～小学校低学年
授業時間 週２回×２時間 週１回×１時間
対応 ４技能 ２技能
実績 ◎（英検中心） △

送迎の有無 有り 無し
商圏 半径４ｋｍ 半径１～２ｋｍ

対応世帯
専業主婦世帯

＆
共働き世帯

専業主婦世帯

月謝単価 約２．５万円 約１万円
拠点年商 約７０００万円 約１０００万円
営業利益 約２０％ ５～１０％

デジタルシフト・DX 〇 ×



有限会社 Ｉｖｙ
Ｉｖｙ Ｈｏｕｓｅ 業務執行取締役

今後１０年の成長戦略が１日で明確に！

ゲスト講師紹介

学習塾・スクール企業の経営者様向け
『英語教育改革対応モデルセミナー』

オンラインでのご受講となります

①２０２１年４月２０日（火） １３：００～１５：３０ （ログイン開始１２：３０より）

②２０２１年４月２１日（水） １３：００～１５：３０ （ログイン開始１２：３０より）

【セミナー日時】

テーマ 講師

第一講座

今後、スクール・学習塾企業が進むべき方向性について

・スクール・学習塾企業が今後１０年間の成長戦略を描くために乗るべき時流

・コロナ終息後の“オンライン教育・授業”の在り方・ビジネスモデル

・教育業における営業利益・生産性を向上させるDX・ICT化のやり方

株式会社船井総合研究所
スクールチーム リーダー

北村 拓也

第二講座
ゲスト講演

４技能対応で年商７０００万円した英語新モデルとは

・地方商圏でも生徒数３００名の英会話スクール実態とは？

・英語教育改革に対応した月謝２．５万円でも

キャンセル待ちの「インターナショナルモデル」とは？

・既存生徒の約７０％を高単価な英語塾コースに移行した方法

有限会社Ivy
業務執行取締役
今井 智子氏

第三講座

「英会話スクール」「学習塾」

それぞれが大学入試改革＆英語教育改革に対応した

ビジネスモデルを創造する方法

株式会社船井総合研究所
スクールチーム リーダー

北村 拓也

今井 智子 氏

兵庫県加古川市にて英会話スクールを運営。共働き世帯にも対応したビジネスモデルを展

開し、年商７０００万円営業利益率約２０％を実現。一般的な英会話スクールに加えて、イン

ターナショナルコースという独自のカリキュラムを展開し、月謝単価２万円以上のコースにも

関わらず、毎年キャンセル待ちが出るほど、地域から支持を受けている。その要因の１つに

共働き世帯に対応している点が挙げられ、共働き比率は約８０％となっている。公設学童に

通いながら、スクールに通う生徒も対数存在している。

北村 拓也株式会社 船井総合研究所
スクールチーム リーダー

入社時から教育・保育業界のコンサルティングに専念し、スクールチームの責任者を務める。スク

ール・学習塾企業のコンサルティングを通じて、地域から必要とされる教育企業づくり実現のサポ

ートを行っている。各協会などでの講演実績も多数。



日時

受講料

お申込方法

お問合せ

一般価格 税抜 10,000円 （税込11,000円）／一名様

会員価格 税抜 8,000円 （税込 8,800円）／一名様

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案

内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手

元に届かない場合や、セミナー開催４営業日前までにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを

取消させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下

記事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へ ご入会中のお客様のお申込に適用となります。

株式会社 船井総合研究所

TEL：0120-964-000 （平日9:30～17:30)

●申込みに関するお問合せ：藤野 ●内容に関するお問合せ：金森

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

【webセミナー】英語教育改革対応モデルセミナー お問い合わせNo. S070792

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo. 070792を入力、検索ください。

開催要項

2021年4月20日（火） 13：00 15：30 （ログイン開始12：30より）

開始 終了

本講座はオンライン受講となっております。
諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。
Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 Web参加」で検索

お申込期限：4月16日（金）

お申込みはこちらからお願いいたします

2021年4月21日（水） 13：00 15：30 （ログイン開始12：30より）

開始 終了

お申込期限：4月17日（土）

2021年4月20日（火） 13：00 ▶ 15：30 オンライン

お申込締切日 4月16日(金)

2021年4月21日（水） 13：00 ▶ 15：30 オンライン

お申込締切日 4月17日(土)

オンラインにてご参加



経営メルマガ
【船井総研スクールチームのメルマガとは！？】

無
料

季節に合わせたマーケティング手法

全国の生徒数アップ事例

社員がイキイキするマネジメント手法

今取り組むべき季節に対する成功マーケティング手法をご紹介！
（季節イベント、講習生の増加、定期テスト対策講座の集め方など）

全国で行っているコンサルティングの成功事例を惜しみなく公開！

スクール・学習塾は人材育成が生徒数アップのカギ！
社員・講師が楽しく・イキイキ働くための手法を大公開！

スクール・学習塾経営者様、経営幹部には必ず役に立つと自信を持って言える内容です！

ぜひご登録ください。登録・購読は無料です。

スクール・学習塾

お問合せ：スクールチーム 070-2448-1356 担当 伊藤


