












関心がある方は裏面をご覧ください！

士業事務所の売却は、全国で士業事務所の経営者様が約1500名以上参加している
船井総研の士業事務所向けコンサルティングサービスで解決します。

弊社は士業事務所に対して業績アップやマネジメントのコンサルティングサービスを提供してきました。
コンサルティング契約を結ぶ事務所様のもとに地元の小規模事務所の先生から「事務所を譲渡したい」、
「事務所を売却したい」という相談が持ち込まれるようになってから数年が経ちますが、この傾向は留まるど
ころか拍車が掛かっています。各士業の連合会データによると、多くの資格者が60代～70代となられて、
事業承継を考える時期に差し掛かっており、高齢化の波が士業業界にも押し寄せています。
さらに士業事務所は、資格を取得するというハードルもあることから、事業承継が難しくなっており、廃業を
考えざるを得ない状況になってきています。

売却したい
事務所

買収したい
事務所

船井総研
両事務所が満足する
M&Aを実現します。

M&A・事業承継
士業事務所専門

弁護士・税理士・司法書士・社労士・土地家屋調査士・行政書士・建築士

所長の高齢化により、事務所を誰かに譲りたいが、
後継者となる資格者がいない。
これまで長く事務所に貢献してくれた
従業員の雇用をしっかりと守りたい。
まだ自分の年齢は若いが、今後の業界の先行きが不透明で、
舵取りができる事務所に経営を任せたい。
信頼関係を築いてきた取引先に迷惑を掛けないように
信頼できる事務所にあとを託したい。
今まで当事務所の強みになっていた専門知識やノウハウを
別の事務所に引き継いでもらいたい。
事務所を売却して、
まとまった資金を手に入れて
残りの人生を楽しみたい。
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弊社の会員組織に所属されている事務所様は、比較的事務
所規模も大きく、経営意欲も高いため買い手が付きやすく、
より良い売却が実現できる可能性が高まります。

事務所を売却する5つのメリット

日本最大の全国1500事務所の
ネットワークで売り手、

買い手を探すことが出来ます
士業専門部署だけでなく、M&Aや事業承継の経験豊富な
専門部署もあるため売買リスクや適正な価値を算出する
ことが可能です。

より正確な売買価格の提示

多くの仲介会社やM＆A会社では着手金や月額報酬などの
初期費用が掛かります。船井総研では、事務所の売却を検
討する段階では、着手金や月額報酬などの初期費用は発生
しません。完全成功報酬型でのお支払いになりますので何
度でも納得いくまでお気軽にご相談ください。

着手金・月額報酬ナシ！
完全成功報酬型の料金形態

船井総研では、M＆A専門部署と士業専門部署がタッグを
組み、その中から専属の担当者を選任し、取引完了まで一
貫してサポートを致します。

専属の担当者を選任し、
売却・買収検討から取引完了まで
一貫してサポートします

船井総研士業コンサルティングサービスの強み
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事務所の売却・譲渡のお問い合わせ
弊社ウェブサイトからも
　　　　  お申し込みいただけます

事務所経営をされている先生は、スタッフの雇用を守ることも仕事のう
ちです。従業員の雇用確保

MERIT
1

廃業を選択すると手続きなどの費用が掛かり、手続き後に収益を生むこ
とはありません。しかし、売却を選択することで売却益が発生したり、雇
用関係となることで、毎月の給与を受け取れる可能性があります。

経済的利益
MERIT
2

売却によって、他事務所が既存の取引先にサービスの提供を継続すること
ができます。先生が廃業されると、長年の取引先を困らせてしまいます。
これを防ぐためにも相手先を選んで売却したほうが、今までの取引先にも
迷惑を掛けず、これまでの関係性を維持できます。

取引先との関係を
維持できるMERIT

3

今まで所長が専門家として築き上げてきたノウハウや想いを残したいと
思われるのも当然だと思います。そのノウハウやスキルを後に託す事務
所に引き継ぐことができます。

技術やノウハウの伝承
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事務所経営という重責から離れ、これまで事務所や社員のために働いて
きた先生は晴れて第二の人生を楽しむことができます。セカンドライフ
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お手持ちのスマートフォンで右のQRコードを読み取る
※または検索エンジンで「士業経営ドットコム」と検索！
HP にアクセスし、必要事項を入力する
※メールアドレス以外の個人情報は必要ありません
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お問い合わせ頂ければ、弊社コンサルタントより連絡いたします。

TEL 03-6212-2931
0120-964-111 担当

小高FAX



株式会社　船井総合研究所　士業支援部

購読者募集

ご登録は
こちら
（無料）

1分で登録完了！
     今すぐご登録ください！

コンサルティング現場における成功事例や各士業の
業界の最新情報をメールで配信！

国内最大級の士業事務所向けコンサルティングファームによる
業績アップノウハウを大公開！

士業事務所のコンサルタントによるコラムを毎週配信、
新鮮な情報収集が可能！

お手持ちのスマートフォンで右のQRコードを読み取る
※または検索エンジンで「士業経営ドットコム」と検索！
HP にアクセスし、必要事項を入力する
※メールアドレス以外の個人情報は必要ありません
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メールマガジン
ここがポイント！

ご挨拶

少子高齢化の影響やAIやテクノロジーの更なる発達、デジタルガバメントなどの

政策により、士業事務所に求められる役割が今後大きく変化していきます。

このような変化の激しい時代に適応するためには、最新の業界情報や成功事例に

アクセスできる環境を整えておくことが大切です。

日本全国で1500もの士業事務所様が加盟する研究会を運営する

弊社コンサルタントが発信するメルマガやレポートをぜひご活用ください。



士業経営に効く！

無料
ダウンロード
できます！

Report

弁護士・税理士・司法書士・社労士・土地家屋調査士・行政書士

経営レポート
弁護士向け経営レポート

司法書士・土地家屋調査士向け経営レポート

税理士向け経営レポート

社労士向け経営レポート 全士業向け経営レポート

ここに掲載されているレポートはごく一部です！
ウェブサイト上にはより多くのレポートを公開中！

無料ダウンロードはこちらから
右記のQRコードを読み取っていただくか、
検索エンジンで「士業経営ドットコム」を

検索ください！
士業経営ドットコム 検索



受講料

お申込方法

お問合せ

日時・会場

一般価格 税抜 15,000円（税込16,500円）／一名様
会員価格 税抜 12,000円（税込13,200円）／一名様

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案

内（メール）をもってセミナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手

元に届かない場合や、セミナー開催４営業日前までにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを

取消させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開催3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下

記事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

●会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客様のお申込に適用となります。

株式会社船井総合研究所

TEL：0120-964-000 （平日9:30～17:30)

●申込みに関するお問合せ：天野 ●内容に関するお問合せ：吉冨

ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

2月～3月お問い合わせNo. S069412
4月お問い合わせNo. S069411

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。

または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo. S069412を入力、検索ください。

開催要項

2021年2月26日（金） 16：00 18：00 （ログイン開始15：30より）

開始 終了

本講座はオンライン受講となっております。
オンラインミーティングツール「Zoom」を使用いたします。Zoomご参加方法の詳細は「船井総研web参加」で検索

オンラインにてご参加

お申込みはこちらからお願いいたします

2021年3月6日（土） 13：00 15：00 （ログイン開始12：30より）

開始 終了

2021年3月7日（日） 10：00 12：00 （ログイン開始9：30より）

開始 終了

2021年3月17日（水） 16：00 18：00 （ログイン開始15：30より）

開始 終了

2021年3月18日（木） 16：00 18：00 （ログイン開始15：30より）

開始 終了

2021年4月2日（金） 16：00 18：00 （ログイン開始15：30より）

開始 終了

2021年4月3日（土） 13：00 15：00 （ログイン開始12：30より）

開始 終了

顧問獲得・維持を成功させる営業の秘訣セミナー

申込期限：2月22日（月）

申込期限：3月2日（火）

申込期限：3月3日（水）

申込期限：3月13日（土）

申込期限：3月14日（日）

申込期限：3月30日（火）

申込期限：3月29日（月）

＜オンライン＞
2月26日（金） 3月18日（木）
申込締切日：2月22日（月） 申込締切日：3月14日（日）
3月6日（土） 4月2日（土）
申込締切日：3月2日（火） 申込締切日：3月29日（月）
3月7日（日） 4月3日（土）
申込締切日：3月3日（水） 申込締切日：3月30日（火）
3月17日（水）
申込締切日：3月13日（土）

諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。

F2699
検


