
--- 新型コロナウイルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに心よりお見舞い申し上げます---

主
催

不動産業界向け“次世代経営者”を３年で育てる方法 / お問い合わせNo. 069032

WEBからお申込みいただけます。(船井総研ホームページ[www.funaisoken.co.jp］右上検索窓に［お問い合わせNo.］を入力ください。)→ 069032

TEL.0120-964-000 平日
9:30~17:30

お申込みに関するお問い合わせ：藤野
内容に関するお問い合わせ：吉田

株式会社船井総合研究所 〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

“オンライン”開催
PC・スマホがあればどこでも受講可能‼

2021年2月15日(月)
10:00～12:00 (ログイン開始： 9:30～)
16:00～18:00 (ログイン開始：15:30～)

セミナー当日は具体的な新規事業案
についても、ご紹介いたします

第二の収益源
ができた‼

今後10年の売上成長
がイメージできた‼

会社のイメージが変わりって、

優秀人材が採用できた
「跡を継がない」と言っていた

息子が戻ってきた‼

「新規事業は始めたいけど、ウチの会社は何を選んだらいいものか…
「成功するイメージが正直わかない…」という経営者様、必見です。

成熟業界の会社は“新規事業”
付加で業績アップを実現しよう！

point

～「新規事業へのチャレンジ」により、会社はこんなに“変わる”‼～

こんな

お悩み
の経営者様へ

詳細は
裏面へ



▶ 成熟業界の会社は“新規事業”付加で業績アップを実現しよう！
「新規事業へのチャレンジ」により、

会社はこんなに“変わる”・“変われる”‼Check

開催概要

日時
会場

2021年2月15日(月)
2021年2月15日(月)

10:00～12:00
16:00～18:00

【オンラインにて参加】 ※お申し込み期限：2月11日(木)

本セミナーの内容に関しては全日程同一の内容でございます。
本講座はオンライン受講となっております。

※船井総研及びゲスト講師企業様との同業種企業様及び関連業種企業様の
場合、ご参加をお断りする場合がございます。その他諸事情による受講いただけ
ない場合がございます。ご了承ください。
※オンラインミーティングツール「zoom」を使用致します。
※Zoomご参加方法の詳細は「船井総研 web参加」で検索ください。

【留意点】

受講料

一般価格 税抜 10,000円（税込11,000円）/一名様

会員価格 税抜

お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内(メール)をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀
行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内(メール)をもってセミナー受付とさせていただきます。
銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届か
ない場合や、セミナー開催4営業日前までにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。なお、ご
入金が確認できない場合は、お申込みを取り消させていただく場合がございます。
ご参加を取り消される場合は、開催3営業日(土日祝除く)前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降
は、下記事務局あてにメールまたはお電話にてご連絡下さい。尚、ご参加料金の50%を、当日の欠席は100%をキャンセル
料として申し受けますのでご注意下さい。

会員価格は、各種経営研究会・経営フォーラム、及び社長onlineプレミアムプラン(FUNAI
メンバーズPlus)へご入会中のお客様のお申込みに適用となります。

お申込み
方法

下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。
受講票はWEB上にてご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.069032を入力、検索ください。

→ → →
お申込みは
コチラより
→ → →

お問い
合わせ

株式会社船井総合研究所

0120-964-000TEL (平日9:30～17:30)

申込みに関するお問い合わせ：藤野 ●内容に関するお問い合わせ：吉田

2月15(月)オンライン
お申込み期限：2月11日(木)

お問い合わせNo. S069032

ご入金確認後、マイページの案内をもって
セミナー受付とさせていただきます。

第
1
講
座

成熟業界こそ、新規事業参入を真剣に考えるべき
■成熟業界の企業様では、「業績好調でも、事業が伸び悩むケース」が多い
■最大の理由＝「優秀人材が採れない・育たない」
■新規事業を通じて「会社のブランドイメージを上げる」意識を！

株式会社 船井総合研究所
事業イノベーショングループ マネージャー 吉田 創

第
2
講
座

【ゲスト講座】 新規事業を通じた事業成長
■私が30代で、実家に戻り事業承継することを決断した「決め手」は「新規事業」
■新規事業（フランチャイズ活用）の結果、事業成長を実現
■新規事業に取り組んだ結果、企業ブランディングも実現
■ブランドイメージが高まり、採用力も上がり、拠点拡大も実現
■今後の事業成長ビジョン

株式会社トラヤ（※不動産事業を手掛ける企業様・２代目経営者様）
代表取締役社長 伊藤 力 氏

第
3
講
座

自社にあった新規事業の選び方
■大前提：ゼロから新規事業を立ち上げるのはやめましょう
■「専門家のサポートが受けられること」・「モデル事例があること」が必須
■最初の一歩目は、「市場規模が大きく、安定している事業」を選ぶべき
■オススメの戦略：新規事業で住宅不動産マーケットを押さえることのメリット
■不動産ビジネスを確立し、物件調達力を高め、事業成長へつなげた事例
■【※無料特典①】すぐやってみよう！自社にあった事業案をみつける簡易診断

株式会社 船井総合研究所
事業イノベーショングループ マネージャー 吉田 創

第
4
講
座

新規事業立ち上げプラン
■ゲスト講座にある成功事例のルール化から見えた事
■９割失敗すると言われえる新規事業、こうすれば、成功する！
■船井総研が提案する、成功確率の高い新規事業付加の進め方
■【※無料特典②】そのまま使える！地域密着型・10年成長ビジョン・ひな形

株式会社 船井総合研究所
事業イノベーショングループ マネージャー 吉田 創

セミナー講座内容 セミナー講座内容については、外部環境の変化等により、以下内容から
変更となる可能性がございます。あらかじめご了承くださいませ。

セミナー名（不動産業界向け“次世代経営者”を3年で育てる方法）
お問い合わせNo. S069032

8,000円（税込 8,800円）/一名様

※ログイン開始9:30より

※ログイン開始15:30より

F2699
検


