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株式会社 船井総合研究所 〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研 大阪本社ビル

お申込みに関するお問合わせ：天野
内容に関するお問合わせ：山崎

ＢtoＢダイレクトマーケティングノウハウ大公開セミナー お問い合わせNo.S065647

TEL.0120-964-000
平日 9：30~17：30

水

第1回 2020年11月27日
第2回 2020年12月9日

金
自宅で受講できるWEBセミナー!

セミナープログラム

BtoBビジネス26立ち上げ2年で売り上げ26億円  BtoBビジネスのアプローチ事例

27/11

FRI 10:05 10:55 9/12

WED 16:05 16:55第1講座

株式会社 HR Force ＣＥＯ。２００５年株式会社 船井総合研究所に入社し、Ｗｅｂマーケティング事業、
ダイレクト・リクルーティング事業、士業向けコンサルティング事業、人材ビジネス事業などさまざまなコンサル
ティング事業の立ち上げに従事。

株式会社 HR Force 代表取締役社長 高山 奨史氏

地方企業に刺さるDMを作成するポイント
1年で1万人を自社セミナーに集客した方法とはBtoBビジネスで販路を効率的に拡大できた理由

BtoBビジネスで
売上 2626

大公開セミナー

立ち上げ
2年で

社内ベンチャー向け・スタートアップ企業向けお申し込みは
こちらから

案件化率50％以上を実現するセミナーシナリオ設計ノウハウ
中小企業経営者に刺さる効率的な営業アプローチとは？中小企業の"経営者"を集客できる！セミナー集客ノウハウ

株式会社 船井総合研究所に新卒入社。幅広い業種でのコンサルティング経験後、BtoB ビジネスのコン
サルティングに従事。セミナー営業による新規開拓のコンサルティングを得意とする。経営者を集客するマーケ
ティング施策や、案件化率の高いセミナーシナリオ設計、受注に繋がる営業シナリオ設計の支援を行う。

株式会社 船井総合研究所 デジタルイノベーションラボ リーダー 細井 錦平

27/11

FRI 11:00 11:40 9/12

WED 17:00 17:40第2講座

法人企業開拓を効率的に法人企業開拓を効率的に進めるためのセミナー実施方法

ベンチャー企業が10年のIPO準備期間を経て東証一部までの道のりは？
2度の挫折を経験し3度目の正直でなぜ上場できたのかベンチャー企業が上場するために最初に着手すべきことは

2002 年 10 月～ 2006 年 5月　株式会社 東京商工リサーチ
2006 年 6月～ 2018 年 3月　 株式会社 モバイルファクトリー
株式会社モバイルファクトリーにて経営企画室長としてIPO準備を担当した後、取締役（事業責任者）として、
2015 年 3月に東証マザーズ上場
2017 年 6月に東証一部上場を経験（IPO にあたっての証券審査、取引所審査共に対応）
2018 年 4月より株式会社 船井総合研究所にてチーフ経営コンサルタントとして従事。

株式会社 船井総合研究所 金融・M&A支援部 シニアコンサルタント 宮井 秀卓

27/11

FRI 11:40 11:55 9/12

WED 17:40 17:55第3講座

ベンチャー ポイントIPOを目指すベンチャーが知っておくべきポイント

マーケティングモデル
実現した
マーケティングモデル

億
円
億
円を

株式会社 HR Force

66名に2年後に11倍の
正社員6名が

船井総研発 社内ベンチャー企業
株式会社 HR Force高山氏が語る
1年でセミナーで1万社集客した
地方企業への営業手法とは？

新型コロナウィルス感染症に罹患された皆さま、および関係者の皆さまに心よりお見舞い申し上げます。

船井総研ホームページ[https://www.funaisoken.co.jp/]右上検索窓に「お問い合わせNo」を入力ください。 お問い合わせNo.065647WEBからお申し込みいただけます。
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HR Forceの売上高推移



株式会社 HR Forceが開催したセミナーの様子。1社単独で1,500名規模の
セミナーを開催。商談アポ率60%、商談決定率40%を実現。

株式会社 船井総研ホールディングスとは

代表者名 高嶋 栄 年商 25,752百万円（2019年度）

創立年 1970年3月 従業員数 1209名（グループ合計）

株式会社 船井総研ホールディングスの会社概要

船井総研の業績推移

四半期ごとの業績推移

経営コンサルタント業界では世界ではじめて株式公開 。
国内の経営コンサルタント業界では初の東証一部へ2005年に
上場。
現在、船井総研が目指す“グレートカンパニー”という考え方
は多くの経営者のキーワードとなっている。
企業が抱える問題が多様化する中、信頼のコンサルティング
企業として中小企業のグレートカンパニー化にコミットしている。
中小・大手問わず、業界・業種別に150以上の産業領域を対
象として、年間経営支援6,000社以上、勉強会（研究会）加盟
企業数3,900社と国内最大級のコンサルティング実績を誇る。

船井総研ホールディングスの社内ベンチャーとして2018年2月に設立。
船井総研の一事業としてスタートし活動してきた期間も含めるとHR
領域での研究やサービス開発の実績は27年以上にわたる。
あらゆる業界のHRコンサルティングに携わってきたメンバー
と、幅広い領域で最先端のプロダクト開発を経験したテクノロジ
ストによる総合力が会社の要である。
あらゆる業界に対応可能なHRコンサルティング力、indeedをは
じめとした求人検索エンジンを含む150以上の提携媒体と世界
初のAI採用プラットフォームの運用を強みとしており、設立2年
足らずでサービス導入企業が5,000社に達するなど、著しい成長
を続ける。

株式会社 HR Forceとは

すぐに取り組めるノウハウ
当セミナーでは

だけをお伝えしますすぐに取り組めるノウハウ

HRFの会社概要

代表者名 高山 奨史 年商 2,564百万円（2019年度）

創立年 2018年2月 従業員数 66名（2019年度）
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1
地方中小企業にはアナログなアプローチが刺さる！
効果的なダイレクトメール、チラシの作成方法
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2
船井流セミナー営業のノウハウを直伝！
少人数でセミナーを開催し、集客する方法とは
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3
ベンチャー企業のIPOとは？
最適なIPO準備方法
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5
案件化率50%の以上を実現させる
船井流のセミナーシナリオ設計の方法とは

船井流のセミナー 研究会 コンサルティング受注
という形のBtoBマーケティングを直伝
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船井総研の業績の推移（百万円）
創業（1970年度）～現在（2019年度）

売上高合計 営業利益
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四半期ごとの売上高（百万円）
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ご入金確認後、マイページの案内をもってセミナー受付とさせていただきます。 お問い合わせNO.S065647

ＢtoＢダイレクトマーケティングノウハウ大公開セミナー

開 催 要 項

お申込みはこちらからお願いいたします

お問合せ

●申込みに関するお問合せ：天野　●内容に関するお問合せ：山崎

0120-964-000 （平日9:30～17:30)

株式会社 船井総合研究所

TEL

お申込方法
下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。 受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。
または、船井総研ホームページ（www.funaisoken.co.jp）、右上検索窓にお問い合わせNo.065647を入力、検索ください。

●お支払いが、クレジットの場合はお申込み手続き完了後の案内（メール）をもって、セミナー受付とさせていただきます。銀行振込の場合はご入金確認後、お送りする案内（メール）をもってセミ
ナー受付とさせていただきます。●銀行振込の方は、税込金額でのお振込みをお願いいたします。お振込みいただいたにも関わらずメールがお手元に届かない場合や、セミナー開催４営業日前ま
でにお振込みできない場合は、下記お申込み担当者へご連絡ください。なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。●ご参加を取り消される場合は、開
催3営業日（土・日・祝除く）前まではマイページよりキャンセルをお願い致します。それ以降は下記事務局宛にメールまたはお電話にてご連絡ください。尚、ご参加料金の50％を、当日の欠席は
100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。

受講料

一般企業 税抜 10,000円 （税込11,000円）／一名様
会員企業 税抜 8,000円 （税込8,800円）／一名様

日時・会場

本講座はオンライン受講となっております。
諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。　

（ログイン開始15：30より）

開始

16：00
終了

18：002020年 12月9日（水）

オンラインにてご参加
お申込期限：12月5日（土）

本講座はオンライン受講となっております。
諸事情により受講いただけない場合がございます。ご了承ください。　

（ログイン開始9：30より）

開始

10：00
終了

12：002020年 11月27日（金）

オンラインにてご参加
お申込期限：11月23日（月）

11月27日（金）オンライン受講
申込締切日 11月23日（月）

12月9日（水）オンライン受講
申込締切日 12月5日（土）

●会員価格は各種経営研究会・経営フォーラム、および社長onlineプレミアムプラン（旧：FUNAIメンバーズPlus）へご入会中のお客さまのお申込に適用となります。
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