


●ＷＥＢからの新規受注1.7億円以上！案件獲得のポイントとは
●既存の商流と競合せず全国から新規注文が殺到する施策とは？
●リピート率50%以上を達成する具体的な施策とは！？
●既存の営業とWEBを組み合わせた新規受注強化戦略の秘訣とは！？
●離職率を５％に激減させた社内体制の整備手法とは！？
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