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派遣会社向け業績アップセミナー

広島県において、わずか２年で売上10億円増を実現した敏腕経営者。
募集マーケティングの構築から採用オペレーション、マージン交渉を強化し、
大幅に売上・営業利益を上げることに成功している。『地域貢献』をモットーに、
社員一丸となり更なる成長を目指し奮闘している。

たった2年で
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あきらめてませんか？

『Indeedを活用した、募集マーケティングの構築法』

増税、人口減少、景気後退…これから生き残るための“絶対条件”
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逆境の中、業績を伸ばす人材派遣会社の条件

これからを勝ち抜く人材派遣のビジネスモデル

人材派遣会社の経営者に“今”考えてほしいこと

人口減少トレンドと人材派遣業のこれから
人材募集最前線！現状の課題とこれからの人集め
“今”業績があがっている会社の取り組みとこれから派遣会社が構築すべきビジネスモデル

人が集まらないのはやり方を知らないだけ！脱媒体依存の募集マーケティング
派遣先のマージン率アップのための交渉ノウハウ！ 
応募からの入社率25%を達成した採用から定着オペレーションを大公開！

講座内容＆
スケジュール

講座 内容

お申し込み方法

セミナー内容抜粋①

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

セミナー内容抜粋①

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

入社後は、様々な業界の業績アッププロジェクトを中心に活動してきた。現在は、求人メディアチームのチームリーダーであり、地域特化型の自
社メディア開発の専門コンサルタントとして活躍中。実績数は累計80社以上、手がけた地域メディアは100メディア以上に及び、同社における
地域メディアの開発の第一人者である。

西山 圭株式会社 船井総合研究所　人材ビジネス支援部
求人メディアグループ　グループマネージャー　シニア経営コンサルタント

前職では大手人材会社で「派遣」「人材紹介」「業務委託案件」の営業、スタッフ管理、社内教育などの人材アウトソーシングに従事。営業代行、
販売案件、事務案件、製造派遣等の経験を活かし全国各地で支店の立上げ、売上のV字回復を実現してきた。また求職者マーケット目線に合わ
せた社内戦略立案を行い、業界に必要な泥臭さも併せ持つコンサルタントである。船井総研入社後は「法改正」「外国人人材」「業界の長期戦略」
を視野に入れた、社内体制の立案・営業戦略・新職種の提案を行い、人材紹介・派遣事業のクライアントを中心に全国で実績を上げている。

広島県において、わずか２年で売上10億円増を実現した敏腕経営者。募集マーケティングの構築から採用オペレーション、マージン交渉を
強化し、大幅に売上・営業利益を上げることに成功している。『地域貢献』をモットーに、社員一丸となり更なる成長を目指し奮闘している。

中澤 宙洋株式会社 船井総合研究所　人材ビジネス支援部
人材ビジネスグループ　ドライバー人材ビジネスチーム

超人手不足の今、弊社が業績を伸ばせた理由
人が集まらなかった頃にやっていた”間違った採用方法”
競合企業には絶対に教えない！ 地方でもできるWEBを活用した募集テクニック
人材募集を改善して地域NO.1の高収益企業になる方法

セミナー内容抜粋①

セミナー内容抜粋②

セミナー内容抜粋③

第1講座

第2講座

第3講座

第4講座

特別ゲスト
講座

（24時間対応）担当：時田

営業マン育成、キャリアコンサルタント研修、ＷＥＢ募集マーケティングを得意としており、多くの派遣会社で業績アップを実現しているコンサル
タント。現在は求人メディア事業も手掛けており、新規事業立ち上げのサポートにも従事している。

門垣 勇太株式会社 船井総合研究所　人材ビジネス支援部
求人メディアグループ　求人メディアチーム　チームリーダー　シニア経営コンサルタント

西山 圭株式会社 船井総合研究所　人材ビジネス支援部
求人メディアグループ　グループマネージャー　シニア経営コンサルタント

有限会社ライブワーク
代表取締役 磯部 順司氏 特別ビデオ出演

派遣会社向け業績アップセミナー



『製造は厳しいか・・・』と諦めるのはまだ早い！度重なる法改正、景気の影響、
人手不足、翻弄され続ける派遣業界

景気の影響を受けやすい

これからが不安
WEBマーケティングが
あまり理解できていない

マージン率が上げれず
薄利経営になっている。

幹部育成が
全くできていない

経営計画の
作り方がわからない

▶スマホ全盛時代に求人誌やフリーペーパーを見る人なんていない！？
▶求人数が1年で1.5倍に！競合が増え続けるポータルサイトの実態
▶本当は怖い媒体会社の広告費の話
▶自社HPではなく、オウンドメディアを活用せよ！

▶派遣コーディネーターがすべての業務
　を行っている！？
▶バックオフィスの役割とは？
▶各担当における、目標とKPIの立て方！！
▶退職者数を抑えるためのフォロー
　オペレーションの組み方！

正しく使えば効果抜群！世界NO1の求人検索エンジンindeed攻略法を伝授！
人材募集は、Webマーケティング求人はやり方が9割！

採用マーケット激震！？Google for jobsを徹底解明

■クローリングシステムとは
自社でコンテンツ制作・収集するには限界があるため、他WEBサイトに掲載されている情報を取得
し利用する事で、情報量の増加を容易に行いSEO対策も考慮したサイト構築を短期間で構築する。

効果は？掲載するには？
などなど、その正体と活用法を

完全究明
Google for Jobs

Facebook indeed

分業制を導入し、役割を明確にせよ！
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単位：億円
※出典：厚生労働省「労働者派遣事業報告」

‘04 派遣法改正
・製造派遣解禁

労働者派遣事業市場規模推移（1986～2016）
‘08 

リーマンショック

‘99 派遣法改正

‘13 東京五輪
　　 開催決定

ポジティブリスト
▼

ネガティブリスト

‘86 労働者派遣法施行

‘12 派遣法改正
・日雇派遣禁止
・グループ内派遣8割規制

35％
縮小

リーマンショック（’08）で大打撃を受けた派遣業界
次のターニングポイントは、2020年。
泣くも笑うも今からの変革次第！

現状を打破する“解”をお伝えします！

今すぐ求人誌ポータルサイトへの広告出稿を停止せよ！

自社メディア構築 マージン率の交渉

採用オペレーションの最適化

このノウハウを知らずに事業の
終焉を待ちますか？  続きはセミナーで

アップデート

人材募集に
苦戦している

中、

退職数も補え
ないので

稼働が増え
ない

採用コストが上がり続け、
利益をかなり圧迫している

人を派遣
できない

ので、

マージン
交渉もで

きない
営業マンも消極的になって、新規開拓も全然進まない

経営者の皆様、こんなお悩みや願望はありませんか？経営者の皆様、こんなお悩みや願望はありませんか？こんな方はぜひ

ご参加ください！

現状を打破する“解”をお伝えします！

泣くも笑うも今からの変革次第！

10年前のあの悲劇
を繰り返しますか？

10年前のあの悲劇
を繰り返しますか？

特別ゲスト講座（ビデオ）

▶派遣先別でマージン率を把握せよ！
▶コーディネーターが低単価で請けている。。。
▶管理者がそもそも交渉にいっていない！？
▶マージン率アップの交渉方法がわからない

派遣先別でマージン率を把握せよ！

派遣先 A

派遣先 B派遣元 

誰でも一瞬で“案件数 地域 No.1 サイト”を作る
船井総研独自の「求人クローリングサイト」とは ?
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クラウドで管理し、
交渉可能な派遣先

を視覚化！
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有限会社ライブワーク
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CLOUD

広島県において、わずか２年で売上10億円増を実現した敏腕経営者。
募集マーケティングの構築から採用オペレーション、マージン交渉を強化し、
大幅に売上・営業利益を上げることに成功している。『地域貢献』をモットーに、
社員一丸となり更なる成長を目指し奮闘している。

？？％

？？％

？？％

？？％

アップデートアップデート



5785541

2019年12月19日（木）
〒141-8527 東京都品川区西五反田6-12-1
JR五反田駅　西口より徒歩15分

2019年12月18日（水）
TKP新大阪ビジネスセンター
〒532-0011 大阪府大阪市淀川区西中島5-13-9 新大阪ＭＴビル1号館
JR新大阪駅　正面口より徒歩5分

S053345

12月19日（木）12月18日（水）

派遣会社向け業績アップセミナー

宮本時田

時田

13:00
16:30

開催時間

受付12：30～

（株）船井総合研究所　五反田オフィス

税込33,000円 税込26,400円

F2091
検


