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無料招待状

ローコスト住宅を立
ち上げると同時に入
会。そして半年で
15棟受注した秘密
をお話しします。

【ー 特 別 講 演 ー】

株式会社 アップデート

代表取締役 原山 長之 氏

※先着5社様限定
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特別ゲスト講師のご紹介

そのままマネをするだけ
住宅事業立ち上げ半年で１５棟受注

株式会社 アップデート 代表取締役 原山 長之 氏

私、原山長之は新潟県見附市に生

まれました。夏は暑く、冬は寒い。常に

湿気があり、曇っている。中越の暮らし

をご存知の方には当たり前のことです

が、そんな環境でずっと子供時代を

過ごしました。

「この中越で、誰もが手が届く値段

の高品質な家が必要だ。 」

いずれ自分でビジネスをしようと考え

ていた私には、日々この想いが使命の

ように感じられていきました。

東京で住宅会社を周る仕事をして

いた私。

２０１８年４月に地元に帰り、「新潟の暮

らしをアップデートする」という思いから、

株式会社アップデートを設立しました。

新潟県見附市出身。２０１８年に地元、新潟で株式会社アップデートを設立。
起業とほぼ同時期に住宅ビジネス研究会に入会し、超ローコスト住宅専門店「プラス
ホーム」をスタート。立ち上げ半年で１５棟を受注し、現在も好調を維持している。

会社は立ち上がりましたが、当時は協

力業者がいるわけでもなければ、建物

の原価も、そもそも商品もありません。

「実績なし、ノウハウなし、のウチは、既

に成功している住宅会社をまるごとマ

ネさせてもらうしかない。それが一番の

近道だ」

と思い、船井総研の住宅ビジネス研究

会に入会しました。全国の住宅会社の

経営者様と情報交換をしていく中で、

２０１８年５月、超ローコスト住宅専門店

「プラスホーム」を立ち上げました。そし

て集客が見込める９月に１棟目のモデ

ルハウスをオープンすることを決意した

のです。

↑住宅ビジネス研究会

の情報交換会の様子



しかし彼らが入社したこの時期、既

に９月のモデルハウスオープンまで

1ヶ月を切っていたのです。

この1か月間、新人には研究会で共

有されているトークを丸暗記し、ひた

すらロープレを行ってもらいました。

特別ゲスト講師のご紹介特別ゲスト講師のご紹介

商品に関しては、安くとも新潟県中

越地方に最適なものでなければな

りません。会員企業である、北海道

札幌の株式会社藤城建設様に、実

際に視察させて頂き、安くて高性能

な住宅を実現する方法を学ぶこと

が出来ました。

そして２０１８年６月、３０坪で原価７００

万円台、かつエアコン1台で家中暖

かい、低価格で高性能な商品が完

成しました。

「これはいけるぞ」

そう思った私は、初年度３０棟受注

の目標を立てました。３０棟を目指す

となると、私以外の営業マンも当然

必要になります。インターネットで求

人を出し、住宅営業未経験の２５歳・

２２歳の２人の男性を採用しました。

↑社内でロープレを行う新人の様子。

↑会員企業で共有されている営業マニュアルと

トーク動画。全社営業のやり方は全く同じだった。

会員企業のトップ営業マンが使ってい

るノウハウであったことと、実際に彼らと

交流できたことで、自信を持ってロープ

レができたと思います。

←自社の採用サイト。これを

ある媒体に掲載すると１ヵ月で

４件の応募が来た。これも会

員様に教えて頂いたものだ。

↑札幌で年間１００棟ビルダーの藤城建設様。超

ローコスト住宅専門店「ゆきだるまのお家」を

藤城社長に案内・視察させて頂いた。



特別ゲスト講師のご紹介特別ゲスト講師のご紹介

集客に関しても、自社のアレンジは

一切しませんでした。チラシの紙面

や配布スケジュールといった販促活

動や、HP・WEB広告といったWEB

マーケティング。モデルハウスの装

飾や看板等の現場告知について、成

功した会員様の取り組みを徹底的

にマネました。

全国８０社以上の成功事例がある

ので、エリア性は気になりませんでし

た。８０もの地域で成功しているのに、

「新潟だけ」ということはないでしょう。

こうして研究会の皆様の力を借りな

がら、２０１８年９月８日、１棟目モデルハ

ウスのグランドオープンを迎えること

ができました。結果は大成功。モデル

ハウス内は終日人で溢れ返っていま

した。9月だけで新規来場数が合計

33組もあったのでした。入社して１ヵ月

の新人2人も1人で商談し大いに活躍

してくれました。

オープンから半年、新規来場数の合

計は129組。受注は新人2人がそれぞ

れ4件、私が7件と合計で15棟でした。

そして現在２０１９年８月、会社を立ち

上げて２期目の今、既に35棟の完工

が見えてきました。私がやったことは

成功事例をそのままマネすること、た

だそれだけでした。今度は私が皆様

にお話しする番です。少しでも恩返し

ができればと思います。

↑工事中の現場告知

土地決定段階から告

知をするのがポイント ↑販促スケジュール

↑今期２０１９年４月からの帳票

毎月継続的に完工があり、２月は７件の完工予定
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４０棟 １２０棟

２０棟 ９８棟
茨城県牛久市
ミライエ株式会社
代表取締役古渡 将也 氏 ０棟 ６０棟
千葉県茂原市
御園建設株式会社
代表取締役秋葉 幸男 氏

５棟 ４７棟
奈良県磯城郡
伸和建設株式会社
代表取締役矢内 傳八 氏 ７棟 ２７棟
京都府福知山市
有限会社 立石設計
代表取締役 立石 一之 氏

０棟 24棟

茨城県水戸市
オフィスエイト株式会社
代表取締役 鈴木 和也 氏

北海道札幌市
株式会社藤城建設
代表取締役藤城 英明 氏

島根県出雲市
中央建設株式会社
代表取締役会長 足立 一生 氏 ２８棟 170棟

青森県八戸市
有限会社 大公建業
代表取締役西村 公一 氏

岐阜県土岐市
株式会社小栗工務店
代表取締役小栗 幸喜 氏

秋田県秋田市
コウメイハウス株式会社
代表取締役 伊藤 広明 氏

福島県いわき市
有限会社アーデンホームいわき
代表取締役横山 美寿 氏

１年先まで着工待ち！

粗利率８％→３０％
赤字経営からの脱却！

葬儀業から新規参入で初年度

新卒が初年度２１棟契約！

３万世帯で契約４７棟！

全国８0社突破！圧倒的な数の成功企業

立ち上げからたった1年で

不動産業から参入し

初年度で２４棟契約！

今では鳥取・島根で

シェアNO.1

２８棟
大工からの元請参入

完工２０棟

輸入住宅から
ローコストへ

個人事業主から
新規参入 ３０棟

オープンから２ヶ月で

９棟

まだまだ続く！ご紹介しきれない事例企業の数々

愛媛県松山市
株式会社アットハウジング
代表取締役社長 伊藤 元博 氏

１０６棟 197棟入会から4年で

大阪府和泉市
株式会社市兵衛
代表取締役 辻 広行 氏 ０棟 43棟下請けからの脱却！

不動産との相乗効果で

香川県高松市
日本エネルギー総合システム株式会社
取締役 黒淵 誠二 氏 ０棟 108棟太陽光事業からの参入

わずか立ち上げ3年で

長崎県大村市
株式会社コムズハウス
代表取締役社長 渡海 幸司 氏 ０棟 40棟完全未経験から

参入2年で



儲かる仕組み作りに成功された経営者様の声

北海道札幌市
株式会社藤城建設

代表取締役 藤城 英明 氏

大工ユニット11組でも１年先まで着工待ち！

今期は契約120棟、完工120棟と過去最高益を記録

↑全国からの視察が絶えない

40棟 120棟

新聞にも掲載↑

茨城県水戸市
オフィスエイト株式会社
代表取締役 鈴木 和也 氏

20棟 98棟

茨城県牛久市
ミライエ株式会社

代表取締役 古渡 将也 氏

0棟 60棟
葬儀業から新規参入で初年度３７棟達成。

今期は６０棟目指して頑張っていきます！

千葉県茂原市
御園建設株式会社

代表取締役 秋葉 幸男 氏

5棟 47棟
新卒が初年度２１棟契約の大活躍！

３万世帯で契約４７棟の地域一番店！

1拠点で契約９８棟！営業マンはたったの5名!

赤字経営からの脱却！

広島県福山市
株式会社アースデイ・システム
代表取締役 藤本 浩史 氏

0棟 35棟
太陽光事業からの新規参入！2年で契約35棟！

3期目は営業3名で50棟目前・・・！



奈良県磯城郡
伸和建設 株式会社

代表取締役 矢内 傳八 氏

7棟 27棟

京都府福知山市
有限会社 立石設計

代表取締役 立石 一之 氏

0棟 24棟

島根県出雲市
中央建設株式会社

代表取締役会長 足立 一生 氏

28棟 170棟

今期200棟へ！苦しかった時期を乗り越え

られたのは、ニコニコ住宅に絞ったからです。

鳥取・島根でNo.1

立ち上げから1年が経ち、契約２７棟達成！

地域の圧倒的一番店に向けて進めて行きます。
不動産業から参入し、初年度で２４棟契約！

５０棟契約に向け、集客を強化中です！

住宅ビジネス研究会とは

この研究会は、全国の超ローコスト住宅専門店に取り組む企業経営者８０名が、

数々の成功事例を持ち寄る情報交換をメインにした勉強会です。そのため、ここ

で交換される情報は明日からでも実践して頂ける内容となっております。また、コ

ンサルタントが小難しい概念論をお話しするものでもありません。主役は全国の貴

方のような経営者様となっております。今回、先着５社様限定でご招待いたします。

福岡県久留米市
久留米建設 株式会社

代表取締役社長 高江 一久氏

63棟 140棟

秋田県秋田市
コウメイハウス株式会社
代表取締役 伊藤 広明 氏

0棟 30棟
たった2年で63棟から140棟へ！

地域の圧倒的一番店に向けて進めて行きます。 個人事業主から参入し、30棟契約！

来期は40棟目指して、採用を強化中です！



住宅ビジネス研究会 説明会 10月

日時：10月8日（火） １０：３０～１６：３０

場所：㈱船井総合研究所 東京本社

参加料：無料（ただし一社一回限り・先着５名様）

お問合せＮｏ．K100469/S052846 

内容に関するお問い合わせ：福田 申し込みに関するお問い合わせ：山路

■詳細案内 ■場所

※丸の内線東京駅、または東西線

大手町駅からも直結しております。

ご不明時はお問合せください。

〒100-0005

東京都千代田区丸の内1丁目6番6号

日本生命丸の内ビル21階

JR東京駅丸の内北口より徒歩1分

WEBからのお申し込みは、
右のＱＲコードより
承っております。

無料で研究会へご招待します

皆で考え続けた結果生まれた!!
ローコストでも高品質な商品づくり

● 商品原価の削減方法を学ぶことができる!!

● 各社の仕様やオプションを共有し合える!!

● 工事業務や発注業務などのノウハウも
吸収できる!!

事業立ち上げからここまでの棟数を上げる秘訣は
経営者同士のノウハウ共有にあった

住宅ビジネス研究会では経営コンサルティングを一切行いません。実際に成功した方法を経営者同士で共有し合うことに

焦点を当てているためです。他社の経営者がどんなノウハウを持っているのか気になるけど、イマイチ決定打に欠けている

というあなた！全国でご活躍されている会員経営者様とぜひ交流してみてください。

これで反響率が上がる!!一握りの
経営者しか知らない集客のツボ

● 当たるチラシの原理原則を共有し合える!!

● 通行者の目を引く現場装飾方法を学べる!!

● 反響が取れるウェブサイトやウェブ広告
を学べる!!

全国の商談事例を共有して生まれた
契約率が上がる営業手法

● 各会員の営業トークやツールを学ぶことが
できる!!
● 会員向け営業研修で営業マン同士研鑚し合
える!!
● 多くの経営者が悩まれる営業マン育成方法
も学べる!!

日時 2019年10月8日（火）

１０：３０～１６：３０ （１０:００受付開始）

AM

住宅ビジネス研究会説明会

◆研究会概要説明

・船井総研より研究会の概要を説明いたします。

◆最新成功事例企業によるゲスト講座

・あなたの会社が超ローコスト住宅で３０棟受注する方法

・原価は指値で交渉する！超ローコスト住宅実現のポイント

・インパクトのある別ブランドを立ち上げ、違う客層を狙う

株式会社 アップデート 代表取締役 原山長之氏

昼食 こちらでご用意いたします。

※午後からの例会にそのまま参加可能です！

PM

住宅ビジネス研究会

◆参加企業情報交換会

⇒最近の業績アップﾟにつながった情報を発表してください。

★チラシ・ツール等資料の交換も行います。

◆船井総研情報＆まとめ

・この2ヶ月間の現場成功事例、会員企業様への提案事項



・会社名：

・代表者氏名：
（ フ リ ガ ナ ）

・会社住所：

・TEL： ・FAX：

（ フ リ ガ ナ ）

･完工棟数

〒

・役職：

★お問合せ

株式会社 船井総合研究所
住宅ビジネス研究会
内容に関するお問い合わせ 福田
申込に関するお問い合わせ 山路

ＴＥＬ：０３－６２１２－２９３１（平日9：30～17：30） ＦＡＸ： ０３－６２１２－２２０３（２４時間対応）

締切：１０月４日（金）
株式会社船井総合研究所 住宅ビジネス研究会 説明会 １０月

●下記に必要事項をご記入の上、FAXにて、ご送信下さい。

ご質問等ございましたらお書き下さい

詳細なご案内は追ってご連絡致します。
お申込みいただきました後、担当者から連絡させて頂きます。諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございます。そ
の際は事務局担当者からご案内させていただきます。万一、開催１週間前までに弊社からの連絡がない場合は、お手数です
が下記担当者までご連絡下さい。ご参加を取り消される場合は、開催日より３営業日（土,日,祝除く）前の１７時までにお電話
にて下記申込み担当者までご連絡くださいますようお願いいたします。

ＦＡＸによるお申込みはこちら （ご記入の上、このまま送信ください）

棟

・参加者氏名：
（ フ リ ガ ナ ）

日時・会場
2019年10月8日（火）
㈱船井総合研究所 東京本社
〒100-00０5 東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21階

JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分

開催
時間

開始

終了

１０：３０

１６：３０
(受付１０：００より)

山路 宛 【TEL：03-6212-2931（平日9:30～17:30）】 お問合せＮｏ．K100469/S052846 

F2091
検



ご挨拶 

 

拝啓 貴社益々ご隆盛のこととお慶び申し上げます。 

平素は、弊社コンサルティングサービスをご利用下さり、誠に有難うございます。 

この度、住宅・リフォーム会社様向けに、ローコスト住宅で業績を伸ばすビジネスモデルの 

勉強会を、すでにこの事業で成功している企業様をゲスト講師にお招きして開催いたしま

す。 

これから外部環境が大きく変化していく時代のなかで、収益を伸ばしていく”新たな成長

事業を起こしていきたい”とお考えの住宅・リフォーム業界の皆様の更なる成長のために、

お聴き頂いて損はない内容と自負しております。 

勉強会の詳しい内容は同封の案内資料をご覧ください。お忙しいこととは存じますが、是

非ご検討の上、ご参加頂ければ幸いです。 

 

敬具 

(株)船井総合研究所 住宅支援部 一同 

 

～本体価格 1,000 万円以下の超ローコスト新築住宅の専門ブランドを立ち上げる～ 

立ち上げ初年度で 30 棟、粗利 30%を確保しながら、売り上げ 5 億円を達成する 

なぜ１年でそれだけの売上を上げることができるのか？ポイントは 2 つだけです。まず 1 つ

目のポイントは“超ローコスト”という価格帯です。いつの時代も最も新規参入のしやすい低価格

帯に的を絞ることです。そして、2 つ目のポイントは専門店であるということです。物が溢れ返

っているこの時代、専門店化することで目立たないと、お客様は見向きもしません。さらに専門

店化に伴い、客層が絞られるためマニュアル化がしやすく、素人営業マンでもすぐに家が売れる

ようになるのです。 

 

この勉強会は、全国の超ローコスト住宅専門店に取り組む経営者様が数々の成功事例を

持ち寄る情報交換をメインにしたものです。そのため、ここで交換される情報は明日からで

も実践して頂ける内容となっております。本勉強会が、あなたの会社が今から 1 年以内に

30 棟受注できる仕組み作りの一手となれば幸いでございます。 

 

 

 


