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売上3.0億円 粗利1.5億円
不動産×リノベ事業新規立上げ
成功ノウハウを一挙に吸収できる！

ＴＥＬ.06-6232-0188 FAX.06-6232-0194主
　
催

24時間
対応

平日
9:30～17:30　

中古＋リフォームビジネス研究会 説明会 S051893/K112647お問い合わせNo.

WEBからもお申し込みいただけます（https :// lpsec . funa isoken .co . jp/ fhrc/seminar/051893_ lp/)

株式会社 船井総合研究所  〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研 大阪本社ビル 申込みに関するお問合せ：眞鍋・綾井 / 内容に関するお問合せ：廣瀬

青森県奈良県 高知県

地方の建築・リフォーム会社

中古住宅専門店ビジネスモデルノウハウ
大公開

経営者様必見です！
不 動産×リノベ

売
上
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1人
あたり

年 

間
リフォーム
請負3,000 平

均
単
価

地域密着
集客 300月 

間

無 料 説 明 会

不動産未経験・不動産新規参入を検討している

株式会社 船井総合研究所 東京本社

※経営者様・経営幹部の方限定

10月7日●2019年 月

10月7日●10：30～
　 12：00

（受付開始 10：15）

2019年 月

営業1名 粗利生産性

達成/月

立ち上げ初年度

達成

リフォーム請負

達成

開催日時

400
今こそ不動産事業新規立上げ



●諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。  ●また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。 
● 万一、開催4営業日前までに担当者より連絡がない場合は、上記へご連絡ください。  ●ご参加を取り消される場合は、開催日より3営業日(土・日・祝除く)前の17時迄にお電話にて申し込み担当者までご連絡くださいますようお願いいたします。

名刺貼付後コピー可

※個人情報に関しまして：お客様よりご提供頂いた情報は、厳重に保管され、使用させていただくとともに、お客様の事前のご了承をいただかない限り第三者に提供される事はございません。

FAXに通しづらい場合は、お手数ですがこちらの面をコピーしていただき、必要事項をご記入のうえ上記番号へ送信してください。

中古＋リフォームビジネス研究会説明会【参加申込書】
会 場
開催日

定員10社参加費無料※1社様につき参加者2名まで
経営者様・経営幹部の方限定

代表者名

ご参加者名

参加人数

役 職 年 齢 メールアドレス

名様

@

@

@

フリガナ
弊社会員組織（ご入会中の弊社研究会があれば〇印をお付け下さい）

フリガナ

ご参加者名
フリガナ

フリガナ

-ご住所

（           ）            ー （           ）            ーTEL
●弊社会員組織（ご入会中の弊社研究会があれば〇印をお付け下さい）　　□ ＦＵＮＡＩメンバーズPlus　　□各業種別研究会（　　　          研究会）

FAX

株式会社 船井総合研究所 〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研 大阪本社ビル
申込みに関するお問合せ：眞鍋・綾井 /内容に関するお問い合わせ：廣瀬 TEL 06-6232-0188

FAX：06-6232-0194 24時間
対応FAX送信方向

記載内容をご確認ください。

㈱船井総合研究所 東京本社
2019年10月7日（月） 開催時間 10：30～12：00（受付 10：15）

〒100-0005
東京都千代田区丸の内1-6-6 日本生命丸の内ビル21階

お申込受付後、担当者よりご連絡差し上げます。

JR「東京駅」丸の内北口より徒歩1分

貴社名
□ ＦＵＮＡＩメンバーズPlus　　□各業種別研究会（　　　　　　　　        研究会）

お問合せNo. S051893/K112647

今こそ不動産未経験で新規参入 不動産×リノベで年間４０棟
既存
エリアで

を
する!

中古住宅専門店　 立ち上げて
 　　　　　　プラスを
売
上

粗
利

船井総研が
提唱する

中古住宅を仲介してリノベ提案する営業手法を知りたい
地域密着で売上をもっと上げていきたい企業におススメ！

を一挙公開！！× リ ノ不 動 産 ベ ビ ジ ネ ス

□ 粗利生産性を月間200万円以上にしたい
□ 見積もりなしで400万円以上のリフォーム請負受注をしたい
□ 平均受注粗利を35％以上にしたい
□ 地域密着で多角化進めたい。新しいビジネスも検討中
□ 20代の不動産未経験でも売れる不動産営業手法を取り入れたい

Check

（平日9:30～17:30)

F2091
検


