
平屋住宅ビジネスモデルセミナー
2019年7月25日(木) 東京会場

お問い合せNo. Ｓ048544

TEL：０１２０－９６４－０００（平日9:30 ～ 17:30）
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株式会社船井総合研究所＜主催＞

■ お申込みのお問合せ：指田（サシダ）
■ 講座内容のお問合せ：東（アズマ）

〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル

セミナー
情報



≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

2 （禁無断複写複製）

■新ブランド“平家製作所”パンチが効いた平屋商品の開発

技術屋出身なので、“安かろう、悪かろう”の家は許せません。真冬には-10℃にもな

る札幌で何が必要なので真剣に考えたのがコレです。２１坪３ＬＤＫ、壁はダブル断

熱、トリプルガラスの高断熱窓、床は無垢材、住設はオールパナソニック、熱交換換

気扇も搭載しました。それで、１３６０万円（税抜）。建具を全てハイドアにするな

ど、コンパクトな平屋でも狭く見せない工夫も凝らしました。

株式会社 藤城建設
代表取締役 藤城 英明 氏

北海道札幌市

ローコスト住宅で培った、高気密・高断熱の住宅を低価
格で作るノウハウを武器に、2019年3月に平屋専門店
「平家製作所」を札幌市東区でオープン。団塊世代の建
替え・住替え需要を狙った、“あったかく“てコンパクト
な平屋商品を開発した。川内リーダーの元、年間20棟を
目標に進んでいる。

◀ＵＡ値0.32W/㎡・K、Ｃ値0.7c㎡/㎡以下など
性能値でも他社に引きを取らない

2019年3月にオープンしたモデルハウス▲
22坪3LDKのコンパクトな平屋

ゲスト

講師



≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

3 （禁無断複写複製）

■平屋モデルの見学会すると３か月で150組の新規集客に成功

モデルハウスを建てる前に、既存ブランドのお客様邸で完成見学会を実施。正直、半

信半疑でしたが・・・イベントを開催すると32組の集客。これはイケる！と確信し、

すぐにモデルハウスを着工しました。少し派手だけど、目立つように告知活動を開始。

その結果、ＯＰＥＮからたった３ヶ月でなんと新規集客150組に成功。来場の8割以

上がミドル・シニアのお客様でした。狙い通りでした。

▲毎月１０組以上の来場予約
が来る平屋専門ＷＥＢサイト

▲着工中から派手に告知をすることでブランドの知名度が圧倒的に上がりました

▲来場の８割がシニア。建替
え・住替えの方も多く、土地
探しの苦労もなくなりました。

▲ホームページのイメージをそのままに、
シンプルにまとめたチラシ



≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

4 （禁無断複写複製）

■数々の賞を受賞する、平屋建築「玄杢舎」

嬉しい誤算もありました。設計営業をする川内リーダーの自邸が、数々の名誉ある賞

を受賞。エコハウス大賞優秀賞に始まり、IBECサスティナブル建築賞など・・・。

自らが平屋に住むことで、平屋暮らしの良さが分かりました。

■入った瞬間に感動する“あったかい“モデルハウス

モデルハウスは、真冬の札幌で電気、水道、ガスを含

めた、光熱費月２万円程で賄える燃費の良さが自慢で

す。それを可能にしたのは、ローコスト住宅の時に

培った、高気密・高断熱の家を低価格で作るノウハウ

です。住設機器や内装建材を同一のメーカーに統一し

することでローコスト化を実現。高断熱化と日射取得

による設計プランと組み合わせる事で、蓄熱による

あったかい家が可能になりました。

（上）高性能グラスウールの上に、
透湿防水シートを張り、断熱性の強化

（下）説明用の壁面、断面模型。
目に見えない不安を解消します。

◀設計営
業の川内
リーダー。
自邸の設
計により
平屋暮ら
しの良さ
を自ら伝
えます。



≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

5 （禁無断複写複製）

■月２棟の受注ペースを続けています。全員が“設計営業”な

ので、向かうところ敵なしです。

ウチは営業マンが元々いませんでした。なので設計

者が営業することに。それが功を奏し、その場でプ

ランを描く営業スタイルで、一度掴んだお客様の心

は離しません。未経験の人は、設計のプロが作るプ

ラン集で、営業する仕組みにしています。 ▲OPEN初日に申込を頂
いた人事部の伊藤さん。
『たまたま手伝いにいっ
た私でも、プロが作った
プラン集があれば売れま
す』 と語ります。

◀営業はコレだけ。
プラン集の中から、
そのまま決まるので
設計がいらず、楽に
なりました

■最後に・・・

「未来の子供たちの為に良い環境を作る仕事

をする」

低価格で維持費が安く、暖かく、健康に暮らせ、未来の子供たちに良い環境を残す

ことが私の信念です。しかし、私たちだけではこの夢を叶える事ができません。私

たちが培った技術が少しでも皆様のお役に立ち、本当の意味で、良い住宅が全国に

広まってほしい。そして、未来の子供たちの生活する環境が少しでも良くなればと

心の底から考えています。当日は、私が培ってきた知識や経験を余すことなく、お

話したいと思っています。

株式会社藤城建設
代表取締役 藤城 英明



■“平屋専門店” サブブランドで他社と差別化

しかも完全規格で
驚異の粗利率３５％

6 （禁無断複写複製）

本体である“ミライエ”は２階建てが９割以上ですが、平屋希望の人が増えてきたのと、

他社と差別化できる商品が欲しかったので平屋に特化した商品を検討していました。

そんなときに『平屋専門店』というパンチの効いた商品を知り、直感的に『いけるか

も！』と思い、すぐにサブブランドを立ち上げました。

茨城県牛久市
ミライエ株式会社

代表取締役 古渡 将也 氏

■本体価格

８９０万円（税別）

２LDK , １９坪

※別途、付帯工事費がかかります

１LDK 12坪 650万円 S-12 ２LDK 19坪 890万円 N-19 ３LDK 23坪 1007万円 S-23

■本体価格

６５０万円（税別）

１LDK , １２坪

※別途、付帯工事費がかかります

■本体価格

１００７万円（税別）

３LDK , ２３坪

※別途、付帯工事費がかかります

■平屋のモデルハウスをOPENと1年で393組の新規集客が…

モデルハウスＯＰＥＮを3ヵ月後に予定してすぐに着工しました。販促活動もチラシ

やＷＥＢ、看板など入念に行いました。その結果、ＯＰＥＮから集客は衰える事な

く、なんと新規集客393組に成功。嬉しい半面ショックだったのは、本体である“ミ

ライエ”では出会えていなかったお客様がこんなにもいたということでした。

≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

6 （禁無断複写複製）



平屋専門店としてのチラシ。『２階はいらないとい▲
うあなたへ』というキャッチコピーがピッタリでした。

▲着工中から派手に告知をすることでブランドの
知名度が圧倒的に上がりました

■気づけば初年度で30棟、平屋は“非競合“で売りやすい

モデルOPEN後の結果は、1年で申込40組、契約30棟頂きました。平屋は競合も少

なく、相見積もりもありません。「平屋本舗さんに任せようと思います。」という方

が初めから来るので若手でも売りやすいです。

▲左：中島さん（平屋チームリーダー）
右：松本さん。入社２年目の新卒営業

▲平屋専門ブランドである『平屋本舗 』の年間数値管理表。
本体の 『ミライエ 』よ りも集客数は上回りました。

平均請負価格は1580万円程度です。『平屋は原価も高いから…』と思っていましたが

粗利は1棟４００～５００万円は確保しています。完全規格で売っているので、

プラン変更も無く、ミスも少ないので

粗利が削られません。

■驚異の粗利率35％、１棟400万以上の粗利を確保

7 （禁無断複写複製）

≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

7 （禁無断複写複製）

施工面積 18坪 20坪 22坪 24坪
販売価格 1083万円 1123万円 1192万円 1257万円
実行予算 704万円 730万円 774万円 817万円
粗利 380万円 392万円 417万円 440万円
粗利率 35% 35% 35% 35%

施工面積 18坪 20坪 22坪 24坪
販売価格 1083万円 1123万円 1192万円 1257万円
実行予算 704万円 730万円 774万円 817万円
粗利 380万円 392万円 417万円 440万円
粗利率 35% 35% 35% 35%

初めから粗利率35%
を設定しています▶



熊本県熊本市
株式会社らくらくハウス

代表取締役 松下 勝司 氏

■全体の６割、２２棟が平屋

平屋見学会イベントを去年２回開催しましたが、

どちらも集客５０組以上と大盛況でした。去年の

実績でいうと、契約４２棟のうち２２棟、約６割

が平屋です。そのほとんどがシニア層の建替えで

すね。

8

■シニア層向けの１０００万円建替えプラン小さくて安い平

屋が人気

よくデザインに凝った平屋がありますが、シニア層はデザインを気にしません。また、

大きな家も求めていません。皆さん口を揃えて言われるのは“１０００万円前後で建

てたい”という要望です。シニア層は定年後の現金払いが多く、ローンは組みたがり

ません。そのため、シニア層向けに平屋を売るポイントは “安さ”だと思います。今

一番の売れ筋は２LDK、２２坪の１０００万円プランです。

（禁無断複写複製）

≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫



滋賀県彦根市
株式会社かねこ工務店

代表取締役社長 金子正動 氏

9

■たった1回のイベントで６棟受注！驚きました。

今年3月オープンに向けて平屋専門店を立ち上げました。モデルハウスの建築中

から見学希望の問い合わせの嵐。完全予約制に切り替えても、予約枠はどんど

ん埋まっていき、別日に変えて頂く対応に追われていました。いざ見学会を実

施すると、なんと6件受注。たった1回の見学会だけでです。平屋には前から可

能性を感じていましたが、まさかここまでとは思ってもいませんでした。

（禁無断複写複製）

こだわり工務店が手掛ける・・・

▶デザイン
の良いモデ
ルハウスだ
から、「こ
れがほし
い」とお客
様に言われ
ます。

≪ ２０１９年最新 平屋レポート！！≫

完全予約制で超効率化

■平屋×デザインで差別化できます

もともとは別のフランチャイズに加盟していました。

デザイン住宅を手掛けて10年以上なので、設計力

には自信がありました。平屋×デザインは、他社と

差別化できていると感じています。

▲チラシにも完全予約制の文字。
正直・・・これだけの強気に出たのは初めてです。



• ≪ ３分間 誌上セミナー ≫

㈱船井総合研究所 住宅支援部
住宅・土地活用グループ チームリーダー

マーケティングコンサルタント

東 慎也

勘の鋭い住宅会社が密かにはじめている‥・

平屋の巨大マーケットを見落としています

10 （禁無断複写複製）

最新平屋レポートをお読みいただいた感想はいかがでしょうか？

ここまでお読み頂いた経営者様は、きっと「平屋」になんらかの可能性を感じ

ていることと思います。

「今すぐ、何か差別化できる商品が欲しい」

でも、「今までやってきた自社のイメージを壊したくない」

そんな経営者様の為に・・・

今回のセミナーテーマはズバリ「売れる平屋の

秘密大公開セミナー」です。

２年前くらい前からでしょうか。“平屋希望のお客様”を頻繁に耳にするように

なりました。『もしかして、平屋流行ってる？』

そう思い、調べて見ると・・・



11

≪ 3分間 誌上セミナー ≫

（禁無断複写複製）

なんと、２０１７年には、全国の新築着工棟数の約１割

が平屋、ある大手ハウスメーカーでは、４棟に１棟が平屋と

いう事が分かったのです。

勘の鋭い経営者様なら、もうお気づきだと思います。

「平屋の巨大マーケット、見落としていま

す！」

これだけの平屋ブームの中、いまだに動けていない住宅会社を見れば、平屋市

場はブルーオーシャンであり、早い者勝ちのマーケットである事は容易に想像

つくでしょう。

既に、この２年間で、全国で約３０社の平屋専門店が

誕生しました。

その中でも、ダントツに売れているのが、本レポートでもご

紹介した・・・藤城建設さんです。

そのワケは、お客様とトリコにする仕掛けの数々でした・・・



12

≪ 3分間 誌上セミナー ≫

（禁無断複写複製）

当日セミナーで藤城社長にお話し頂く内容は、

■特別ゲスト講演

お客様をトリコにする平屋専門店の秘密

株式会社藤城建設 代表取締役 藤城 英明 氏

・全２５プラン 高気密・高断熱の平屋 商品開発

・お客様を“トリコ”にする２２坪３ＬＤＫモデルハウスの作り方

・月１０件のWEB来場予約の方法。知名度を上げる集客術とは

・数々の賞を受賞！サスティナブルな平屋建築のノウハウ

・ローコスト住宅のノウハウを生かしたコストダウンの秘訣

・設計営業に育てる、営業マンの育成方法

…など。こちらは当日お話しする内容の一部です。

想像してみてください。ひとたびドカンと売れる商品が手に入れば、あなたの会

社はどう変わるでしょうか？

あなたの地域でまだ平屋に特化した会社がないのであれば、あなたの会

社が平屋市場で１番になることは、そう難しい

ことではありません。



13

≪ 3分間 誌上セミナー ≫

（禁無断複写複製）

“今が平屋市場に参入するチャンス”なのです。

過去４回開催した平屋セミナーでは、出来る限りコストを下げて、販売個数をス

ピーディーに向上させる「ローコスト平屋」の手法を中心にお伝えしてきました。

今回は更に、集めたお客様に、さらなる高いレベルな家を体験してもらい、あな

たの会社のトリコにする、１レベル上、言ってみれば「進化版」のご紹介です。

ですから、「良い家を世の中に広めたい」という思いの強い社長様であればある

ほど、今回ゲスト講師の藤城社長の想いに、強く共感いただけるはずです。

当日セミナー会場でお会い出来る事を楽しみにしております。

【追伸１】
藤城建設さんへ視察に行きたい、平屋のモデルハウスを見学したい、といった声
をいただくことが多くなりました。こちらに関しては、セミナーにご参加いただ
いた方限定でご案内をさせていただいております。お問合せ下さい。

【追伸２】
「やりたいけどウチは人手不足で･･･」という会社様もいるかと思います。
ご安心ください。今回ご紹介した会社様も同様に人材不足でした。そして、あ
る方法で、営業、設計、工務をわずか３ヶ月で採用することができました。
そのとっておきの採用方法についてもセミナー当日、お話させていただきます。

株式会社船井総合研究所
住宅・土地活用グループ チームリーダー
マーケティングコンサルタント 東 慎也



京都府福知山市
有限会社立石設計

(ブランド名：THE・平家企画)

千葉県茂原市
御園建設株式会社

(ブランド名：楽ちん住宅)

≪ 2019年最新 平屋レポート！！ ≫

14 （禁無断複写複製）

代表取締役

秋葉幸男氏

代表取締役
立石一之氏

セミナー当日にお伝えする
全国各地の平屋先進企業さまをご紹介

一昨年から開催している船井総研主催「平屋住宅成

功事例公開セミナー」には、約２００名の経営者様に

ご参加を頂きました。そして、ご参加していただいた

方々の多くがセミナーの内容を吸収・実践し続々と全

国各地で平屋に取り組まれていることと思います。今

回のセミナーは２０１９年６月までの最新事例をご紹

介しますので、是非御社のご発展にご活用して下さい。

９９％規格で初年度２５棟の契約を頂きま

した。主婦でも月２棟契約しています。

モデルハウスOPEN日に、４８組の集客

正直・・・お客さん来すぎて困りました。

平屋専門店でビックリしたことは、

「競合が出ないこと」です。ウチは

規格プランでの販売ですが、主婦で

ある息子のお嫁さんでも売れるくら

い、かなり効率的な営業が出来てい

ます。最近は、彼女１人で月２棟程

取ってきています。

イベント当日は雨・・・。お客さん来てくれるかなと不安でした。

それも、2階建てのブランドは月10組がやっと。蓋を開けてみて、

ビックリ。こんなにもこの地域には人が居たのかと驚きました。

▲７プランの規格住宅ですが、
思いのほか窮屈な感じはないで
す。と語るご子息のお嫁さん

今年4月のグランド
OPENの様子です。
満員御礼でした▶



≪ 2019年最新 平屋レポート！！ ≫

15 （禁無断複写複製）

岐阜県岐阜市
篠田建設株式会社

（ブランド名：平屋スタイル）

石川県白山市
千代野建設株式会社

（ブランド名：ワンズホーム）

青森県八戸市
有限会社大公建業

（ブランド名：エコナヒラヤ）

代表取締役
西村公一氏

「平屋」の足場シートを出した瞬間、

総合展示場の集客が２倍なりました！

代表取締役社長
篠田基弘氏

総合展示場の集客が、一桁になること

も・・・。そんな時、平屋の話を聞きつけ、

足場シートとのぼりを設置しました。なん

と、たった１か月のうちに４０組ものお客

様が来店。他社もアッと驚く、大成功をし

ました。すぐさま２２００万円の高級な平

屋を受注出来ました。今では、来場の8割

が平屋希望です。 他社の度肝を抜く
「平屋」看板▶

元々が地域密着のゼネコンです。だから安っぽいイメージは持たれたくな

かった。モデルハウスもチラシも、船井さんから教わった要素は残しつつ、

アレンジをしました。これからが楽しみです。

代表取締役社長
林哲也氏

ローコストはちょっと･･･イメージを壊さ

ずに、平屋専門店を立ち上げました

▲「平屋」の文字を目立たせました ▲スタイリッシュな外観に

４人に３人が４０代以上の八戸では、

断熱を良くした“あったかい“平屋が必須
高齢化が進む地域なので、これからは建替え

需要に備えた商品を作りました。100倍発砲

ウレタンを標準仕様にし、他社との差別化を

図っています。モデルの壁の中を見せる仕掛

けは、家に詳しい2次取得者には効果バツグ

ンです。

▲100倍発砲ウレタンを標準装備
モデルでは壁の中を見せる仕掛け2019年1月に完成したモデル▶

初日で40組が来場しました。

↓モデルハウス



平屋住宅ビジネスモデルセミナー

・全国の平屋住宅の最新事例と業界動向
・シニア、子育て世代向けの平屋住宅 事例大公開

■（株）船井総合研究所と住宅支援部のご案内

■開催日時 ７月２５日（木） (株)船井総合研究所 五反田オフィス
１３：００～１６：３０

第１講座

第２講座

第４講座

■ 平屋専門のサブブランドで２５棟達成までの軌跡

ゲスト講師
特別講座

■本日公開！ 続々登場 平屋住宅ビルダーの手法

■ あなたの会社が平屋住宅で伸びる方法

株式会社船井総合研究所 住宅・不動産支援本部 副本部長

上席コンサルタント 伊藤 嘉彦

■お問い合わせ

TEL：0120-964-000（平日9：30～17：30）

申込専用ファックス：0120-964-111（24時間対応）

＊講座内容に関するお問合せ：東慎也

＊お申込みに関するお問合せ：指田（サシダ）

■ 今、急成長している平屋市場の動向
全国で売れてる平屋の秘密を大公開

株式会社船井総合研究所 住宅支援部 平屋住宅チーム

酒見 周吾

株式会社御園建設 代表取締役 秋葉 幸男 氏

第３講座

株式会社船井総合研究所 住宅支援部 住宅・土地活用グループ

グループマネージャー シニア経営コンサルタント 鶴田 隼人

（受付12：30～）

■ 船井総研 講座内容

■ ゲスト講師 講座内容

【お客様をトリコにする、高断熱・高気密の平屋専門店の秘話】

株式会社藤城建設
代表取締役

藤城 英明 氏

・全２５プラン 高気密・高断熱の平屋 商品開発

・お客様を“トリコ”にするモデルハウスの作り方

・来場予約の嵐。知名度を上げる集客術とは

・数々の賞を受賞！健康に配慮した住宅のあり方

・ローコスト住宅のノウハウを生かしたコストダウンの秘訣

【急成長している平屋市場の動向と全国で売れてる平屋の秘密を大公開】

株式会社船井総合研究所

住宅支援部 住宅・土地活用グループ

グループマネージャー

シニア経営コンサルタント

鶴田 隼人

【本日公開！ 続々登場 平屋住宅ビルダーの手法】

【北海道の事例】お客様から指名される高気密・高断熱の平屋

【青森県の事例】断熱体感ブースが人気 寒冷地仕様でも低価格な平屋

【岩手県の事例】フレンチ風平屋モデルハウスの見学会イベントをした結果

【山形県の事例】１棟８００万円の平屋は戸建て賃貸の引き合いもたくさん来る

【静岡県の事例】人手不足が解消！短期間で採用できた、とっておきの採用方法

【岐阜県の事例】総合展示場でハウスメーカー層を一人勝ちする平屋の商品戦略

【三重県の事例】モデルなし！店舗集客でもたった3か月で8件の契約を獲得する方法

【滋賀県の事例】たった1回の見学会で6件の契約を獲得したおしゃれ平屋

【兵庫県の事例】耐震等級３の平屋！構造見学会を満員にする方法

【山口県の事例】土地＋建物セットプランで売る平屋のビジネスモデル

【香川県の事例】自然素材をふんだんに使ったこだわり平屋専門店

【熊本県の事例】２２棟平屋が売れた！シニアに人気の１,０００万円建替えプラン

■ セミナー当日は事例ブース・ツール一式、マニュアルをご紹介

☆セミナー申込方法☆
・別紙の申込用紙をファックス
・船井総研HPからWEB申込

←全国の平屋事例の展示ブースをご用意しております。

↑ツール集・マニュアル資料を展示しております。

【あなたの会社が平屋住宅で伸びる方法】

平屋住宅チーム

チームリーダー

マーケティングコンサルタント

東 慎也



㈱船井総合研究所 五反田オフィス
〒141-8527
東京都品川区西五反田6-12-1

JR「五反田駅」西口より徒歩15分

開
催
要
項

日時・会場

受講料

お申込方法

お振込先

お問合せ

東
京
会
場

2019年 7月25日（木） 開催
時間 13：00 16：30 （受付12：30より）

開始 終了

諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認下さい。

また最少催行人数に満たない場合、中止させて頂くことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻
し手数料等のお支払いは致しかねますので、ご了承下さい。

一般企業 税抜 30,000円（税込32,400円）／一名様 会員企業 税抜 24,000円（税込25,920円）／一名様
※ご入金の際は、税込金額でのお振込をお願い致します。
●受講料のお振込みは、お申込み後速やかにお願いいたします。 ●ご入金確認後、受講票の案内をもってセミナー受付とさせていただきます。
●万一、開催４営業日前までに受講票の案内が届かない場合や、セミナー開催４営業日前までにお振込みできない場合は、下記へご連絡ください。なお、ご入金が確認
できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。 ●ご参加を取り消される場合は、開催日より3営業日（土・日・祝除く）前の17時迄にお電話にて下記
申し込み担当者までご連絡くださいますようお願いいたします。それ以後のお取消しの場合は、受講料の50％、当日および無断欠席の場合は、100％をキャンセル料とし

て申し受けますのでご注意ください。 ●会員企業様とはFUNAIメンバーズPlus、各業種別研究会にご入会中の企業様です。

下記口座に直接お振込下さい。

《お振込先》三井住友銀行（0009）近畿第一支店（974）普通No.5785071 口座名義：カ）フナイソウゴウケンキユウシヨ セミナーグチ

お振込口座は当セミナー専用の振込先口座となっております。 ※お振込手数料はお客様のご負担とさせて頂きます。

株式会社船井総合研究所

TEL：0120-964-000 （平日9:30～17:30) FAX：0120-964-111 （24時間対応)

●申込みに関するお問合せ：指田（サシダ） ●内容に関するお問合せ：東慎也

ご入金確認後、受講票の案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

平屋住宅ビジネスモデルセミナー FAX：0120-964-111
お問い合わせNo. S048544 担当：指田（サシダ）

フリガナ

会社名

フリガナ

代表者名

業 種 年齢

会社住所 ご連絡
担当者

フリガナ

役職

役職

TEL E-mail

〒

＠

ご参加者
氏名

1

3

フリガナ 役職 年齢

役職 年齢フリガナ

2

4

フリガナ 役職 年齢

役職 年齢フリガナ

今、このお申し込み用紙を手にされている方は、間違いなく業績アップに真剣に取り組んでいる数少ない方々の1人だと思います。
そんな勉強熱心なあなた様は今現在、経営状況等にどのようなお悩みをお持ちでしょうか？ 【現状の課題をできるだけ具体的に整理して下さい。】

上記の課題解決に向け、今回のセミナーにご参加される方に限り、無料個別経営相談を行います。（どちらかにチェックをつけてください）

□ セミナー当日、無料個別経営相談を希望する。
□ セミナー後日、無料個別経営相談を希望する。（希望日 月 日頃）

ご入会中の弊社研究会があればチェックをお付けください。

□ FUNAIメンバーズPlus □ その他各種研究会（ 研究会）

お申込みはこちらから

WEBからのお申込み
下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。
受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。

FAXからのお申込み
入金確認後、受講票と地図を郵送いたします。
お振込いただいたにも関わらず、お手元に届かない場合は、下記申込み担当者までご連絡ください。

F2091
検


