
047327

【広告会社業績アップセミナー】開催に関するご案内

スマホ販促商品を
本セミナーのみで連携を組むモデルを発表しますので必ず今すぐお申し込みください。
求人マーケットは大きなチャンスを迎えています。必ず経営者がご参加下さい。

大切なのでもう一度書きます。必ず経営者がご参加下さい。早期の決断が鍵になるからです。

地方の広告会社・印刷会社は

広告会社・印刷会社の専門コンサルタント。実績数は累計
120社以上。独自のビジネスモデルの構築を得意とし、同社
における地域メディア開発の第一人者といえる。

早川 陽祐氏

宮本 賢一

講座／時間 セミナー内容／講師

地方の広告会社・印刷会社が攻めるべきスマホ販促マーケットとは！？

折込チラシＶＳスマホチラシ

紙とセットで受注する「360°回転動画」で攻めるべきマーケットはこれだ！

地方の広告会社・経営者に今一番考えて欲しいこと

スマホ販促ファースト到来！地方の広告会社印刷会社が攻めるべき市場とは？
脱・紙依存。これからの広告会社・印刷会社の商品戦略。
スマホ販促商品が自社にもたらす７つの価値。

知っておきたいスマホ販促の全体設計の仕方。
営業マンの能力に頼ることなく、新規受注ができる仕組みとは？
地方の広告会社・印刷会社が明日から展開できるスマホチラシ提案

社長に実践して欲しい、船井流経営法。
2019年高収益企業になるための５つのステップ。
新規事業で成功するための５つのポイント。

株式会社 北星社
取締役 保泉 泰宏株式会社　船井総合研究所

人材ビジネス支援部

株式会社　船井総合研究所
人材ビジネス支援部
求人メディアグループ グループマネージャー
シニア経営コンサルタント

株式会社　船井総合研究所
人材ビジネス支援部   グループマネージャー　シニア経営コンサルタント

株式会社　船井総合研究所
人材ビジネス支援部　求人メディアグループ　チームリーダー

特別企画
トークセッション

（株）船井総合研究所　大阪本社
7月4日 木大

阪 （株）船井総合研究所　五反田オフィス
7月5日 金東

京
講座内容＆
スケジュール

対応
担当
西山（ニシヤマ）

導入すべき！導入すべき！

大学卒業後、大手印刷会社へ就職。リチウムイオン電池のソフトパウチ
の研究開発に従事したのち、2017年北星社に入社。
新規事業開発を中心に手腕を発揮し2019年
取締役に就任。人と人とのコミュニケーション
メディアの新たな可能性を模索している。

船井総研に新卒で入社。
入社後は、広告・印刷業界/人材業界に特化をし、新規事業立ち上げ/
マーケティング戦略の策定プロジェクトを経験。
現在は、求人メディアの新規立上げおよび収益
化を強みにしている。特に、マーケティング戦略
での再現性が高い提案/実行には定評がある。

まとめ講座



社長の営業力に
依存しない組織体制を

つくりたい方

地域密着の
広告会社印刷会社

がするべき戦略！

スマホ販促商品を３０日で
導入するノウハウを全て大公開スマホチラシ×360°回転動画

地方のスマホ販促は
未開拓マーケット

スマホ普及を背景に
動画ニーズが急成長

地方で続々誕生する
成功事例！

地元中堅広告主を狙う！
❶競合がいない

スマホ動画広告は、昨年対比190％で成長！！

動画だけではなく
紙とのセット商品で単価アップ

動画制作だけではなく
動画配信、動画広告、分析まで提供できる

⇒地元の広告会社も大手広告代理店も手つかずのマーケット

ニーズが多い動画は「採用」「企業紹介」「商品紹介」❷予算を持っている
⇒売上10億でも年間800万のWEB予算を持っている

❷パートナー企業に困っている
⇒WEBプロモーションに必要な企画・制作・配信・検証が

すべて別会社で1社にお願いしたい

20～50億

5億

徹底的に

ここのター
ゲット

を狙う！

紙が主力商品で
限界を感じている

企業様

値引き交渉続きで
粗利・営業利益が年々

減っている

企画・見積なし
パッケージ化された
商品を持ちたい

こんな方に

おススメ

「360度回転動画」に絞り
制作から配信、分析までを一気通貫

事例① 住宅不動産会社からWEBコンサルティング
毎月10万を受託した事例

事例③ WEB立ち上げ初年度にして自動車ディーラー
から年間2,000万を受注した事例

事例② 事業開始たった6ヶ月で
1社1,680万を受注（粗利50％）

WEBに取り組んでたった1年の営業マンが、住宅不動産会社
から初回訪問でWEBコンサルティングを受注。
さらに毎月WEB広告も追加受注！

月額140万円（年間総額1,980万）を自動車ディーラーより
受注WEBの企画から広告配信まで一貫してサポート
している事例。

自動車ディーラーから初回WEB広告50万を受注。提案内容・
レポート内容が評価され先方のWEB予算の大幅増を
獲得！取引初年度から2,000万を受注！

スマホ販促商品、成功事例１０連発！地方の印刷会社が展開するスマホ販促商品とは？

スマホ普及率７０％時代！『スマホ販促商品導入説明会』

折込チラシ、パンフレットが主力商品で年々売上が減少
下がっている市場で商品を売る事の厳しさを痛感

確実に伸びているスマホ販促市場の商品開発を着手
人と人のコミュニケーションメディアの新たな可能性を提案。

●スマホ普及率72.0％に対して新聞購読率は・・・縮小マーケットではなく、成長
　市場を狙った販促！
●スマホ販促成功のステップはまず全体像を設計し、優先順位をつけ、目的を
　明確にすること！
●スマホ販促は「業務の流れ」「顧客別」「数値計画」から考える！成功するため
　に決断すべきこと！

スマホ販促商品、成功事例１０連発！地方の印刷会社が展開するスマホ販促商品とは？

早川 陽祐氏

株式会社北星社  取締役 （株）船井総合研究所
　　　　  宮本 賢一

今、スマホ販促商品を今、スマホ販促商品を



5785198

2019年7月4日（木）
（株）船井総合研究所　大阪本社
〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル
地下鉄御堂筋線　淀屋橋駅　⑩番出口より徒歩2分

2019年7月5日（金）
（株）船井総合研究所　五反田オフィス
〒141-8527 東京都品川区西五反田6-12-1
JR五反田駅西口より徒歩約15分
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7月5日（金）7月4日（木）

広告制作会社業績アップセミナー

宮本
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