
小池 桃太郎

工業向け専門商社経営者セミナー

０４１５４８

〒５４１－００４１ 大阪市中央区北浜４－４－１０ 船井総研 大阪本社ビル

（株）船井総合研究所 省エネIoTメーカーチーム 藤原亜子 岩田教平

工業向け専門商社 経営者セミナー

日時
場所

開催時間／１３：００～１６：３０（受付１２：３０）

２月９日（土）
株式会社船井総合研究所 五反田オフィス
（東京都品川区西五反田6-12-1）

内 容

講座

第１講座

第３講座

第４講座

新規製品で4ヶ月170件新規開拓するデジタル戦略

新規製品、新規顧客を開拓している全国の商社事例

商社の経営者が新分野を開拓する2019年の戦略

（株）船井総合研究所 省エネ・IoTグループ グループマネージャー貴船 隆宣・
省エネIoTメーカーチーム チームリーダー 小池 桃太郎

ミツイワ株式会社 山川 桂司 氏

特定企業や人脈に依存しない！新規開拓をデジタル戦略で仕組み化
4ヶ月170件の商談を1人でこなすデジタルマーケティング活用ストーリー
今も十分忙しい！それでも増員せず新規開拓が進んだデジタル戦略

経営のデジタルシフトで、だれも採用せず新規顧客が120%アップした事例
業界知識なしの女性営業が単価1,000万円以上の製品を受注するデジタル経営事例
営業マンの個人スキルに依存せず、女性が活躍するデジタル活用事例
１カ月で新規問い合せ20件獲得する営業マンゼロのWEB活用経営事例
月に5件の新規営業案件を創出したデジタル戦略事例

2019年、新規顧客を新製品で商社が開拓する経営者の戦略
初めてでも問題ないデジタル戦略を始める方法！
明日から人手不足時代を勝つために経営者が行うべき戦略!!

24時間対応 担当：時田

0120-964-111
https://www.funaisoken.co.jp/seminar/041548

工業向け専門商社 経営者セミナー

ロボット、IoT、省エネなど新規事業に成功している商社。これまでの大口企業や人脈

による新規営業から、デジタル戦略による新規顧客開拓の仕組みを構築し、体制は

そのまま、増員なしで4ヶ月で170件の新規顧客開拓を新製品で構築した。

東京 ２月９日（土）

□ 既存顧客だけでなく新規顧客を開拓したい・・・

□ 新しい柱となる新規製品で新分野を開拓したい・・・

□ 今は順調でとにかく忙しくてこれ以上は無理だ・・・

□ ベテランの属人的な営業力頼みで若手が活躍できない・・・

□ デジタルの活用があまりできていない・・・・・・

２月１９日（火）
株式会社船井総合研究所 大阪本社
（大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研 大阪本社ビル）

新規製品で新規顧客を開拓するデジタル戦略とは？

第２講座

（株）船井総合研究所 省エネIoTメーカーチーム チームリーダー 小池 桃太郎

今の人員で商談数は１５０％になる！今始めるデジタル経営戦略
営業マンに依存しない！“脱”属人型商社が新分野を開拓できている理由
デジタル活用で訪問せず受注する商社の経営戦略

大阪 ２月１９日（火）

新規市場を開拓したい

商社の経営者必見

既存顧客・製品に頼らず

(株)船井総合研究所
五反田オフィス

(株)船井総合研究所
大阪本社

✔

✔

✔

✔

✔

ミツイワ株式会社



新規開拓に営業マンは不要！

営業を自動化する
ベテランの営業力に頼らない！

経営をデジタル化する
新規開拓は商品で簡単になる！

売れるデジタル製品

好況な“今”
開拓する
経営戦略

・営業マンは一切何もせず、月に10件の新規市場を開拓！
・新規取り扱いで製品で知識が浅くても競合せず受注！
・足で稼ぐ営業は一切なし！デジタル経営で新規顧客開拓！

AIを活用した営業の自動化で
“営業活動なし”で新規市場開拓

活用できていない名刺を
デジタル営業で開拓

特化型WEBページで
新規市場を開拓

“今”最も事業化できる
IoT商品戦略

事例１

個人力依存の経営を脱却！
経営のデジタルシフト！！

事例２

・競合が多い業界でも粗利率35%以上で新規顧客を開拓！
・管理も販促も経営のデジタルシフトで利益率が昨対比190%！
・新規採用人材がすぐ受注するデジタル経営戦略！

営業マンは十分忙しくて時間がない！
デジタル営業で増員“０”の新規開拓

事例３

・忙しい営業マンにこれ以上負荷をかけずに新規代理店開拓！
・自動追客“メール”だけで月に19件の新規アポイントを自動化！
・営業力は不要！開始3か月で女性営業が新規引き合い21件！

キツイ営業なしで
自動的に受注する

エクセル管理終了！
いつの間にか失注×

新規開拓が簡単になる
デジタルを全て紹介！

これまで・・・ 増員せず体制はそのまま・・・
・新規案件は人脈や紹介による
待ちの営業はほとんど・・

・新規営業は営業マンの力次第・・
・忙しくて対応できる数は限界・・
・良い新規製品が見つからない
新規事業の立ち上げが難しい・・

・新規開拓がほとんどできない・・

・紹介や人脈に頼らない新規開拓が
仕組みになっている！
・新規営業は営業力がいらない！
・営業マンの生産性がアップ！
・早期に新規製品を事業化！
新分野、新規市場を開拓！
・新規顧客をドンドン開拓！

全貌を
当日公開!!



日時
・

会場

ご参加
料金

振込先

お問合せ
お申し込み

※諸事情により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
※お車でお越しの際の駐車場はご紹介しておりません。駐車場費用もご自身で負担願います。
※最少催行人数に満たない場合、中止させて頂く場合がございます。尚、中止の際、交通費の払い戻し手数料等のお支払いは致しかねますので、予めご了承下さい。

30,000 円（税込32,400円）
一般

企業料金

●受講料のお振込みは、お申込み後速やかにお願いいたします。
●ご入金確認後、受講票の案内をもってセミナー受付とさせていただきます。
●万一、開催４営業日前までに受講票の案内が届かない場合や、セミナー開催４営業日前までにお振込みできない場合は、下記へご連絡ください。
なお、ご入金が確認できない場合は、お申込みを取消させていただく場合がございます。

●ご参加を取り消される場合は、開催日より3営業日（土・日・祝除く）前の17時迄にお電話にて下記申し込み担当者までご連絡くださいますようお願いい
たします。それ以後のお取消しの場合は、受講料の50％、当日および無断欠席の場合は、100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。
●会員企業様とはFUNAIメンバーズPlus、各業種別研究会にご入会中の企業様です。

三井住友銀行（0009） 近畿第一支店（974） 普通 No. 5785693

口座名義：カ）フナイソウゴウケンキユウシヨ セミナーグチ

24,000 円（税込25,920円）
会員

企業料金

1名様 税抜料金

（24時間対応）（平日9：30～17：30） FAX：0120-964-111TEL ： 0 1 2 0 - 9 6 4 - 0 0 0

下記にご記入の上、今すぐ FAX 送るだけOK！！
※受講票の発送をもってセミナー受付とさせていただきます。
【WEBからのお申込み】下記QRコードよりお申込みください。クレジット決済が可能です。受講票はＷＥＢ上でご確認いただけます。
【FAXからのお申込み】入金確認後、受講票と地図を郵送いたします。お振込みいただいたにも関わらずお手元に届かない場合は、

下記担当者までご連絡ください。

1名様 税抜料金

☆ご入金の際は税込金額をお振込ください。
お振込口座は当セミナー専用の振込先口座となっております。
※お振込手数料はお客様のご負担とさせていただきます。

２０１９年 ２月 ９日（土） 株式会社船井総合研究所 五反田オフィス
〒141-8527 東京都品川区西五反田6-12-1
（JR「五反田駅」西口より徒歩15分）

２月１９日（火） 株式会社船井総合研究所 大阪本社
〒541-0041 大阪市中央区北浜4-4-10 船井総研大阪本社ビル
（地下鉄御堂筋線 「淀屋橋駅」⑩番出口より徒歩2分）

●申込みに関するお問合せ：時田 ●内容に関するお問合せ：小池桃太郎

工業向け専門商社 経営者セミナー FAX：0120-964-111

事務処理用QRコード

開催時刻

１３：００～１６：３０
受付：12:30～

ご入金確認後、受講票の案内をもってセミナー受付とさせていただきます。

お申込みはこちらから

※申込締切日：2月8日（金）17:00まで

F2091
検


