


視察先企業 に注目！！

第1
視察先

1.小型店舗でリスクの低い投資計画
2.本業の味噌を活かしたテイクアウト
3.脱職人！パートアルバイトでできる仕組み

有限会社 酢屋亀本店

【ピックアップ事例企業の紹介】
代表取締役 青木 茂人氏
歴史のある味噌蔵で、もともとは卸での味噌の販売が
ほぼ100%であったが、直販に着目し善光寺に出店。
飲食付加型の本店や通信販売も強化し直販比率は年商
の35％。同業の直販展開のモデル企業として知られて
いる。商品開発にも積極的に取り組み、味噌を活かし
た菓子・冷凍食品、甘酒を投入し、持続的な成長を実
現している。パート・アルバイトでできる軽飲食/物販
の体制づくりとは？2018年にも同社セミナーを企画し
ましたが、今回は、店舗視察もできる企画です。



2第2
視察先

1.商品の使い方を提案し啓蒙する飲食機能
2. リピーターを創出するオリジナル七味商品
3.観光地店舗の位置づけと今後の展開

株式会社 八幡屋礒五郎

【ピックアップ事例企業の紹介】
代表取締役 室賀 豊氏
280年の歴史を持つ七味唐辛子専門店。地方の老舗

企業が生き残るためにとったブランディング戦略・観
光地の出店戦略についてお話しいただきます。 品質
を上げ、効率を上げていくために「機械化」に取り組
み、「時代に見合った会社にしたい」を着実に叶えて
いった八幡屋礒五郎。観光地出店の理由と、飲食や
ジェラートの商品・メニュー作りのポイント、社内の
体制仕組みづくりに関してお話いただきます。店舗も
合わせて視察いただけます。

視察先企業 に注目！！



株式会社 二葉堂第3
視察先

【ピックアップ事例企業の紹介】
代表取締役社長 清水 基弘氏
創業1804年の長野県須坂市にある地元向けの老舗和
菓子店。観光マーケットを攻略をするために、2015
年に「MIDORI長野店」を出店、そして2017年4月に
善光寺の参道にアップルパイの専門店「信州りんご菓
子工房 BENI-BENI」をオープンしました。地域密着
型の洋菓子店が善光寺という観光地への参入した理由。
低投資で行う菓子観光マーケットの成功モデルをお話
いただきます。

視察先企業 に注目！！

1.観光マーケットをとらえるテイクアウト商品
2.地域の名物化を行い単品でも大きな売上に!
3.投資回収期間の短い店舗づくりのポイント



【3月20日 スケジュール】

※時間や行程順序は変更する可能性がございます。

ご了承ください。

集合場所・講演会会場として
「善光寺事務局」をご用意しました。
住所：長野市大字長野元善町491-イ

＜アクセス＞
電車でお越しの場合
東京方面から
・JR東京駅（北陸新幹線で約１時間３０分）→JR長野駅
名古屋・大阪方面から
・JR新大阪駅（東海道新幹線で約１時間強）→JR名古屋駅（中央線特急「しなの」で約３時間弱）→JR長
野駅
新潟・北陸方面から
・JR金沢駅（北陸新幹線で約１時間）→JR長野駅
JR長野駅から善光寺までは、善光寺口バスロータリー「１番のりば（善光寺方面行き）」発の路線バスを
ご利用ください。（長野駅→善光寺大門、所要時間約１５分、運賃１５０円）
善光寺大門のバス停から善光寺本堂までは、徒歩５分程度です。

集合場所問い合わせ 集合場所HP： https://www.zenkoji.jp/access
ススキダ（070-2299-0523） 善光寺事務局で検索！

【集合・講演会場場所に関して】

視察セミナー当日のスケジュール

項目 時間 内容

受付 12:30善光寺事務局集合

講演 13:00船井総研講座

講演 13:15有限会社酢屋亀本店講座

講演 13:45株式会社二葉堂講座

講演 14:15株式会社八幡屋礒五郎講座

視察 14:45繁盛店視察

講演 16:00船井総研講座

解散 16:30善光寺事務局にて解散



観光マーケットへ参入したい食品メーカー様必見！

人口減少・原材料高騰・大手の寡占化・醸造業に置かれてはマー
ケットの縮小などなど、経営者の皆様が抱えられている課題は尽きる
ことがないと思います。その中でも目の前の業績ＵＰ、中長期的な持
続的成長のために何か新しいことを始めないといけないとお考えの方
も多いと思います。
同じような悩みを数年前までは抱えながらも、観光地に出店し、新

商品や、新たな手法を導入し、業績アップ、顧客のさらなるファン客
化が進むようになられたのが、今回特別に視察と講演をいただく事例
の企業です。

観光マーケットにおいて政府は、2020年までにインバウンド（訪日
外国人）の目標、4,000万人（2015年の約2倍）を掲げており日本全
体で観光市場を伸ばしていく動きがあるのは周知の事と思います。イ
ンバウンドの観光需要だけではなく、国内の観光市場も高まっており
ます。官公庁のデータによれば平成29年の日本人国内旅行消費額は前
年比微増しており21兆1,028億円になったと報告されています。この
ように観光市場が高まっている中で、是非今回の視察ツアーを通じて
観光地における成功モデルを学んでいただきたいと思います。

我々、船井総研は観光ビジネスモデルのポイント、投資回収、実
際にクライアント様にご提案しているマーケティング手法を分かり
やすく解説しながら、明日から即実践いただける内容」に落とし込
む1日間限定の視察ツアーにしたいと考えております。
当日皆様にお会いできることを楽しみにしております。

株式会社船井総合研究所

食品メーカーチーム一同

 観光市場について、出店・商品開発までのノウハウを大公開！

 観光地の事例を視察することで、ツアー終了後、出店戦略
商品戦略などのビジネスを先取りできる!

 今後の観光市場の展望を船井総研のコンサルタントが解説！

「長野善光寺」観光地繁盛店視察セミナー
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