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上の各社の状況を見てどのように感じられたでしょうか？
この会社様は戸建て塗装事業にいち早く取り組まれたことで成果を出されま
した。会社様からは「塗装ビジネス自体、中途半端にしている会社が多いため、
実は空白マーケットだ」というお声も頂いています。
上記でご紹介している事例は実は特別な事例ではありません。戸建て塗装
ビジネスの「成功のコツ」さえ押さえれば、どの会社でも同じように業績を上げら
れると確信しています。基本を押さえて、やるべき時に正しい方法で取り組めば、
どの会社でも着実に成果は上がるのです。 →次のページへ
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リフォーム市場は5兆円を超えるビッグマーケットと言われています。その中には
水廻りリフォームや小工事、増改築とありますが、塗装市場は約4,300億円
あると言われています。

これだけの市場規模がありながら、なぜあなたの会社の近くには戸建て塗装
で成功している会社が少ないのでしょうか？
その理由の一つとしては、「塗装は集客が難しいため、成功している会社の
仕組みが模倣しづらい」というものがあります。もともと刷毛やローラー、塗料が
あれば独立できるため参入障壁は低いと言えますが、戸建て塗装ビジネスで
成功している方はほんの一握りです。
この冊子をお読みの方には、過去チラシ折込に取り組まれた方もいらっしゃる
と思いますが、結局集客ができずにお金を捨てただけで、チラシ折込などの集
客をやめられた会社は多くいらっしゃるのではないでしょうか？

なぜ同じ事をしても成功する会社と、成功できない会社に分かれるのでしょう
か？
それは商売のポイントを押さえられていないからです。戸建て塗装ビジネスで
成功するためには、「客数」を上げる事が重要なポイントです。お客様が集まら
なければ、何もはじまりません。いくら契約率が高くても、売上は上がりません。
だからこそ、集客に徹底的に力を入れて集めることが先決なのです。

以上の3つを愚直にやり続け、集客システムを構築できると間違いなく集客は
うまくいき、売上が上がるようになります。
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□ 元請け比率が40％未満になっている
□ 塗装案件が月間20件を下回っている
□ 塗装WEBで集客が月間10件もできていない
□ 元請け塗装の売上が2億円以上にならない
□ 営業マン、職人の採用・育成・定着がうまくいかない

いろんな悩みを抱えている経営者様は多いと思います。
ただ、この悩みと正面から向き合い、本気で解決しようと思い、はじめの一歩を
いかに早くに踏み出せるかどうかが、塗装ビジネスで成功できるポイントです。
きっとこのレポートをとって頂いた方は、自社の未来を何とかしたいと思って、
見て頂いたのだと思います。

「会社は経営者で９９.９％決まる！」

これは弊社の創業者である、舩井幸雄の言葉です。 業績を向上させるため
には、会社の経営者ご自身の決断が非常に重要となります。
今回のセミナーは、ゲストの生の声を実際に聞いて頂き、そして具体的に何
をやったのかを聞けるまたとないチャンスです。また今回も会場の都合上、ご用
意できるお席は各会場３０名様限りとさせて頂きます。毎回、満席になること
を想定して、事前予約をされる方もいらっしゃいます。このレポートをご覧になら
れましたら、本DM裏面のＦＡＸ用紙にて早めにお申込みください。戸建て塗
装事業を「収益の柱にしたい」と真剣にお考えの熱心な経営者様にお会いで
きることを心より楽しみに しております。

株式会社船井総合研究所
リフォーム支援部

シニア経営コンサルタント
久山 勇人
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お忙しい中、レポートをお読みくださり、誠にありがとうございます。このレポート
で紹介している事例は決して難しい取り組みではありません。一度でも元請け
に挑戦された会社様でしたら、なおさら実現できるものばかりです。
しかしながら、ビジネスモデルの各要素が連動していなかったり、差別化ポイン
トがないままアプローチしてしまったりすると、いつまでも成果が出ません。
これまで間違った取り組みを続けて、まったく軌道に乗らない状況になってい
る会社を多く見てきました。
最短で成果を出すためには、力をかけるべきポイントを明確にして、一つひと
つ押さえていくことです。そうすることで、激戦エリアと言われる地域でも、月間
塗装売上1,000万円以上を達成することができ、1年目に黒字化します。

今回のセミナーは

「戸建て塗装ビジネスに特化し、業績アップする方法」
をお伝えします。

愛知県一宮市という塗装会社の多いエリアで反響型塗装ビジネスを新規参
入で始められ、1年間の営業利益3000万円（売上－足場代－塗料代－
工事代－広告宣伝費－人件費－家賃地代－その他経費）を残された達
美装様にゲスト講師としてご登壇いただきます。
たった半日で、塗装ビジネスの本質やビジネスモデルが分かるようにプログラム
が構成されておりますので、一見の価値があることは間違いありません。

別紙に記載されている内容を約4時間かけて具体的にお伝えします。
奮ってお申込みください。

東京:2019年1月16日(水) , 大阪:2019年1月17日(木)
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