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事業責任者はどんな想いで事業展開し、いかなる手
法を用いて、業績アップされたのか？直接、自らの耳
で生の声を聞き、自らの目でその実態をつかみ、自ら
の成長の糧にしましょう！

激動のリフォーム業界において、成長し続ける
ための最適モデルがここにある！

愛知・岐阜のリフォーム市場は全国有数の激戦エリアですが、
そうした中で単価1,000万円以上をターゲットに独自ポジションを
築き、切磋琢磨しながらビジネスモデルの精度を向上されました。
大工力という強みを基盤に専門特化し、地域の信頼を獲得して

いく真摯な姿勢には本当に頭が下がる思いです。

戸建リノベーションビジネスのヒントがここにた
くさんあふれています。「モデルハウスづくり」
「見学会集客」「ステップ営業」「勉強会→診断→
設計契約フロー」などあなたの会社のリフォーム事
業の発展に必要とするすべてがここにあります。
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知っている経営者だけが業績アップ！
持ち家戸建リノベーションビジネスの実態

本セミナーのゲスト講師は全国トップクラスの成功
事例である新和建設さんです（リフォーム年商25億円、
うち戸建リノベ17億円）。まずは下記をご覧下さい！

◎持ち家の戸建リノベーション事業 年商17億（計25億）

◎見学会→勉強会→バスツアー→設計契約（成約95％）

◎独自の大工育成システムはグッドデザイン賞受賞
◎年間20回開催する完成現場見学会で認知度アップ

築35年超



ぜひ、この機会に明日の自社の業績アップ
の芽を見つけてください！！

今回、全体像から一つ一つのエッセンスまで大公開することはも
ちろん、どのような想いで取り組んでいるのか、大工育成のこだわ
りから、持ち家戸建リノベーションビジネスに必要な診断力に至る
まで目を向けていきたいと思います。

もちろん、施工品質や性能向上は、戸建リノベー
ションの強みの一つになり得ますが、しかし、それ
だけでは繁盛店になることにはつながりません。

経営者が考える、住宅再生への「想い」、「世界観」「建築リテ
ラシー」などが上手に発信され、お客様がそこに強く共感したとき、
その会社自体の信頼・魅力が最大限に強まります。
お客様は単に住まいを新しくしたいだけではなく経営者、全社に

浸透した住宅に対する「想い」、「姿勢」を共有したいのです。

新築棟数ダウン時代の今こそ、改めて、リフォーム
業界について学びなおす機会だと思います！

□リフォームビジネスの原理原則とは？
□大きく変化するリフォーム業界の時流とは？
□人口減少、団塊世代の高齢化等人口動態への適応は？
□持ち家戸建リノベーションビジネスの最適なビジネス
モデルとは？

新和建設 取締役リフォーム事業部 本部長の菱川氏と共に、講師と
して登壇する本ビジネスモデルに特化した専門コンサルタントも全国
各地の事例に基づき、具体的にお話させていただきます。
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前回セミナー参加者様から頂いた感想
「今年一年間に取り組まなければならない
ことがモデル事例を目の当たりにすること

で整理することができました！」

「あれもしなきゃ・・・」
「これもしなきゃ・・・」
方向性が定まっていなかったり、課題が漠然として

いたりするため、手がつかないまま放置されているこ
とがたくさんあるようです。

しかし、このセミナーにご参加いただくと、そうし
た方向性の課題が目の前にモデルとして現れて、解決
してくれるのです。答えが目の前に現れるのですから、
当然、頭の中を整理することができます。

たった半日（実際は４時間）の間に、きっとそれま
での考え方を大きく変えるような発想の転換ができる
はずです。

□モデル企業の事業責任者から直接話を聞く
□成功事例に基づいた一次情報から気づきを得る

ゼロベース思考で先進事例から気づきを得ることが
大きな変化をもたらすのです。自分だけで考えて、生
まれた気づきだけでは、自らの思考の枠を越えること
はできません。
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なぜ、本セミナーをおすすめするのか？

気づかなければいけない点は、自分たちの思考の枠
内にはないものです。先進事例の中に隠れているから
です。だからこそ、事例から学ぶ、事例から共通項を
つかむことが必要で、今回は全国トップクラスの成功
企業をゲスト講師としてお招きしています。ここに、
本セミナー最大の魅力があると言えます。

ただし、会場の座席の都合もあり、

30名様程度に限らさせていただいております。

□社長お一人で来られて、自社の2年後、3年後を
見据えるきっかけにして頂くのも良いでしょう。

□経営幹部様とご一緒に参加頂き、自社の方向性を
相談し合うのも良いでしょう。

当セミナーは持ち家戸建リノベーション事業の本格
参入に関わるターゲット、モデルハウス、投資金額を
はじめ全体のビジネスモデルのご提案です。ぜひ経営
者様自身のご参加をオススメいたします。
既に類似したビジネスモデルで事業に取り組んでお

られる方も、工務店・ビルダーなどこれから本格参入
をお考えの企業様もぜひこの機会をお見逃しなく。

（株）船井総合研究所 稲葉 元一朗

ビジネスモデルの最大のヒント
それは、成功事例の中にあります。

ゲスト講師への質問タイムの場で、疑問点を解消し、
理解を深めていただき、翌日から実践して頂きたいと
思います。
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