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日本発祥の独立系経営コンサルティング会社
中小企業をメインにお付き合い先企業数は全国に6,500社以上！

会社概要
事業内容

設立

資本金

従業員数

代表者

経営コンサルティング業

有料職業紹介事業 27-ユ-301793

東京都知事登録旅行業 第2－6793号

宅地建物取引業者免許 16－422

1970年（前身の日本マーケティングセンターとして創業）

30億円

873名（グループ従業員2016年12月現在）

代表取締役社長 中谷 貴之

株式会社船井総合研究所

オフィシャルサイトはこちらから http://www.funaisoken.co.jp/

「お客様の業績を向上させること」を最重要テーマと
し、現場の即時業績アップ支援に強みを持ち、独自の
経営理論に基づくコンサルティングを行っている。ま
た、社会的価値の高い「グレートカンパニー」を多く
創造することをミッションとし、企業の本質的な「あ
り方」にも深く関与した支援を実施している。
その現場に密着した実践的コンサルティング活動は
様々な業種・業界から高い評価を得ている。
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船井総合研究所 東京本社



船井総研の圧倒的クライアント数が可能とするコンサル業界の勉強会！
各業界・テーマの最先端事例が集う！ （136経営研究会、6,567会員／2017年9月末実績）

経営者比率が非常に高い経営者向け勉強会

“アウトプット（実践）・継続性”を重視した勉強会

最新成功ビジネスモデルがわかり、一次情報が集まる勉強会
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経 営 研 究 会

実際に事業を動かす立場である、”経営層”の方を対象としています。我々コンサルタントが存在するように、業績は一人では
上がりません。「子供が塾に通うように経営にも塾が必要だ」というコンセプトのもと、目指すべき目標(師)とライバル(友)を作
り、切磋琢磨して頂くためのコミュニティです。

セミナーとは異なり、会員企業様同士の交流と情報交換をメインに据え、アウトプットと継続性を重視した実践的な勉強会です。
二ヶ月に一度、経営や取り組みを徹底的に振り返って頂く機会として、丸一日をかけて例会を開催しています。本気で業績を
アップさせたい企業様は是非ご入会ください。

二ヶ月に一度、会員企業様が一同に経営の取り組みを振り返ることで、全国各地から様々な成功・失敗事例が集まります。情報
は企業の生命線です。我々も会員様が、大企業に負けない情報力を持てるよう、会を運営しています。最新かつ最先端の事例を
収集する情報インフラとしてご活用ください。
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志高き経営者の集う勉強会
最新トレンド、成功事例を研究し続けます。

WEBプロモーション
経 営 研 究 会

「変化に対応し続ける」ことが求められる広告・印刷業界において、

これまでは経営者の努力とリーダーシップで変化に対応し続けることが可能だったかもしれません。

しかし、ここ数年の情報スピード社会においては、経営者や一企業で得られる情報の量と質は全体のごく一部となり

その情報で経営の重要な決断を行うには、大きなリスクとなる可能性を秘めております。

当研究会は、業界の最新情報を業種特化型のコンサルタントから得ると共に

同じ業界で切磋琢磨する経営者と現状と未来について議論をする唯一の場となっております。



・年商５億円以下で１０億を目指したい！という経営者様

・最近、業績が足踏みしており、突破口を知りたいという経営者様

・年商１０億円の社長が何をして１０億円越えしたのか知りたい経営者様

・業界をリードする企業が、何をしようとしているのか知りたい経営者様

・新しい取り組みをスタートして、業績を伸ばしていきたい経営者様

WEBプロモーション経営研究会は以下のような経営者様に

入会を強くオススメしております！
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未来を切り拓く志の高い
３５会員企業様が参加
～師と友づくりの場～

Companies
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Vision WEBプロモーション経営研究会
の目指すビジョン

１、地域No,1のWEBプロモーション会社

WEBプロモーション経営研究会
の目指すビジョン

Vision

２、クライアントの業績アップに
貢献するWEBプロモーション会社

３、社員が業界に誇りを持ち、
仕事にこだわりを持てるWEBプロモーション会社



Content

毎年110%の成長を続けるWEB広告市場において従来の広告手法を扱う会社、WEBプロモーション分野を強化したい会

社が、この市場でどのように売り上げを伸ばしていくかを事例を元に研究をおこないます。また、業界をリードする

ゲスト講師も毎例会お呼びし、最新手法の研究も行います。
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WEBプロモーション経営研究会の
コンテンツ

ビギナー スタンダード エキスパート

これからWEB事業をはじめる

現状はサイト制作のみ

まずはWEBの市場を知りたい

対
象

コ
ン
テ
ン
ツ

船井総研からの講座

WEB勉強会

事例に対するディスカッション

WEB事業の利益を伸ばしたい

他企業の事例が知りたい

自社の事例の意見を聞きたい

事例共有

会員同士でのディスカッション

仕入先・商品の紹介

最新のデジタルマーケティングを知りたい

他企業の深い事例が知りたい

業界の時流予測を知りたい

最新事例・取り組み

最新の業界動向

未来予測

WEBプロモーション経営研究会では、各レベルの企業様にご満足いただけるコンテンツを用意



value
WEBプロモーション経営研究会に
入会した方が良い４つの理由

理由 1

2

3

全国8,000社の最新事例が定期的に手に入ります！

業績アップ成功企業の生の声を聞けます！

ビジネスマッチングによる即時売上UPが可能です！

4
年間300,000円（税抜）という驚きの安さ！

理由

理由

理由
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株式会社船井総合研究所

10:30
-

11:00

12:15
-

13:00

ScheduleTIME

WEBプロモーション経営研究会
一日の流れ

flow

ScheduleTIME

01

昼食タイム

※外部から講師をお招きしての講演となります。

11:00
-

12:15 第二講座 ゲスト講座

02
株式会社船井総合研究所

14:10
-

16:30 参加企業による実践事例交換会

04

株式会社船井総合研究所

16:40
-

17:00
本日のまとめ講座

05

タイム
スケジュール
（10:30～17:00）

初回に限り無料参加も可能です。
まずはお気軽にご相談ください。

（1社1回限り）
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第一講座 直近の業界動向について

13:00
-

14:00 第三講座 ゲスト講座
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exchange 実践事例交換会とは

船井総研の研究会一番人気のサービス！
全国の最新事例＆現場の生の声を入手できる。

たったの30秒！で分かる実践事例交換会の流れ

【STEP1】 【STEP2】 【STEP3】
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guest ゲスト講師について

ゲスト講師

業界をリードする企業や他業界でも学べる経営手法など
コンサルタントが厳選したゲスト講師が毎例会登壇します
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2018年6月例会

『伝え方が9割』の著者
強い言葉をつくる技術

株式会社ウゴカス
代表取締役社長 佐々木様

2018年8月例会

クライアントのブランドステートメントを知っていますか？
受注率と受注単価を上げるための
企画提案のフレームワークとは！？

一般財団法人ブランドマネージャー認定協会
代表理事 岩本様



partner 提案商品パートナー
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提案商品パートナー

船井総研のコンサルタントが厳選した、最新のWEBプロモーション手法や、実績の
あるプロモーション手法を強みとした企業を随時紹介。明日から実際にお客様にご
提案をして、結果を出していただける環境があります。

◇WEBを提案したいが、何を提案すればいいかわからない。

◇リスティング広告やディスプレイ広告だけではなく、
最新のWEBプロモーションを提案したい

◇商品ラインナップを充実させたい



tour モデル企業視察ツアー
とは

2017年度 訪問先業種WEBプロモーション経営研究会では毎年７月に
モデル企業を視察するツアーを行っています！
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入会金：50,000円（税抜）

年会費：300,000円（税抜）

cost
WEBプロモーション経営研究会

年会費のご案内
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・通常例会（年6回）

・個別コンサルティング(電話orメール) (月1回30分程度)

・経営戦略セミナー １0０,０００円相当

・『FUNAIメンバーズPlus』 ３6,０００円相当

月々たった3万円！
最新の業界動向や経営ノウハウ

をお届けします。



Value
WEBプロモーション経営研究会

入会特典のご案内

研究会の入会社だけが手に入れることのできる２大特典！

特典１ 無料個別コンサルティング《２時間》 特典２ 組織力診断の実施

業界に特化したコンサルタントが、
貴社の未来ビジョンや課題などについて、
無料の個別コンサルティングを実施します。
時間：２時間となります。

人材獲得“超”競争時代に、
自社が社員を受け入れる体制ができているのか？
《船井総研オリジナル》の
働く社員の声をもとにした、組織力診断プログラムです。

診断プログラムは、やりがいをもって働ける環境の３項
目、安心して働ける環境の６項目の合計９項目！
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お問い合わせ
contact

『いきなり入会は少し不安・・・』という方へ
船井総研の研究会にはお試し参加（無料）があります！

お試し参加までの流れ

【STEP1】 【STEP2】 【STEP3】 【STEP4】

まずはお気軽にお電話ください
研究会以外のご相談も承ります。

0120-958-270（経営相談窓口 9：00～18：00 営業）
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Q.例会出席者は都度変わっても大丈夫？

一口お申込み頂いた場合は、一社一名であれば、各例会には
どなたでもご参加いただけます。

Q.例会に二名以上で出席することは可能？

一口お申込み頂いている場合は、一名あたり三万円（税別）の追
加料金で参加人数を増やすことができます。

Q.体験参加した後の流れは？

例会当日の事後ガイダンスでご入会の意志をお聞きいたします。
その場で決められない場合は期日までに入会可否のご連絡をく
ださい。

Q.セミナー・研究会・コンサルティングの違いは？

セミナーは情報収集、研究会は継続的取り組み、コンサルティ
ングは実行サポートです。

Q.体験参加は何名まで可能？

体験参加は一社二名まで可能です。ただし、入会の可否をご判
断いただける決済者の参加は必須です。

Q.会場は東京のみ？

会場は東京のみとなっております。

FAQ よくあるご質問



お願い

２

体験参加は一社一度きりの機会です。
必ず決済権をお持ちの方とご参加ください。

オープンマインドに交流をお楽しみください。
お名刺を普段より多めにお持ちいただくと◎。

体験参加を知識収集に終わらせず、
必ず何かアクションにつなげてください。

お願い

１

お願い

３

request 初参加にあたってのお願い



Schedule

WEBプロモーション経営研究会
2018年～2019年

開催スケジュール
例会は偶数月に開催、視察クリニックは7月に開催予定

例
会

10月例会 １０月１８日（木） 10:30～17:00

12月例会 １２月４日（火） 10:30～17:00

視察クリニック

11月13日（火）※予定
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2月例会

例
会

２月５日（火） 10:30～17:00

4月例会 ４月１９日（金） 10:30～17:00

6月例会 ６月１８日（火） 10:30～17:00

10月例会 １０月２２日（火） 10:30～17:00

12月例会 １２月１８日（水） 10:30～17:00

視察クリニック

11月13日（火）※予定

研究会全国大会

８月２１日（水）～２３日（金）

≪2018年≫

≪2019年≫



中小企業の経営者が4,700名以上参加する
船井総研ならではの大型セミナーが研究会全国大会

※上記数字は2017年実績、下記は2018年の案内

Contents 研究会全国大会とは


